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2,50% NETTO SUL CONTO DI DEPOSITO DEDICATO E POSSIBILITA DI TRASFERIRE GRADUALMENTE IL CAPITALE AGLI INVESTIMENTI

Double Chance, I’attesa che rende

I vantaggi del servizio d'investimento che, entrando in modo progressivo sui mercati azionari, permette di valorizzare 1'altalena delle quotazioni

9 ouble Chance’, ovvers,
D doppia opportunitk, La
prima: jnvestire pradual-
mente Nei mercati azionari importi
sempre uguali, con il vantaggio di
sfruttare le opportunith dei ribassi,
i'altalena dei listini*. La seconda: be-
neficiare di un.rendimento certo, a un
tasso moito vantaggioso, sul capitale
depositato’in attesa di essere destinato
a questi investimenti. Risultato: &
sempre il momento giusto per investi-
ro sui mercati finanziai, a prescindere
dai'foro alti ¢ bassi. .
Lalogica ¢ i vantaggi.di Double Chan-
¢e, il servizio d'investimento avviato
nel luglio 2008 da Banca Mediola-

deposito agli investimentd, in un arco
di tempo che pud vardare dz 326 0 12
niesi, Sone queste le novita che rigoar-
dang Double Chaace, Hinnovatlvo
servizio di investimento che, dal Ju-
glio 2008, e-proprio attraverso.un in-
gresso frazionato € progranmato nef
_mereati azionari, ha censentito ai
clienti di Banca Mediolanum di ote-
nere ottime soddisfazioni nei risultati
¢ rendimenti, Anche in un perlodo
molte critico ¢ altatenante dei mercat.

stimenti- in un periodo

ble Chance a [2 mesi.

vestitdre avesse scelto it servizio
Double Change, che ‘spalina’ gli inve-

sfrattande appieno la volatifitd dei
mercati, ¢ ottenendo prezzi ¢'ingresso
inedi pid favorevoli, avrebbe avuto i
sultati ¢ fendinienti ben superiori, va-
le a dire neli"ordine de} 25% con Dou-

Una strategia ¢ un servizic finanziario
che, dai conto di-deposito a tasso ele.
vato, investono poi nelle soluzioni e

confronta molto pid brevi, fasi di ca-
7o, prima che il sistema riprenda la
sua corsa-al ralzo. Investire nei mo-
menti di flessione & gquindi il mode
migliore per approfittare pienamen-
te dei successivi momenti di recupe«
10, Naturalmente sarebbe oltimale
" riuscire a investire quando azioni e
valori di mercato soro ai minimj del
periado, appena prima della toro si-
presa, ma & impossibile prevedere
quando le correzioni at ribasso fini-
zdemo: I'inica soluzione & quindi sud-
dividere il proprio investimento in
pily monaenti, pef ottenere una media
il:pil vantaggiosa possibile,
Ed & anche la strategia di gesticne de-

prolungate,

num, in collaborazione con Mediola-
num International Funds, nos carabia-
no e restano invariati, con futia-la lo-
ro efficacia e convenignza per i rispar-
miatori e investitori,

Scallane ora_l¢ rinnovate condizioni
del servizio; un'tasso &'interesse ecoe-
zionale dei 2,50% neto sul capitale
versato sul conte di deposiic dedicato
(ed & importante pardare di tasso etto,
perché & cid che rinane effettivamente
in tasea al cliente; un rendimento 1ra i
pill vantaggiosi del mercato). Eda pos-
sibitith di trasferire graduaimente, due
volte &l mese in modo automatico,
["anmentare del capitels, dal conte di

Enfatti, pes fare un esempio cohcrete,”
8¢ Un risparmuiatore avesse investite il
proprio importo di capitale atiraverso
L unice versamento nel periodo pre-
cedente af Crae di Echman-Brothers (il
fallimento delia banca d’affari statani-
tense, ¢he sprofondd nelfa crisi e
Borse mondiali, & del scitembre
2008), a distanza di quasi 2.anni si pud
caicolare che potrebbe avere a stento
. recuperato I'imperto iniziale del suo
investimento. Se invece lo stesso in-

livello mendiale.

nei Fondi azionari Mediolanum Best:
Brands, réalizzati & gestiti in collabe- .
razione con alcune delle pid prestigio:
se societd di gestione def risparmio a

L'andamentc storico’ dei mercati fi-
nanziari di tutto ilmondo indica, del
resto, che a lunghi periodi di crescita
‘e sviluppo, rappresentati nel classi-
co grafico di Borsa da una linea che
tende s salire progréssivamente, al-
-terna pericdicamente alcune, ¢ al |

gli investimenti di lungo periedo, da-
“to che in.un-arco di tempd di-almeno
10 anni, i datj storici ¢ lc analisi fi-
-~ -nenziarie lo dimostrano, mercati &
rendimenti crescono sempre, soprat-
tittto per chi ha saputo 'seminare’ da-
rante Ja stagione ‘fredda’. :

Ao ded ol invertimenii (Dallar Cost Awrage)

- - Mrpsogiio Promovionale: il dovitle Dowble Charce &7l
Jepvara sl senoscrinor! del Fondo Mediolanon Bext
“Eronds 3 Mediolonum Indretipnel Funds, Prima del-
Tadestone leggeee il Prosprne informative sul it
winw baniaesdiolanam i ¢ presro § Family Banksid, Le
condighon! conpratruali del Corco di Déposito rono viper-
2ate aci Foglt Iiformativl disponibdid sul rite www bonca-
mediolonson it ¢ pressa § Fiwily Bonkend. .

Wersamento minimo; euro 25000 -

La finea Collection di Fondi d‘investimento raccoglie il meglio di oltre 20 tra le maggior societd speciaiizzate a livello mondiale

Best Brands, ‘collezione’ di eccellenze

ltree 20 tra le pilr prestigiose societd d'inve-
Ostimento internazionali, e B diverse tipdto-
gi¢ di Fondi coruni; daghi azionari ai bilan-
ciati. Per soddisfare esigénze e oblettvi di ogni-

cliente o di o profilo d'invéstitore. Per fornire a
ciascuno il giusto mix di seluzioni finanziarie.

Sono i numeri & Je qualitd che caratterizzano la fa-
miglia di fondi Collection’ di Mediolanum Best
Brands, Fondi composti da fondi di diverse Case (e
per questo, appunto, una ‘collezione’ multi-mar-
ca), lutte allamente qualificate, che in glesto mo-

do concentrano e mettone a disposizione del clien- .

e le differenti specializzazioni e strategie di gestio-
ne. All'interno di un’unica soluzione, unc degli 8
fondi muiti-marca, & quing allinsegna della massi-

. ma divérsificazione "(a differenza dell'altra linea
d'investimento di Mediolanum Best 8rands, fa linea
‘Selectiory, gid trattata su queste pagine, composta
invece da 6 fondi mono.marca di altrettante Case),
La gamma di-fondi tomuni della linea Collection:
di Mediclanum Best Brands, lanciata nel settem-
bre del 2008 proprio alla vigilia della.fase pid
acuta della crisi dei mercati finanziari ditutto il
monda, in questi due anni, particolarmente tur-
botenti’ e delicati per il ‘settore, ha_confermato
Lutta la forza della propria stritegia d'investimen-
to: forpire alla clientela fondi multi-marca, ogny:
ne dei quali rappresenta un ‘concentrato’ delle
vafie caratteristiche e competenze delle oitre
venli societd specializzate; unitt alla consulenza
personalizzata garantita a ogni singolo cliente dai
6miia Family Banker Mediolanum presenti in
maniera capillare in-tutta lealia.

! Fra rotection Day” it 30 glugno nei
280 Family Banker Office in tutta
. Italia, Tema: ‘quantc sei protetto -
contro i rischi? Risposta: te fo .
dice il rischiometeo, | rischi
‘sone tanti, al presente e in
prospettiva. La pensionae Inte-
grativa & ormai una necessitd,
visto che guella da lavoro sa-
&, nel migliore ‘del casi, di-
meazzata . rispetto a oggl. In .
queste campo, Mediolanum
offre prodotti cha garantisco-
rio sia "accumlo sia la pen-
sione, Diversi | rischi presen-
ti, danni che possono coipire
ia parsona, | beni, il patrimo-
nio. Danni a cui non si pansa,
ma che possono capitare fra
capo e collo. Maiattia, furto, 2
incandio, incidente, imprevi- :
sti vari. Meglio' pensarci prima. Senza
drammatizzare, solo consapevoleza e rea-~

Mercoledi ™
30 Giugno

LY

- 5¢ soprattut{o come

tuire un analo%o, mix in Portafoglio servire

Premio finale: un viagglo alfe Seychelles.

. oy . #
Limportanza fondamentale di una consulenza ade-
guata ha trovato-un‘ennesina dimostrazione anche
nef corso delle ultime settimane, quando a maggio
it mercato nazionale del fondi comuni d'investi-

- mento ha dovute subiré una brusca contraziong ¢

una fuga da parte def,li invastitori, che sono appar-

"effetto emativo della crisi in
Grecia e dei contraced!pi dei mercati, mentre: Ban-
Ca Medioldnum, grazie alla consulenza dei Family

Banker, ha invece fatto registrare un andamento in

controtendenza e ancora una creicitz nela raceol-
1a finanziaria.in fondi. Non si tratta certo di un epi-
sodio Isolata ma di un trend’ che continua e si con-
ferma ormai da anni. Per ciascuno deghi 6 fondi che
compongono Fofferta della linea Collection di-pe-
diotanum Best Brands (di cul 4 azionati eografici,
3 bianciatifflessibili e 1 azionario selloria%EL ognu-
no con caratteristiche e.specificitd diverse, Banca
Medlolanum effre le. eccellenze pid funzionall a-
oﬁr'\i soluzione tra‘tutte le societd partner, in-modo
che opni forido contenga’il megho delle risorse &
dell'offerta di tutte fe. Case. colnvolte. Un risultato.
che, in cencreto, non & replicabile in un altrg mo-
do da parte di un singoln cliente, perché per costi-

Ebero in-

vestimenti-molto maggicn e una competenza ap-

- profondita, da’ super esperto, su tutti i fondi di-

sponibili, Aftro che investimenti fai-da-te, soluzic-
ni standardizzate per tutti, 0 una consulenza ap-
prossimativa, che rappresentanc i méggiori rischi
che pud correre un investitore privato,

‘Le partnership awiate da Banca Mediolanurn con

le-migliori societd d'investimento a fivello mpn-

lisme. Par-godara davvere di quel ¢he si &
costruito, senzg preocccupazioni superfive.
Coma? Basta chisderé al proprio Family
e, BBNKEEG Q.eNLrare in un Family
" Banker Office {www.banca-
mediolanum.it, clicca su “do-
ve siamo” se non sai.dove an-
darel, Li, attraverso ii “rischio-
matro” il Family. Banker indi<'|.
viduera le.misure’pit’adatte.a
1e e alla tua famiglia per an-
nullare § Fischi, por.oggi e par
domanl. Coms intutti. gli.
Open Day {iniziative che.i gl |
ca 6000 Family Bariker orga-
.nizzano regolarmentel, gi uf-
fici sono aperti a tutti, clienti g
neh, & non manca il momento
ludico, per tutsi un gieco. con
premi in‘palio. Che cosa? Ma |
una protezicns, natursiments;
Una protezions in linea con la 'stagione,
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diale permettono un confronte continuo su stra-
tegie da seguire e gestione delle rsarse. In'quésto
mode Mediolanum non si fimita ad a

distribuire un-prodotto di ferzi;
un filo diretto & un rapporto privile

sentono.di gestire gl investimenti-dei clienti non
sofa in base alle performance pagsate, ma anche ,
- in base alle strategie futare. Un' za iy gran-

de stile che rappresenta'il valore aggitnto défla li-
nee Collection di Medialanum Best Brands, ura-
“collezione di gccellenze,

Golf Challenge, il torneo di golf per le azien-
: de, sponsor principale Banca Mediolanum,

presente <on uha sua rappresentanza, Questi.gli
appuntamenti.di qui alle semifinali di settembre:
it 24 giugno at Golf Club Frassanefle di Padova e
a Le Pavoniere di Prato; i 2 luglic al Golf Club
Asiage (Vicenza) e all'Adriatic Goif Club Cervia
{Ravenna), Semiflnali il 2 setternbre al Gelf Clut
Villa Carolina di Alessandria e al Golf Club tigna-.
no {Udine), il'9 settembre al Francizcorta Golf
Club (Brescia) e al Golf Club Poggio dei Medici
(Firenze). Finale estera f'anne prossimo riella Re-
pubblica Dominicana, alfa Estancia Golf Resort. |
‘Una nota di costurie riguarde a questa quattor-
dicesima edizione def ¢ircuito mondiate: poca la

i Pmééfuc;m gl incontri del"World Corporate

po’ come succede ai “plani alti” delle aziende,
dove di donne manager e supermanager se ne in-
contrang poche, ma di qualitd fucriserie. Del re-
sto questo & it torneo di ﬁoll’ per aziende, dove gli
¢ affari si trasferiscono dalla scrivania adgreen. Por
| sapeme di piti: wwwabsolutegolfit

¥Meiods cha i conserte di ridre ¥ presao medio & cegpit- )

presenza femminile, ma di altissimo livello,-Un ;..

Solo i migliori
candidati
saranno accettati

Le statistiche dei promossi aila Prova |
Valutativa per, I'abilitazione allfiscrizione
all’Albo det Promotor Finanziari
- confermano feccellenza dei corsi di
Mediolanum Corporate University

avey gid lavorato. per almeno .un- paio
dannt, meghio se a contatto-con la gen-
te, per esempio nel commercio; avere almeéno
24 anni: sono quisti | requisiti che deve conte-
nere il curriculum vitae di chi vuole diventare
Family Banker, Ma le doti personali-richieste’
non sone mend importanti e cemprendono:
ferma volontd di diventare professicnisti com-
petenti e realizzati, volonta di crescere, spirito
i inizlativa, capacitd di creare e mantenere re-
lazioni umane, Perché la professfone del Fami-
ly Banker, il “professionista del Terzo millen-
nio”, come tutti i' mestieri capaci di-dare gran-
di soddisfazioni, si coslruisce partendo.da una
' base & seguendo un metodo Hen preciso ¢ im- |
" pegnativo. Banca Mediolanum conosce bene
ﬂueslo método, perché ha inventato e golfau-.
ato-in trent'anni di lavoro sul campo e i sug-
cessi, Le percentuali dei promossi alicsame
obbligatorio di Stato per svolgere il lavoro di
promotore finanziaric sonc ogni anno elo-
quenti, e anche nel 2010 hanno premiato fa”
preparazione che Banca Madiotanum fornisce
altraverso funiversita aziendale {MCU, Medio-
. lanum Corporate University) agh aspiranti FB:
nella penultima sessicne promosso il 76%
MCU, contre il 23,7% def resto def mercato;
nellultima sesslone, promosso il 64% MCU,
-1 contro if 20% del resto del mercato,
Possono.diventare Family Banker anche alcune
figure professionali specifiche, persone prove- |
nienti dal settore bancario e premotor finanzia-
7, per i quali, -peraltre, sono previsti accordi
ecanomici individuali che tengono conte del-
fesperienza ¢ della compotenza gik acquisite
" dai-singoli aspiranti. Il piano formativo & stato |
. messo a punto da MCU per la figura def Fami-
ly Banker, che &, a sua volta, ura creazione di
. Banca Mediolanum la quale fin dalla nascita
porta un imprinting ben preciso nella sua orga:
nizzazione: fornire al cliente ogni servizio ban-
- cario e prodotto finanziario personalizzato co-
‘me, dove & quanda il cliente preferisce. Ur
-.modello di banca i cui perne il Family Ban-
“kef. Chi diventa clignte Mediolanum, dal mo-
“mento-in-cui apre un conto, pud “andare in
“banca” senza spostari da casa o dallufficio,
semplicemente usando internet o il telefone,
ma soprattutto pud contare sur un Family Ban-
ket che, secondo'le esigenze det cliente stesso,
svolge per tui un rirolo fondamentale. Dove e
" $-quando ¥ cliente vuole. Per, ad esempio, ri-
“thiedere un mutuo, 4un prestito, ¢ predisporre
un'piano pensionistico o. per investire i nspar-
mi. Il Family Banker & i professionista che rion
Jascia mai selo il cliente, e valuta ognivolta, per
-} lui e con lui, Iz soluzione pid appropriata inga-
se alle- caratteristiche e alle esigenze di ogni
singolo cliente. In una Banca stsutturata in que-
sto modp, competenza e disponibilith del Fa-
‘mily Banker sono.indispensabili, £ se la dispo-
-nibilith personale  liberare il cliente-da ogni
disagio e ad ascoltare le sue esigenze & una do-
{e naturale, la competenza per proporgli te so-
fuzloni pit adeguate & una conquista, che ri-
chiede una formazione approfondita e un ag-
_giornamento continua e puntuala,
Come abbiamo visto da: risultatl degli esami
MCU & una realfa d'eccellenza nel panorama ita-

. U n diploriia, @ meglic ancora-una laures;

+ 1 liano e Fattivitd di formazione nen si interrompe

con lesame di Stato e Finizio del lavoro ma anzi
prasegue; con oltre oanta corst in auta e on ling,
_oon laggiomamento e supporti necessat per-
“thé il FB possa svelgere sempre al meglie la pro-
pria attivitd: A vantaggio suo e del cliente. -
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