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- BANCA
7 e MEDIOLANUM

& Piitioro Mo, ox Vi Bas®
Una svolta
fondamentale

Dopo il minimo del 6 marzo scorso
Wall Street ha ricominciato a crescere

L CONTO CORRENTE DI BANCA MEDIOLANUM UNISCE | VANTAGGI DI UN SERVIZIO TRADIZIONALE E ALTI INTERESS! (3% NETTO).

Conto Freedom, i motivi
di un grande successo

Grande convenienza, trasparenza totale, interessi versati ogni giorno: tante condizioni vantaggiose per i clienti

i sono sempre dei buoni
' motivi alla base di un sue-

cesso. Specie se ha a che fa-
ré con scelte e decisioni che ri-
guardano soldi e risparmi. Met-
tere mano al portafogli, alle pro-
prie finanze e ai propri guadagni,
e stabilire dove destinarli su un
conto corrente bancario & un'o-
perazione quanto mai importan-

te e compiuta con la massima at--

tenzione.

1l conto corrente Freedom di
Banca Mediolanum, da'quando &
stato lanciato sul mercato, il 9
1Marzo storso, sta ottenendo otti-
mi risultati in termini di rickieste
e adesioni da parte della cliente-

la, proprio perché sono molte le '

motivazioni alla base di questo
successo. Se si prova ad elencar-
le tutte, ne viene fuorj una lista
pitt lunga di quella della spesa. E
la clientela bancaria, i lavoratori,
le famiglie, i risparmiatori, sono
sempre pit-attenti a quanto vie-
ne offerto e proposto, alle oppor-
tunit disponibili, alle condizioni
previste, e premiano una solu-
zione se & in grade di soddisfare
davvero esigenze e aspettative,
Cosi_come ‘stanno premiando
Freedom. '

SOLUZIONE INNOVATIVA

Del resto, basta vedere quali so-
no i principali punti deboli nei
servizi di conto corrente del si-
stema bancario italiano: poca
trasparenza, bassi tassi d'inte-
resse e alti costi dei servizi, con-
tabilitd dei giorni di valuta nella
géstione degli assegni e nelle al-
tre operazioni, e accredito degli
nteressi sul conto, effettuat con
modalita e criteri spesso poco fa-
vorevoli per il ¢liente. E, non a
caso, questi fattori sono invece
tra i principali punti di forza del
conto Freedom: totale trasparen-
za e condizioni estremamente
vantaggiose a favore dei corren-
tistl.

Per vedere la differenza con gli
altri conti bancari disponibili sul
mercato, basta elencarne le varie
voci. Tasso d'interesse: 3% netto,
che corrisponde a un 4,11% lordo
di un conto di deposito, per tutta
la liquidita in giacenza oltre una
certa soglia (12mila euro). Una
convenienza pit che evidente, e
notevole, visto che, guardando a
¢id che fa e che propone la con-
correriza, il sistema bancario ita-
liano remunera i correntisti con
un,tasso attivo medio lordo pari
allo 0,94% (come evidenzia un
recente ‘Monthly Outlook’ del-
1'Abi, il report mensile dell'Asso-
ciazione bancaria italiana), che
corrisponde a un tasso netto at-
torno allo 0,67%. E il 3% netto,
oltre i 12mila euro in giacenza sul

conto, non & un tasso d'interesse
promozionale, perché I'innovati-
va soluzione studiata da Banca
Mediolanum punta ad offrire
sempre le migliori condizioni di
mercato, con aggiornamenti tri-

la foto del titolare pér una mag-
giore sicurezza,-oltre a ricevere
Sms di avviso gratuiti dopo ogni
operazione bancaria effettuata.

La totale trasparenza e condizio-
ni pi favorevoli sono anche ga-

centesimo e senza nessun vinco-
lo (a differenza di un conto di de-
posito, ad esempio, che propone
interessi convenienti ma che
blocca il capitale). In.pratica,
senza dover far ricorso a un con-

C on ogni probabiita, la
data di vanerdi 6
3 marzo 2008 passera
nel test! di storia econami-

ca per avere rappresentato
un radicale ‘punto of svolta®

-se di anticipo sul trimestre suc-

rantite nella
contabilita

.delle opera-
zioni banca-
rie, come la
gestione de-
gli assegni,
con un con-
teggio dei
giorni di va-
luta vantag-

mestrali del tasso, e le condizioni
vengono comunicate con un me-

cessivo, L'obiettivo & anche quel-
lo di mettere a disposizione ogni
trimestre un tasso d'interesse co-
stantemente tra i pitt convenien-
ti, senza che il cliente debba an-

Completo e innovativo, Freedom
valorizza Ia liquidita in giacenza,
che in questo modo rende molto
dl pla rispetto al tassl medi
disponibill sul mercato.

" Sempre con |a plena disponibili-

13 per Il clfente di tutt] I soldl
versatl, senza alcun vincolo

to ordinario

nell'evoluzione dei mercat/
per le opera-

finanzian globali. Nelle set-

zioni quoti- timane precedenti a lale
diane e di data, le Borse di tutfo
pagamento, mondo si erano awitate in
e allo stesso una corsa al ribasso appa-
tempo a un rentemente senza fine,
altro. conto provacando ondate di pes-
piu remune- |

rato ma che
vincola la

e.i piani del Tesoro USA, glf
stimoli infrastrutturall in C-
na, l'aggressivita non con-
venzionale della Federal
Reserve e di altre Banche
centrali. Nessuna reazione.
Poi improvvisamente, ia
notjzia-miccia. alcune. gran-
di banche internazionali
stanno facendo profitti da
inizio 2008, nonostante | ti-
toll tossici, s Borse, il calo
delle commissioni, ['inges-
samento del credjto, fa fu-

tasso
netto 3%

lordo 4,11%

darlo a cercare e inseguire tra le
varie offerte del momento.
Costo del conto corrente: zero,

“con una giacenza media pari a

12mila euro o con un patrimonio
gestito oltre i gomila euro. Negli
altri casi: 5 eufo al mese. Princi-
pali operazioni -bancarie, come
prelievi Bancomat, bonifici, Rid,

pagamento utenze: gratuite. Dis- *

ponibilitd delle FreedomCard,

carte di credito e Bancomat, e la -
possibilita di personalizzarle con

gioso per il

cliente, & nell'accredito degli in-

teressi: mentre con gli altri conti

correnti disponibili sul mercato
1 laggiornaménto e la disponibili-

ta effettiva degli interessi matu-

rati si realizzano dopo mesi o al-

la fine dell'anno, con Freedom il
cliente ha i propri interessi ma-
turati sul conto che vengono ag-
giornati quotidianamente, gior-
no per giorno, e sone immediata-
mente disponibili e spendibili,
perché il saldo del conto ogni
giorno viene ricalcolato com-
prendendo subito i nuovi inte-
ressi, Senza aspettare la fine del-
l'anno.

UN CONTO COMPLETO

In sostanza, Freedom & un conto.

corrente completo, con tutte le
- funzioni e-operazioni di un conte
tradizionale, e il titolare ha sem-
pre la piena disponibilitd di tutti
i soldi versati, fipo all'ultimo

disponibilitd
dei propri soldi, duplicando i co-
sti del servizio, Freedom riunisce
in un'unica soluzione tutte le
funzionalita e le operazioni di un
conto tradizionale, carte di credi-
to e Bancomat comprese, con un
tasso d'interesse alto e molto
vantaggioso, e avendo sempre a
disposizione tutti i soldi versati.
Ogni cliente, in pratica, in un
unico conto pud trovare la solu-
zione ideale per le proprie esi-
genze specifiche, senza doversi
perdere nei meandri di centinaia
di offerte diverse, In piil, non &
un conto solo online, perché i
professionisti del Banking Cen-
ter e i Family Banker Mediola-
num sono sempre a disposizione
di ogni cliente per tutta l'assi-
‘stenza necessaria nella gestione
del conto e nell'effettuare tutte le
operazioni. Una lunga lista di
vantaggi e di motivi che spiegano
il successo di om,

Il gratica riporta I'andamanta dall'indica “S&P 500 Camposita™ daila Bara
amdricana In questl ultimi mesk: In evldenza, il punto di svolta del B marzo seorso

simismo sulle sorti del si-
stéma  finanziario e delle
economis, e rendendo il
compito sin troppo facile a
chi volesse ogni-giomo in-
duare nuovi motivi di
sconforto. Questo accade-
“ va, nonostante nel frattem-
Po Potenti medicing fosse-
ro- state Iniettate nel corpo
dei mercati: il piano Obama

Family Banker per una clientela che cerca qualita

Una risposta alla-forte domanda di servizi bancari personalizzati che arriva da risparmiatori e.investitori

ue sono i target di professionisti a
Dcui si rivolge lattivita di reclutamen-

to in corso per inserire nuovi Family
Banker Mediolanum: direttori di filiale, re-
sponsabili dell'ufficio titoli o dello sviluppo
clienti, nel settore bancario, E lavoratori di-
pendenti, anche di altri settori, soprattutto
nell'ambito commerciale, diplomati o lau-
reati, di etd compresa tra i 25 e i 40 anni.
Ma ognuno, e questo @ l'aspetto fonda-
mentale, con lo stesso sogno nel cassetto;
gestire'in proprio il lavoro da svolgere, di-
ventare imprenditore di se stesso e quello
che in Mediolanum viene definito ‘il diret-
tore di banca del terzo millennio’. !
«E due sono i messaggi lanciati dalla cam-
pagna di comunicazione» sottolinea Gianni
Rovelli, responsabile Marketing Comunica-
zione e Canali di Mediolanum, «che prose-
guira fino a fine giugno su giornali e Inter-
net, per raggiungerli, e chiamarli a raccol-
tan, Nel primo caso, & Ennio Doris'in per-

- B BAMBIN| E ALLE MAMME DI HAITI, §

'
sona, fondatore e presidente del
Gruppo Mediolanum, a rivolgersi
direttamente aj professionisti del
settore bancario, per dirgli: anch'io |
In passato ho lavorato in una banca
tradizionale; e ho Voluto cambiare,
e ho cambiato il modello e il modo
di fare banca, il modo di fare que-
sta professione, Conosciamo bene
I'importanza di essere un punto di
riferimento per il cliente, ti propon-
o di lavorare in un diverso model-
o di banca, in Mediolanum sei tu
la' banca per il tuo cliente. E noi ti
mettiamo a disposizione tutti gli
strumenti necessari per avere successo e fa-
re un ulteriore percorso di carriera.
Ed & un’opportunita concreta rivolta anche
a chi svolge un lavoro dipendente in un
settore di attivita diverso da quello banca-
rio, e vuole mettersi in gioco, cambiare la-
voro e prospettive, puntando a diventare
R Family Banker: una
figura professionale.
di riferimento e re-
sponsabilita,
gestione diretta de
vari clienti, in grado
di ottenere soddisfa-
‘zioni  economiche
che crescono con i
risultati. E raggiungo-
no livelli di" grande
importanza.
Mediclanum,  per
lanciare la proposta,
" mette'sul piatto: soli-
dita, quella di un
Gruppo finanziario
di livello internazio-
nale; preparazione,
garantita a tutti i Fa-
mily Banker anche
attraverso la propria
prestigiosa universitd
aziendale, la Medio-
lanum  Corporate
University  (MCU);

crescita, professiona-

nella,

I Family Banker, consulenza di liducia

le e retributiva, perché Mediolanum & una
realta che cantinua a ottenere risultati rile-
vanti, anche nei momenti pit difficili per il
mercato, e permette ai propri professionisti
di crescere dal punto di vista economico e
di carriera. Come spesso & difficile fare al-
trove. !
«Questa nostra attivita di reclutamento sta
ia dando riscontri e segnali-importantis ri-
Feva Oliviero Giovita, responsabile del pro-
getto Recruitment & Empowerment per 'l
talia: «il fatto di ricevere moltissime rispo-
ste e ‘curricula’ qualificati dai professionisti
del settare bancario, ad esempio, indica
che c'e grande interesse di fronte alla pos-
sibilita di cambiare, di mettersi in gioco.
Si tratta, in questo caso, di specialisti e di-
rigenti, che non_mettono in discussione la
loro professionalitd, ma mettono in discus-
sione il percorso di carriera all'interno del-
la propria banca tradizionale, per passare a
Mediolanum, una banca attenta alle perso-
ne, che fa della formazione uno dei propri
punti di forza, e dove si cresce in base alla
meritocrazia, quella vera, provata sul cam-
por. Mediclanum, osserva Giovita, «non &
solo una banca diversa dalle altre, & unica
nel livello di servizio offerto al cliente, il
meglio a disposizione sul mercaton, e que-
sta campagna di reclutamento & fatta per
wispondere alla fortissima domanda di pro-
fessionalita qualificate e servizi bancari di
alta qualita che arriva dalla clientela, dai ri-
sparmiatori e investitori, in tutta Italias.

ga dsi talenti, e via dicen-
do. Dal livello 'diabolico” di
666 dell'indice S&P 500 ai
Wall Strest, che quel ve-
nerdl 6 marzo ha fatto toc-
care il punto minimo per la
Borsa americana, si & inne-
Scato un rialzo straordinario
di quasi 40 punti percen-
tualy, il mighior ‘raily’ su ba-
se bimestrale dagli anni
Trenta. del secolo scorso,
Queste - improwviso cam-
biamento di umore é lega-
ito alle leggi arcane dalla:
- Borsa; il mercato vede il -
< 8uo minime quando il pes-
simisma imperante ha -
portato anche I'ultimo ven-
ditore a liquidare le posi-
zioni, Da quel momento; le
" quotazioni aZionarie pos-
s0n0 ripartire da nuove 8
pit solide basi. A dimo-
strazione dell'ormai stret-
tissima correlazione. tra
psicologia def mercati e cli-
ma economice, la progres-
sione positiva dei listini sta
conducendo & una mag-
giore fiducia anche sulie
prospettive dell’sconomia
reale per i prossimi trime-
stri. Ci sembra quindi ra-
gionevole affermare che-if
‘livello 666" sia il minimo di
questo ciclo borsistico,
non pit ripetibite, a meno
ai situazioni catastrofiche
‘ed esogene al mercati, Le
Borse resteranno, certo,
volatili e potranno vivere
anche situazioni df rintrac-
ciamento nei prossimi me-
si; tuttavia, se il punto di
svolta & ormaf afle nostra
“spalle, queste correzioni si
presenteranno al rispar-
miatore come  occasioni
preziosa per approfittare
del ‘bull market' prossime
venturo.

*Responsabile gestione
Patrimeni df Mediolanum

Sslezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www. familybanker.it
| _Entra In Banca Medlolanum
% basta una telefonata
B40 704 444
www bancamediolanum.it
Notizie Mediolanum
a ¢urn di Roberio Scippa
rto.scippa@mediolanum. it
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