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tutto il Gruppo,
Mediolanum.
Due tappe fondam

Ognuno-avrebbe u
contare, i propri obie
re, | propri sogni da reall
zare, ma, primo. {ra {ui
Ennio Doris, Presidenite
Banca Mediolanum e Am-
ministratore Delegato del
Gruppo Mediolanum, ¢i

>
s0r0 Sentito un po’ com
tutti coloro che vanno co
tro corrente. Somo, ed-
soprattutto  fortemen
convinto che la qualita de
la consulenza finanziaria,
oggi come 25 anni fa, non pup pi
dere dalla qualitd della soddisfa
tutti { bisogni del cliente
sta finanziario, previden:
tive ¢ bancario. Solo potend
i propri clienti un
di questi aspefti
aver fatte bene il propi
svolto ia propria m
si concentra’ in una lat,

‘Piccolo Fratello’ linea diretta da Haiti

Una donazione per vedere, in tempo reale e quasi ‘in diretta’, come si sviluppa
e come cresce il nuovo progetto di solidarieta ‘Piccolo Fratello’, promosso da
Fondazione Mediolanum e Banca Mediolanum in collaborazione con la Fonda-
zione Francesca Rava N.PH. Italia Onlus. Prosegue infatti Iattivita di raccolta
fondi a sostegno dell‘iniziativa a favore dei bambini di strada di Haiti, e chi vuo-
le dare il proprio contributo e sostegno pud effettuare una donazione al conto
corrente 860000 ABI 03062 CAB 34210 intestato a Fondazione Francesca Ra-
va N.PH, ltalia Onlus - causale Piccolo Fratello Haiti. Nellisola caraibica, in
realtd un paese del Quarto Mondo, dove la popolazione vive in condizioni di
miseria, senza i servizi pill elementari come l'acqua corrente e l'energia elettri-
ca,!]'obiettivo di Piccolo Fratello & quello di offrire a 1,800 bambini la possibili-
td di studiare, essere curati e sfamati e un luogo dove crescere insieme, attra-
verso l'apertura di quattro scuole di strada a Port au Prince, la capitale di Haiti.
Per seguire, passo dopo passo, giorno dopo giorno, I'evolversi del progetto, &
possibile visitare il sito dedicato (www.piccolofratello.it) che, tra I'altro, # stato
appena rinnovato, con un restyling e nuovi contenuti. In televisione la trasmis-
sione ‘Piccolo Fratello’ fa un resoconto puntuale e in tempo reale dello stato di
avanzamento del progetto, con una nuova edizione in onda su Mediolanum
Channel (canale 803 di SKY e in streaming su Internet) ogni venerdi alle 23, re-
plicata pai, in orari diversi, nel corso della settimana .

La tranquillita assicurata

Unica nel suo genere, Innovativa,
conveniente e personalizzabile.
Realizzata per tutelare |'assicurato,
e anche la sua famiglia, dai gravi
imprevisti che possono verificarsi
nel corso della vita, mettendone a
repentaglio la stabilita e tranquillita
economica. Life Serenity @ la nuo-
va linea di protezione di Banca
Mediolanum creata appositamente
per offrire una solida tutela dai gra-
vi eventi accidentali che possono
colpire il sottoscrittore, come ma-
lattie gravi, infortuni, grandi inter-
venti chirurgici, morte, tutti quei
fattori che possono quindi impedi-
re all'assicurato anche il normale
svolgimento delle proprie attivita
lavorative e di reddito, per sé e per
chi ne dipende economicamente,
come i propri cari.

«Tutelare la serenitd della vita' di
tutti | giorni dai gravi éventi impre-

tratta del proprio futuro e di quello
delle persone cares, osserva Edoar-
do Fontana Rava, responsabile
Marketing Prodotto di Banca Me-
diolanum. «Per questo — prosegue -
abbiamo predisposto una nuova li-
nea del ramo protezione che sad-
disfa una reale e primaria esigenza
del cliente, alla quale mancava fi-
nora una risposta adeguatar. Non
esiste infatti un'altra formula di pro-
tezione di questo genere sul mer-
cato, perché Life Serenity & una so-
luzione pensata in maniera specifi-
ca per offrire una garanzia econo-
mica in caso di grave invalidita o
morte, in seguito a malattia o infor-
tunio, con premi assolutamente
concorrenziali rispetto ad altre for-
mule presenti sul mercato, e che
consente di scegliere massimali
elevati e adeguati al tipo di rischio.
«Questo nuovo tipo di protezione -
sottolinea Fontana Rava - riconosce

all‘assicurato un capitale prefissato
secondo contratto: non & quindi né
un rimborso, né una diaria, né una
copertura dei costi sostenuti, ma
una garanzia economica ben preci-
sa e prestabilita, con grande traspa-
renza. La possibilitd di tutelarsi in
caso di gravi imprevisti per la pro-
pria salute con capitali importanti,
spesso non offerti dal mercato, a
tariffe molto convenienti e concor-
renziali, sono tutti elementi che ne
fanno quindi una linea di protezio-
ne del tutto unica, innovativa e
vantaggiosan.

Per proteggere la tranquillita eco-
nomica del sottoscrittore e della
propria famiglia, attraverso una
gamma completa e personalizzabi-
le di coperture, la linea Life Sere-
nity si articola in tre diverse solu-
zioni, flessibili & modulari, in base
allé esigenze personali: Life Sere-

Edoardo Fonfana Rava, responsabile

iolanum

Maorksting Prodotto di Banca

cui tutela si estende anche a even-
ti spesso non compresi nelle altre
polizze, come ad esempio i rischi
collegati alla pratica di sport, da
quelli pits pericolosi, come immer-
sioni e alpinismo, a quelli pid diffu-
si, come le arti marziali}, e Life Se-
renity Global, che rappresenta la

visti & fondamentale, specie se si

di emergere venga qui da noi

copertura pit completa
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Uno dei migliori professionisti da sempre di Mediolanum spiega cosa lo ha aiutato ad avere successo

E in Banca Mediolanum da oltre 20 anni e ge-
stisce, come Global Banker, il maggior porta-
foglio del Gruppo, in termini di clienti e di as-
set, ed &, da sempre, ai primi posti per risulta-
ti conseguiti. Domandiamo a Luigi Piani qua-
li sono stati i fattori chiave del suo successo
professionale: «In primo luogo - risponde -
devi essere innamorato del tuo lavoro. Ma

questo non basta se non si lavora, come & suc-

cesso a me, nell’azienda ideale, che consente
a ognuno di trovare la sua strada vincente. Un
ultimo e decisivo aspetto & la qualita del rap-
porto con il cliente che si riesce a creare in
Mediolanums». .

Insomma, se a 44 anni ¢ con una solida posi-
zione Piani ha deciso di cambiare vita & per-
ché ha intravisto nel percorso allora indicato
-da Ennio Doris e dal suo Programma Italia le
prospettive di volgere a suo favore il know-
how, I'esperienza ¢ le conoscenze acquisite.
«Ero dirigente d’azienda e la maggior parte di
quelio che facevo - ammette Piani - andava a
vantaggio della mia societd: ho scelto la libe-
Ta professione per mettere a frutto appieno le
mie potenzialith e investite su me stesso.
Adesso, che ho 66 anni, vivo il lavoro come
un divertimento. Per me non esiste fine setti-
mana: lavoro anche di sabato, se serves.

Un esito inatteso, eppure prevedibile. Anche
se lo stesso Piani, a meta anni Ottanta, non
era affatto convinto di essere pronto a cam-
biare la sua vita professionale. «Ennio Doris
<l diceva che si potevano porre risultati entu-
siasmanti, ma sulle prime non credevo,.one-
stamente, nella possibilita di attuare program-
mi cosi ambiziosi. Eppure, dopo essere di-
ventato manager di Programma Italia, ho de-

Semestre boom per Mediolanum Channel,

+55% di contatti tra gennaio e giugno 2007 |

Luigi Piani: “Quando sono entrato.
in Mediolanum ho respirato

un clima diverso: una voglia

di fare e degli obiettivi che non

mi erano mai stati prospetati”

ciso di lasciare una posizione sicura per met-
termj in gioco. Allora eravamo 400 in tutta
Italia: oggi siamo piti di 6milaxs.

Mediolanum, dunque, ha offerto a Piani
un'opportuniti di divenire padrone del pro-
prio destino (¢ del proprio successo; alla pro-
va dei fatti) in un ambiente lavorativo “inedi-
t0"; «Sin dall'inizio - ricorda - bo respirato un
clima diverso: una voglia di fare e degli obiet-
tivi che mon mi erano mai stati prospettati.
Ero stato per molti anni in aziende produttri-
ci di beni di largo consumo e beni strumenta-
li, ma un ambiente simile non lo avevo mai
trovatox. Uno degli elementi distintivi di Me-
diolanum & la totale disponibilita ad aiutarsi
reciprocamente. «Proprio alcuni giomi fa so-
no andato a trovare un collega ‘friulano che
era in difficoltd, Ho avuto piacere che lui ab-

L'emittente satellitare prepara nuove produzioni, dalla finanza divulgativa allintrattenimento

| numeri dei primi sei mesi 2007 conferma-
no il crescente successo di Mediclanum
Channel (canale 803 di Sky e in streaming
su Internet), che prepara nuove produzioni
e celebra il successo di programmi ormai
consolidati. E, da fine anno, il canale satelli-
tare raccogliera anche pubblicita grazie a un
accorde con la concessionaria Prs. Secondo
gli ultimi dati Audistar, gli ascolti nei sette
giorni precedent alla rilevazione sono au-
mentati del 52,1% a 680mila unita-nel pe-
riodo gennaio-giugno. Incremento legger-
mente superiore (+55%) per i contatti setti-
manali a quota 1,618 milioni,

«ll gradimento, in una classifica da 0 a 5, &
stato 4,04. Nei primi sei mesi 2006 era

Quesl'anna
ricorre il 257 |
anniversario della
nascita del
Grupps
Mediolonum,
fondato

ada Ennic Doris

i 2 febbroio

del 1982

2,87, aggiunge Giuseppe Mascitelli, ammi-
nistratore delegato di Mediolanum Comuni-
cazione, che prosegue: «In termini di noto-
rietd restiamo su livelli altissimis. - -
Con la stagione autunnale il palinsesto del
canale satellitare diretto da Antonella Ficara
(responsabile della programmazione & Alber-
to Brugnoni) si appresta ad accogliere molte
novitd. «Stiamo partendo - annuncia Masci-
telli - con diverse nuove produzioni. Una do-
vrebbe essere «Angeli e demonis, che & an-
cora un titolo prowvisorion. Saranno incursio-
ni non programmate di cinque minuti di un
conduttore e un esperto di economia che in-
terromperanna il programma in onda in quel
momento per raccontare tutte le trappole
dietro ai luoghi comuni sul risparmio e sulla
finanza, per decifrare bene | messaggi che si
ricevono. «Ci spiegheranno - spiega Masci-
telli — come non sia possibile che in Borsa
vendano tutti, perché per vendere ci deve
pur essere qualcuno che compray.

Un altro programma in avanzato stato di
progettazione & «Oltre il giardinon, che ri-
prende il titolo del film degli anni Settanta
con Peter Sellers, in cui si racconta la storia
di un uome puro che racconta concetti uni-
versali. con grande semplicita parlando di

glardinaggio. «Frasi come “Dopo la pioggia §
arriva il sole” possono essere tradotte in ter-
mini finanziari con il concetto che dopo !
ogni ribasso arriva un rialzo, sottolinea Ma-
scitelli. Tra gli auteri del programma ci sara
un professore di finanza comportamentale,
che aiuter3 il conduttore a cgmunicare con-
cetti finanziari in modo concreto e divulga-
tivo, con l'obiettivo di strutturare un meto-
do di investimento. =

Capitolo intrattenimento: sono in arrivo due §
cartoon. Per gli adulti torna, dopo una prima
sperimentazione, «Porto Perfetton, prodotta
in casa da Alboran (Gru po Mediolanumj. 3
un cartone per adulti che racconta le storie
di un piccolo paese della provincia italiana
dove si racconta la vita del sindaco e della

bia trovato in me un supporto che lo ha aiuta-
to a uscire da una situazione di difficoltas.
Un Family Banker che entra in Banca Me-
diolanum non gode solo di un clima favore-
wvole che ne facilita 1'inserimento e i rapporti
con i colleghi, ma anche una costante assi-
stenza in termini di formazione. «Ogni due
settimane - spiega Piani - si tengone incontri
a livello territoriale riservati alla rete dei con-
sulenti», Senza dimenticare la formazione
via Web, che prevede corsi via computer con
verifica attraverso test.

La possibilith di porsi sfide ambiziose ¢ rea-
lizzarle; una rete di rapporti, all’interno del
Gruppo, che facilitano I'inserimento ¢ il pro-
gresso dei Family e dei Global Banker; ini-
ziative costanti nella formazione con uno'svi-
luppo, a breve, mai visto in questo ambita.
C'# tuttavia dell’altro, come evidenzia Piani:
la liberta di scegliere il profilo che meglio si
attaglia a ognuno. «Oggi - spiega - Banca
Mediolanum offre due percorsi lavorativi:
quello manageriale ¢ quello della libera pro-
fessione. Il primo & un iter adatto a chi ha
I'ambizione di creare una propria struttura,
un gruppo e una rete di collaboratori che fac-
ciano capo a lui. Io, ad esempio, avevo 40
collaboratori in tutto il Friuli-Venezia Giulia,
selezionati e addestrati da me. Dopo alcuni
anni, ho deciso di occuparmi dei miei clien- -
tiz se allora ne avevo 200, da libero profes-
sionista sono arrivato a 800». E I'aspetto po-
sitivo che nessuno dei due percorsi esclude
I'altro. «Si pud cambiare in ogni momento,
forti della certezza che in ognuno dei due
percorsi vige un approccio meritocratico»,
assicura Piani,

i
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sua amministrazione, che fanno tutto fuor-
ché governare la citta. La seconda iniziativa 3
& dedicata ai bambini maelto piccoli, sopra i
due anni: si tratta di cartoni animati che re-

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
BASTA UNA TELEFONATA

840 704 444

www.bancamediolanum.it

cuperano | classici delle favole. «La nostra

idea — spiega Mascitelli - & che queste favo-
le aiutino la mamma che lavora, affiancan-

MNoaotizie Madiclonum
@ cura di Roberto Scippa
roberto.scppa@mediclanum.it

dola nel rito della buona notte con conte-

nuti e immagini che accompagnino il bam- §
bino verso il sonnon. Per ogni informazione,
www.mediolanumchannel.tv.

tel.

Selezione e reclutamento
700 700
wowrw familybanker. it




