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BENI REALI AL RIPARO DALLINFLAZIONE

GRUPPO BANCARIO MEDIGLANUM

' |L CONTO FREEDOM OFFRE UN TASSO DEL 3% NETTO E TUTTE LE OPERAZIONI DI UN SERYIZIO TRADIZIONALE

Investire
oltre la crisi
La diversificazione
immobiliare

na rotta che dalle ondate della crisi economica @

U finanziaria internazionale porta allo scenario che ci
attende' dopo la tempesta. ¢

Per chi guarda alla gestione dei propri risparmi e investi-
meanti in maniera adeguata, vale a dire non navigando &
vista senza chiedersi quali siano la prospettive all'oriz-+
zonte, ma orientando la bussola per seguire.un percorse

, preciso, lungimirante nel tempo, e cercando di anticipa-
re le tappe che ci attendeno, una rotta puo essere gia
tracciata: diversificare sempre gli investimenti in modo
da distribuirli su risorse e setton diversi, per proteggersi
dalle burrasche che si possono abbattere da una parte o
dall’altra. E mettersi al riparo dai rischi di crescita dell’in- .
flazione che sequird la ripresa dell'economia nei prossi-
mi anni, dopo (a recessione e il superamento della crisi
internazionale. Come? Investendo non solo nei mercati
finanziari ma anche in beni reali, come immobill e azien-
da, che risultano poco esposti e vincolati all'andamento
e agli ;trappj dell‘inflazione.
Primi‘tra tutti i beni immobiliari, che se sono di quali-
té offrono rendimenti interessanti, soffrono meno per
le difficolté dei mercati finanziari, @ non si svalutanc
nel tempo.

La diversificazione delle soluzioni di investimenti di ogni_

singolo risparmiatore e cliente & da sempre una delle
principali linee guida che orientano ['attivita di Banca
Mediolanum, e de{ suoi Family Banker, una strategia
fondamentale per gestire al meglio le risorse a disposi-
zione. Per diversificare é indispensabile distribuire gli
investimenti fra soluzioni e beni diversi, in. modo da ri-
durre le incognite che si possono presentare concen-
trando tutto il capitale su un'unica scelta o poche solu-
zioni, Partendo sempre dalle diverse tipologie d'investi-
mento finanziario: titoli azionari, obbligazionari, prodotti
assicurativi e previdenziali, che hanno caratteristiche,
potenzialits e prospettive differenti, a seconda del pro-
filo del singolo investitore, della durata dell'investimen-
to, degli obiettivi di rendimento finale.

In questo quadro, e guardando all‘orizzonte che ¢i at-
tende nei prossimi mesi e anni, molti economisti e ana-
listi finanziari prevedono gia che la ripresa economica
che seguird e supererd la crisi in corso porterd anche
nuova inflazione, probabilmente con un aumento consi-
stente del caro-vita e degli indici ad esso collegati, in
tutto il mondo. E propric per questo, oggi e nello sce-
nario che abbiamo di fronte, diversificare significa inve-
stire oltre che in soluzioni finanziarie ‘tradizionali’, cali-
brate su misura per ogni singolo clients, anche in solu-
zioni finanziarie strettamente collegate alle condizioni
dell'sconomia reale, come ad esempio l'infiazione, per
arrivare ai beni reali, ad esempio immobili di qualita,
aziende di valore, che, quando |'economia riprendera a
ingranare una marcia dope I'altra, sapranno bilanciare gli
sffetti al rialzo che accompagneranno la ripresa & la nuo-
va crescita. E questo tipe di investimento pud.essere a
sua volta 'diversificato’ ricorrendo ai fondi immobiliari.
Scelte e opportunita d'invastimento vanno del resto pia-
nificate con un’ottica e un respiro di pit lungo periodo,
oltra la crisi, e oltre i riflessi che la seguiranno. Ma le oc-
casioni che questa crisi ha generato vanno colte ades-
50, prima che sia troppo tardi,

% arlano i numeri. Che per
Pqua.nto riguarda Fisparmi,
p rendimenti, conve-
nienza, sono sempre
la voce pil impor-
tante. L'offerta pi
vantaggiosa del
conto  corrente
Freedom di Banca
Mediolanum & in-
nanzitutto il tasso
d’interesse: 3% net-
to. Pari al 4,11% lor-
do. Un interesse che
stacca nettamente quello
degli altri conti bancari ordina-
ri disponibili sul mercato, che
non superano lo ‘zero virgola
qualcosa’, e restano sempre
ben al di sotto di un punto per-
centuale, sia nella cifra lorda, e
tanto pil in quella netta, che &

uella pin rilevante perché in-

ica cio che alla fine ci si trova
in tasca. -
E un'alta remunerazione appli-
cata sempre a tutta la liquidita
in giacenza sul conto oltre i
12mila euro, e che viene ag-
giornata ogni trimestre: dopo
I'esordio del conto Freedom nel
marzo scorso, e la scadenza del
primo trimestre di operativita
a fine giugno, il tasso del 3%
netto-resta ora confermato e
invariato anche per i prossimi
3 mesi, fino alla fine di settern-
bre. Una conferma, sostanziale

orte preparazione professio-
Fnale, aggiomamento conti-
nuo, carriera e soddisfazioni

tati raggiunti, sono alcuni degli
aspetti principali che caratterizza-
no lattivita dei Family Banker
Mediolanum, gli oltre 5mila con-
sulenti finanziari che garantisco-
no un’assistenza continua e per-
sonalizzata a ogni singolo cliente
della Banca, in tutta Italia.

Lintervento di Walter Ottolenghi*

tore immobiliare continua‘a dimestrare la

sua validita anche attraverso | momenti piti
perturbati dei mercati finanziari. In diversi
Paesi europei, e in Italia in particolare,
dove si sono evitati gli eccessi specu-
lativi e le spericolate operazioni di 4
debito proprie soprattutto del co-
siddetto ‘modello anglosassone’, il
periodo di inusuale recessione
economica ha - provocato solo
marginali correzioni dei valori, so-
prattutto per quante riguarda gli im-
mobili di buona qualita e messi a-red-
dito con conduttori dalla solida situazio-
ne economica. Il rendimento prodotto dai ca-
noni di locazione ha infatti contribuito a confer-
mare l'idoneita di questa forma d'investimento
come ideale complemeito e fattore equilibran-
te delle altre forme di risparmio presenti nel pa-
trimenio delle famiglie. -
Il Fondo Immobiliare Mediolanum Real Estate
ha segliito.in modo attivo I'evoluzione del mer-
cato el corso degli ultimi tre anni e si & presen-
tato all'appuntamento del 2009 con le carte in
regola per cogliere le opportunita che lo scena-
rio attuale presenta. Tra il 2006 e il 2007 il Fon-
do Real Estate ha costituito la base principale del
proprio portafoglio d'investimenti evitando di
rincorrere facili obiettivi di impiego immediato
delle risorse economiche raccolte per persegui-
ire effimeri successi di facciata, ma ha operato
uria lenta selezione, privilegiando gli impieghi
caratterizzati da un elevato rendimento locativo

La diversificazione degli investimenti nel set-

& gia stata

e da prézzi d'acquisto che esprimessero valori al
. metro quadrenon contagiati dalla febbre-degli
“immobiliaristi d’assalto,
molti mesi fa alteravano il profilo del

il Fondo ha ripreso a investire, metten-
do a segno due acquisizioni (entrambe a de-
stinazione Uffici, la prima nel centro di Milano, la
seconda in uno dej principali distretti direzionali
che circondano il ca)
sono essere esemplificative delle opportunita che
si stanno presentando attualmente nel comparto
immobiliare: vantaggiosi rendimenti da locazio-
ne e risultati molto interessanti in prospettiva,
E la societd di gestione sta attualmente valutando
diverse altre opportunita d'investimento che
stanno maturando in questa particolare situazio-
ne di mercato. All'inizio di giugno, in particolare,

' ria commerciale strategicamente collocata in una
regione centrale italiana, awiata da diversi anni
con risultati di successo e in progressiva crescita.

* Amministratore delegato
di Mediolanum Gestione Fondi

ancord fine a non

mercato. |l 2008 & stato-un annd in-
termedio, di sostanziale osserva-
zione e attesa, nel corso del qua-
‘e si & oftimizzata la gestione del
patrimonio acquisito. In tutto
questo pericdo, il Fondo ha dis-
tribuito cedole corrispondenti a
circa il 4% annuo del valore ini-
Zziale della quota investita.

Venendo alla prima meta del 2009,

uogo lombardo) che pos-

finalizzata Vacquisizione di una galle-

tasso
netto 3%
Iqrdo 4,11%

che crescono in linea con i risul- -

. zioni possibili tra quelle dispo-

e sostanziosa, che indica so-
prattutto una cosa: il 3% netto
non ¢ un'offerta promo-
zionale, né una condi-
zione riservata ai
nuovi clienti. Ma
rappresenta la
prova concreta e
tangibile della
logica e della fi-
losofia di offerta
che stanno alla ba-
se del conto Free-
dom: il tasso di inte-

resse viene riconosciuto
sempre, aggiornato ogni tre
mesi, € comunicato con un me-
se di anticipo, proprio con l'o-
biettivo di mettere sempre a
disposizione le migliori condi-

nibili sul mercato, senza che il
cliente debba andarle a cerca-
re e inseguire tra le varie of-
ferte del momento. Un tasso
d’interesse fisso e invariabile
non permette questo ade-
Fuamento e questa flessibi-
ita.

L'unicita di questa soluzione di
risparmio, innovativa e vantag-
giosa, & rafforzata anche dal
fatto che Freedom & un conto
corrente completo, con tutte le
funzioni e operazioni di un
conto tradizionale. Cpsto del
conte corrente: zero, ¢on una
giacenza media pari a 12mila

i
Mentre le altre banche hanno
filiali e sportelli tradizionali, do-
ve la* consulenza al cliente &
ancora“in gran parte standar-
dizzata, oppure il servizio vie-
ne fornito attraverso piattafor-
me online, dove il contatto
personale e diretto & del tutto

‘inesistente, il Family ' Banker

rappresenta il fulcro e I'anello
di congiunzione tra Banca Me-
diolanum e tutti i suoi clienti in
ogni parte del Paese. Dalle
grandi citta ai piccoli centri di
pravincia. In questo. modo ogni.

. cliente pud contattare il Ban-
. king center o utilizzare telefo-

no, Internet e Tv digitale per
svolgere le aperazioni banca-
rie pitl comuni, e si rivolge di-

‘rettamente al ‘proprio Family

Banker di fiducia per assisten-
za e consulenza personalizza-
ta per quanto riguarda rispar-
mio, previdenza, coperture
assicurative e investimenti.

Il Family Banker opera all’inter-
no di un sistema meritocratico,
reale, stabilito sul campo, nel-

- I“attivita di tutti i giorni. Per cui

ogni singolo professiorista ha
la possibilita di far crescere: la
propria clientela di riferimento,
e di fare una carriera che si svi-
luppa in tappe, livelli e percor-
si-diversi, a seconda delle sin-

gole propensioni e degli obiet-

tivi personali.
Il percorso professionale del
Family Banker a un certo pun-
to si trova infatti come davanti
a un bivio: pud scegliere di in-
traprendere la carriera di ma-
nager e supervisore territoria-
le, gestendo e coordinando i
consulenti finanziari nelle ri-
spettive aree di competenza,
oppure passa al livello e alla
ualifica di Global Banker, de-
3icandosi alla consulenza di
un numero di clienti ancora
pitt ampio, € a maggjori patri-
moni finanziari gestiti.
«Per 'un Family Banker passare

euro 0 con un patrimonio gesti-
to oltre i 3omila euro. Negli al-
tri casi: solo 5 euro al mese.
Principali operazioni bancarie,
come prelievi Bancomat, boni-
fici, Rid, pagamento utenze:
gratuite.

Disponibili- i
ta delle FreedomCard,

carte di credito e Bancomat, e
la possibilitd di personalizzarle

con la foto del titolare per una.-

maggiore sicurezza, oltre a ri-
cevere Sms di avviso gratuiti
dopo ogni operazione bancaria

Global Ban_kr,'eper.ti al fianco del cliente

Competenza approfondita, aggiornamento costante e specializzazione al servizio di risparmiatori e investitori

Freedom, il conto corrente
con un interesse da record

La soluzione bancaria completa che unisce un’‘alta remunerazione e condizioni pitr convenienti per i correntisti

effettuata. E con Freedom il ti-
tolare ha sempre la piena dis-
ponibilitd di tutti i soldi versa-
ti, fino all'ultimo centesimo e
senza nessun vincolo (a diffe-
renza di un conto di
deposito, ad esem-
pio, che propone in-
teressi .convenienti
ma che blocea il ca-
pitale).
La totale traspa-
renza e condizioni
piu favorevoli so-
no anche garanti-
te nella contabili-
ta delle operazio-
, ni bancarie e nel-
I'accredito degli
% interessi: mentre
con gli altri conti
correnti disponi-
bili sul mercato la
@ disponibilita effet-
tiva degli interessi
maturati si realizza
dopo mesi g alla fi-
i ne dell'anno, con
Freedom il cliente ha
i propri interessi ma-
turati che vengono
/ aggiornati quotidiana-
mente, giorno per gior-
no, e sono immediatamente
disponibili e spendibili. Anche
in questo caso, flessibilitd e
convenienza che non hanno
paragoni sul mercato.

Consuianza speclalizzala a ogni clienta con | Global Banker di Banca Mediolansm

al ruolo di Global Banker rappresen-
ta l'opportunita di crescere ulterior-
mente nella propria attivita, e di far
crescere ancora le proprie soddisfa-
zioni e i propri’ risultatiy osserva
Franco Dellg-ﬁiaie, responsabile e

coordinatore nazionale dei Global
Banker Mediolanum, «una sfida che .
invito tutti a cogliere, dato che Ban-

ca Mediolanum mette a disposi-
zione dei propri professionisti tut-
ti gli strumenti necessari-per con-*
tinuare a sviluppare la propria at-
tivitd, ‘dall’aggiormamento conti-
nuo alla formazione specializza-
tan. Sempre nel segno di un servi-
zio di qualita e fiducia rivolto alla
clientela.

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.lamilybanker.it

Enir edio

Notizie um
a cura di Aoberto Scippa:
roberio.scippa@mediolanum.it

‘Quests & una pagina di informazions
1 cul contenuio
on rapprasenia una forma di consutnza.
né U SUGGEEIMSD Per Investiment




