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Invalido all'improvviso?
La casa diventa tua per sempre

Fondo di solidarieta di 50 milioni a favore dei clienti che per gravi motivi di salute non possono pitpagare le rate del mutuo

bia sottoscritto un mutuo, deve per-

dere la casa a causa di una disgrazia
improwisa, magdri per un incidente o un in-
farto che gli impedisce di pagare le rate®, Pa-
rola di Ennio Doris, presidente di Banca Me-
diolanum. E allora: se stai pagando un mutuo
Mediolanum per la tua prima casa, e allim-
Prow‘\so per un‘invalidita inattesa non puoi pid
lavorare, nessuno ti siratterd. Debito annullato,
ipoteca cancellata, la casa resta tua, anzi: di-
venita tua. Per sempre. Alla banca non devi pil
niente. La tua-casa non andra ad aggiungersi
alle 74 mila che ultimamente sono state: colpi-
te da un'ingiunzione per messa all'asta: potrai
continuare ad abitarla, e ad abitarla da pro-
prietarioa tutti gli effetti. L'annuncio & stato da-
to dallo stesso presidente di Mediolanum nei
giornl scorsi durante una conferenza stampa
che si & svolta al teatro Manzoni di Milano,
Rivolyzionario? Doveroso, per Doris. Che ha
deciso di aprire un fondo di solidarieta, a parti-
re dal 1° ottobre, destinato ai mutuatari di pri-
ma casa colpiti da malattie o infortuni che de-
terminine una grave invalidita permanente,
per estinguere debiti residui fino 2 250 mila
euro. |l Fondo sara inizialmente alimentato dal
5 per mille della raccolta realizzata con la ven-
dita del nuovo servizio Double Chance (vedi
articolo in questa pagina). In altre parole, il my-
tuo non costera di pid al cliente, sard la banca
a destinafvi una parte dei propri ricavi: 8 milio:
nidi euro nei prossimi 22 anni per i mutuatari
attuali, che saliranno a 50 milioni con i mutui
che saranno nel frattempo sottoscritti.

i Nessun dliente Mediolanum che ab-
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Gid in giugno la banca aveva annunciato che
dal 1* settembre avrebbe ridotto unilateral-
mente, ciod automaticamente, senza alcuna
contrattazione da parte del cliente, | mutui
bancari sia ai clienti nuovi sia a quelli vecchi,
calcolando in 65 milioni di euro per i prossini
22 anni il costo dell’operazione per la banca.
Ora gli investimenti per i clienti salgono a 1135
milioni,

Gid a tre settimane dall'annuncio dell‘abbassa-
mento dello spread e quindi del costo dei mu-
tui per le famiglie, erano state oltre 12 mila le
richieste, la meta delle quali complete di tutti i
dati necessari per procedere, Attualmente su-
perano le 5000 unitd i mutui-in lavorazione:
“Cid significa” ha osservato Ennio Doris “che
raddoppieremo o addirittura triplicherema ris
spetto a prima. Cid va oltre 1€ pil) rosee aspet-
fative”, ‘

1l fondo di solidariets Mediolanum sara diverso

durante fa ¢

nza slampa al Tealro Manzoni di Milano

da tutti gli altri, che di solitp fanno distinzione
fra aspiranti beneficiari. Del resto tutti i servizi
Mediolanum sono diversi: Mediolanum da a
Lulti le stesse identiche opportunita.

£ 14 sua peculiarita, cid che la distingue da tut-
ti gli altrr stituti di credito, Ed @ il frutto di una
scelta precisa, avanguardia di un‘etica del cre-
dito. che se diventasse tendenza diffusa sovver-
tirebbe rion selo Iimmagine ta la sostanza del
rapporto banga-cliente, un rapparto |n cuj an-
cora 0ggi troppo spesso il cliente assomiglia pit

- @ un sudditache 4 un cittadigio. Per.un motivo

semplice: |'ignoranza generalizzata in materia
di economia; che davanti a uno sportelo-ban-
cario, a un estratto conto, 3 un rendiconto, ci
trasforma, tranne eccezionj, in analfabeti che
non possono fare altro che fidarsi. “Per tradi-
zione" ha dichiarato Doris *i servizi bancari so-
no complessi, paco comprensibili, Per un
cliente che non mastichi di finanza, & difficile

persino controllare gli interessi del conto cor-
rente. In questo modo si creano delle discrimi-
nazioni. Il laureato in economia riuscird sem-
pre a ottenere condizioni pit vantaggiose ri-
spetto a chi della materia non conosce nulla”.
“Ebbene ha continuato il presidente "a tutti i
nostri clienti noi offriamo le medesime condi-
zioni",

Nessun cliente a Mediolanum viene privilegia-
to né penalizzato. Il governatore Mario Draghi
recentemente ha raccomandato le banche di
aperare per I'eliminazione delle commissioni
di massimo scoperto: ebbene, Banca Mediola-
num non le ha mai applicate, e anche qui sta
la differenza. !
Per la banca milanese, i clienti si distinguono
soltanto per le rispettive, individuali esigenze.
Di qui la creazione del Family Banker, consu-
lente personale-a tutto tondo. Di qui tutti gli al-
tri servizi e anche le ultime iniziative, come la
riduzione per tutti delle rate del mutuo. E da
qui anche |'ultima risoluzione: quella di azze-
rare i debito per chi, pil sfortunato, fino a ieri
avrebbe dovuto subire anche il trauma di ritro-
varsi senza un Letto. -

In America lo chiamano welfare, per Mediola-
Aum & un valore, Un valore vero, importante
almeno quanto quelli che si tengona in cassa-
forte, Un welfare inedito, né statale né azien-
dale, unico nel panorama bancario. Talmente
unico da non avere ancora un aggettivo che lo
connoti, Poco importa: importa invece che esi-
sla, sia una realta, ~
Naturalmente con la speranza (per tutti) che
non ce ne sia mai bisogno:..

“Double Chance” per non perdere il treno

Un nuovo servizio finanziario con tasso aggiornato ogni 3 mesi alle migliori condizioni di mercato -

minato Double Chance, doppia op-
portunita, che richiama un celebre
film e consente di investire gradualmente
nei mercati azionari, diversificando sugli
scenari internazionali, beneficiando nel
contempo di un rendimento certo, a tassi
molto vantaggiosi, sul capitale destinato a
questi investimenti,
Sempre alle migliori condizioni del merca-
to, e anche in una situazione, come quella
atfuale, di correzione delle Borse e tassi
monetari interessanti.
Nel film intitolato ‘Oltre il giardina’, il giar-
diniere ‘Chance’ interpretato,da Peter Sal-
lers amava osservare che «dopo l'autunno
e ['inverno, viene sempre la primavera e la
- bella stagionen, in un ciclo che si ripete e
alterna periodi freddi e difficili a quelli pit
caldi e favorevoli, e che we le radici non
vengano recise, dopo il gelo e il brutto
tempo, tutto rifiorisce come e meglio di
priman, per crescere ancora di pid. Eun al-
tro personagglo del film, un facoltoso ue-
mo d'affarj, applicava questa metafora al-
I'economia del sistema capitalistico, sotto-
lineando che, allo stesso modo, se il siste-
ma ron viene abolito, a ogni periodo di
difficoltd segue sempre una fase di svilup-
. po ancora piii forte,

| ,n nuovo servizio finanziario, deno-

E questo, del resto, I'andamento storico
del mercati finanziari di tutto il mondo,
che a lunghi periodi ‘caldi’ e di espansio-
ne, rappresentati.nel classico grafico di
Borsa da una linea che tende a salire pro-
gressivamente, alterna periodicamente al-
cune, e al confronto molto pits breyi, fasi
di frenata e di ‘raffreddamente’, prima che
il sistema riprenda la sua corsa al rialzo. In-
vestire nei periodi di correzione & quindi il
modo migliore per approfittare pienamen-
te dei successivi momenti di ripresa.

Ed & anche la strategia di gestione degli in-
vestimenti sostenuta e promossa da Banca
Mediolanum: una strategia di lungo perio-
do, dato che in un arco di tempo di diver-
si-anni-i dati storicl e le analisi finanziarie
lo dimostrano - mercati e rendimenti cre~
SCONO sempre; per nuovi e consistenti gua-
dagni, soprattutto per chi ha saputo ‘semi-
nare’ durante la crisi, e poi raccoglierne i
frutti quando i tempi sono maturi. Natural-
mente sarebbe ottimale investire quando
azioni e valori di mercato sono ai minimi,
appena prima della ripresa; ma & impos-
sibile prevedere quando le crisi finiranno:
I'unica soluzione & quindi suddividere il
proprio investimento in pil momenti, per
ottenere una media il pill vantaggiosa
passibile.

- dizioni del mercato. Obiettivo

La linea del progresso cresce sempre
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Nel grafico landamento delfinsieme delle Borse mondiali dal 1925, Come si vede, la linea
€ in costante ascesa e | periodi di ribasso (in blu)sono sempre maolto brevi, pid brevi di quel-

Ii di rialzo (in rosso).

Per ricavare Il massimo dei guadagni quan-
do i mercati tornano Improvvisamente e
velocemente a salire, i risparmiatori pit
accorti, e ben consigliati dagli esperti del
settore, devono gia possedere | titoli e le
azioni che riprendono a correre.

Per centrare fuesto obiettivo nasce Dou-
ble Chance, il-nuovo servizio finanziario di
Banca Mediolanum, dal nome ispirato
proprio al sapiente glardiniere di '(fllre il
giardino’: Double Chance & frutto della
collaborazione con BlackRock, JPMorgan
Asset Management e Morgan Stanley In-
vestment Management, gia partner di Me-
diolanum per i fondi di Fondi Global Se-
lection. i

Si tratta di una soluzione d‘investimento
che prevede da parte dei sottoscrittori il
deposito di un capitale (a partire da 25mi-

. la euro) su un conto remunerato di Banca

Mediolanum al tasso minimo del 5% ga-
rantito per 2 anni sulle giacenze, o al tasso
Euribor a tre mesi, se pili alto, Un sistema
per assicurare in ogni caso le migliori con-
el servizio
& quello di realizzare investimenti periodi-
ci sui mercati azionari internazionali, uti-

Jizzando i nuovi fondi azionari globali nati
in collaborazione con le tre prestigiose Ca-
se di-gestione del risparmio. Il cliente pud
scegliere la durata della soluzione (3, 6,
12,718 o 24 mesi), con quote di investi-
mento non concentrate In un unico mo-
mento, ma frazicnate nel tempo: in guesto
modo, l'investimento viene ottimizzato
sfruttando a}l:fieno la volatilita dei merca-
ti, e ottenendo prezzi d'ingresso medi pit
favorevoli.

Come per ogni altra soluzione finanziaria,
vanno osservate le regole di base: occarre
leggere attentamente le indicazioni conte-
nute nel prospetto informativo, e seguire le
indicazioni del Family Banker Mediola-
num, che ha I'obbligo di verificare la pro-
pensione al rischio del singolo sottoscritto-
Te, Caso per caso. :
Tutte misure e procedure a tutela del clien-
te, che Banca Mediolanum mette sempre
al centro del proprio servizio, della propria
assistenza e consulenza, con gli oltre-6.500
Family Banker presenti in tutto il territorio
nazionale. Ogni giardino fiarito, come di-
ceva Peter Sellers, va del resto eurato in
ogni dettaglio. >

< Come prese In giro che co- |
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