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come combinare le

Cresce la "famiglia” dei pro-
dotti Riflex. Dope l'apertura
del conto corrente, la carta di
credito RiflexCard, la carta
prepagata Riflexcash, debut-
ta il Mutuo Riflex,

La nuova proposta che arri-
va dall'esperienza di Banca
Mediolanum intende soddisfa-
re il desideria della maggior
parte delle famiglie di posse-
dere una casa di proprietd. Di
qui una modalita di finanzia-
mento davvere innovativa e
soprattutto con la stessa filo-
sofia del conto Riflex: non
standardizzata ma capace di
adattarsi alle
esigenze rea-
li del cliente.

Mutuo Ri-
flex, infatti, a
differenza de-
#li altri esi-
stenti sul
mercato, sia che si tratti
dell'acquisto di una prima ca-
sa, di una seconda o ancora di
un investimento immobiliare,
#in grado di garantire un altd
livello di personalizzazione e
flessibilita per rispondere a
tutte le necessita del contra-
ente, specie se queste nel cor-
so del tempo variano.

Sono due, quindi, i punti di for-
za di questa tipologia di mutuo.

Innanzitutto rappresenta il
primo sul mercato che in un
unico prodotto consente di
scegliere ¢ combinare le carat-
teristiche, in modo da costrui-
re una soluzione personalizza-
ta, "su misura”, il tutto nella
piena trasparenza dei costi.

Per cominciare il cliente po-
tra scegliere liberamente il
plano di rimborso del capita-

i‘eml:::ﬁauziato che, sulla base

dei propri bisogni, risulti il |

pil vantaggioso (tradiziona-
le, francese, flessibile al
50%, a rata costante etc.); la
tipologia di tasso (Ilsao ova-
riabile, ma volendo si potra
optare di rimborsare il capita-
le finanziato in parte a tasso
fisso e in parte variabile, defi-
nendo anche la percentuale
da applicare],

Un altro elemento assai im-
portante € la durata, che per
Mutuo Riflex pud andare da
un minimo di 5 anni a un mas-
simo di trenta; a fare da busso-
la nel determinare 1'importo
della rata 2 il reddito mensile:
ad esempio, allungando nel
tempo il mutuo, la rata si ab-
bassa influendo in misura mi-
nore sul risparmio e sul teno-
re di vita, ma la valutazione
andrd fatta caso per caso.
Inoltre il cliente potra inseri-
re I'opzione "Cap": in questo
caso, se si verifica un rialzo
dei tassi, il Cap blocca l'impor-
to della rata a un valore prefis-
sato contrattualmente. Infine
va decisa quale percentuale si
vucle finanziare con l'opera-
zione (che pud spingersi fino
al 95%).

Ma non & tutto. In un arco
temporale di medio-lungo peri-
odo, come si presenta quello
per un mutue, € probabile che
le condizioni di vita privata e
professionale cambino, cosi
come quelle di mercato. Per
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caratteristiche del piano di rimborso

garantire una soluzione sem-
pre aggiornata, per la prima
volta sul mercato, un mutuo
rende possibile la modifica di
alcuni parametri scelti da prin-
cipio, senza aver bisogno di ri-
negoziare il mutuo con la ban-
ca ¢ pertanto senza sostenere
costi onerosi di estinzione e
riapertura.

In particolare, nella fase di
gestione attiva del prodotto,
ogni cingue anni, Mutuo Ri-
flex permette di esercitare di-
verse opzioni: aumentare o ri-
durre la durata del mutuo; ri-
definire la quantita di tasso
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fisso e variabile; inserire un
tetto massimo alla variabili-
ta del tasso (Cap); cambiare
la modalita di rimborso del
capitale.

A garantire ancora piil tran-
quillita per il cliente, la cosid-
detta.opzione "salta la rata",
che consente al cliente di sal-
tare una rata del mutuo per
far fronte a eventuali situazio-
ni di emergenza. In questo ca-
so l'importo. mancange verra
automaticamente ridistribui-
to sul piano di rimborso resi-

duo, per cui non si avra l'one-
re di rimborsare la rata in que-
stione in un'unica volta, ma
cio avverra gradatamente me-
diante un lieve incremento
dei pagamenti successivi. Cio
non toglie che, in qualsiasi
momento, si decida di proce-
dere a rimborsi parziali oppu-
re di estinguere totalmente il
debito.

Per realizzare la soluzione
che rifletta sul serio le
aspettative della famiglia si
potra sempre contare sulla
guida sapiente e qualificata
di un consulente globale di
Banca Mediola-
num che in pin og-
gi ha a disposizio-
ne un nuovo stru-
mento, ovvero il
Riflex home dri-
ver un software in-
novativo che per-
métte di costruire il mutuo
ideale, variabile dopo varia-
bile, e al tempo stesso di fa-
re simulazioni, mostrando
gli scenari futuri se si andas-
sero a cambiare alcune ca-
ratteristiche.

A completare la soluzione
di finanziamento da parte
della Banca c'e poi il "pac-
chetto" di polizze assicurati-
ve "Multi Scudo" Mediola-
num, pensate per la tutela
della famiglia e dello stesso
immobile oggetto del mutuo.
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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Riflex lancia il mutuo su misura

Con la nuova proposta il cliente sceglie, in piena autonomia,

II cliente
pud combinare:
la modahta

E' possibile
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Consente di saltare
la rata del mutuo
per far fronte
a eventu_aEi

Nuove opportumta online con il conto Riflex
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Aumentano le funzionalita offerte
sul conto corrente Riflex e in parti-

colare quelle disponibili on-line.

E' sufficiente collegarsi al sito
Internet di Banca Mediolanum
all'indirizzo www.bancamedio-
lanum.it per accedere diretta-
mente a una "rosa” di funzionali-
ta informative e dispositive ri-
servate ai correntisti che hanno
scelto Riflex.

Per cominciare 1'ultimo nato dei
conti correnti di Banca Mediola-
num pud essere sottoscritto an-
che via web. Una volta consultata
la pagina del sito dedicata a Ri-
flex e compilato il contratto sirice-
vera una e-mail di conferma della
Banca con le indicazioni necessa-
rie alla finalizzazione dell'opera-

zione. Successivamente verranno
forniti al nuovo cliente i codici per

iniziare a operare via Internet.

La sottoscrizione on-line assi-
cura la completezza di tutti i
servizi offerti dal conto Riflex ,
compresa la possibilita di rice-
vere fin da subito assegni e ban-
comat; inoltre, al pari di qualun.
que altro conto corrente della
Banéd, il cliente ha a sua dispo-
sizione il supporto professiona-
le di un consulente della Banca
che lo affianchera nelle decisio-
ni di investimento.

L'operativitd di Riflex anche
via Internet deriva dal modello
multicanale di Banca Mediola-
num. Diversi i servizi di tipo pret-
tamente bancario [tra cui la con-

sultazione della situazione del
conte corrente, di mutui, fidi e

prestiti, carte di credito ¢ banco-

mat e la possibilita di operare bo-
nifici, in Italia e all'estero, e anco-

rala pmnominne di contant, la
richiesta di carnet di assegni e
l'emissione di assegni circolari),
ma accanto non vanno trascura-
te le altre opportuniti: trading
online, la consultazione e1'opera-
tivita sui propri fondi e polizze, ri-
cariche del telefone cellulare, pa-
gamento tributi, richiesta di alert
informativi via sms tra cui aleuni
per la sicurezza. Inoltre, a breve,
sara possibile provvedere via In-
ternet anche alla ricarica delle
carte prepagate Riflexcash, at-
tualmente in fase pilota.

| vantaggi della carta prepagata:
si puo ricaricare automaticamente

A completare 1'offerta di Ban-
ca Mediolanum nel mese di
aprile e arrivata Riflexcash,
la nuova carta prepagata,
che put essere richiesta da
tutti i clienti della Banca.

1l nome scelto per questo
nuovo strumento di pagamen-
to richiama volutamente il
conto corrente Riflex,
il pi innovativo
pensato dalla
Banca; tuttavia
si tratta di una
chance messa a di-
sposizione di qua-
lunque correntista

che abbia optato per A

I'istituto di credito
fondato da Ennio Do-
ris.

In ogni caso, gnardando
alle sue caratteristiche, si
presenta come un prodotto
legato alla stessa strategia
di fondo di Riflex, che per-
tanto si sforza di andare in-
contro alle esigenze concre-

te della clientela.

1l valore aggiunto della Ri-
flexcash rispetto ai 3 milioni
di carte prepagate oggi in cir-
colazione in Italia, sta
nell'opzione ag-
giuntiva
che

con-
sente la
possibilita di sta-

bilire in auti’cipu un importo
mensile da "ricaricare” in au-
tomatico, a cui corrisponde-
ra il relativo prelievo dal con-
to corrente di riferimento.
"automatica"”

La ricarica

comporta un duplice vantag-
gio: da un lato in termini di
costi, in quanto comporta
una minor spesa rispetto al
caricamento volta per vol-
ta (il costo previsto per
il cliente ¢ di 1 euro a
ricarica); dall'altro,
va sottolineata la
tranquillita di avere
un' "alimentazio-
ne” del prodotto
sicura e in piena
autonomia. So-
no previste inol-
tre ricariche
una tantum, che
funzionano come quella
di un telefonine, in quanto si
pud provvedere via Internet,
tramite il sito web della Ban-
ca all'indirizzo www.banca-
mediolanum.it, oppure con-
tattando il call centre. La
somma minima da spendere
& pari a 50 euro, mentre (per
ora) il tetto massimo & di
500 euro.

Sedi di prestigio
per i clienti "top"

In crescita Me-
diclanum Priva-
te Banking. A
breve saranno
inaugurate le
due prestigiose
sedi di Milano
(Via San Paclo, 1) e Roma
(Largo Fontanella Borghe-
se, 84

La Divisione & nata nel cor-
so del 2005 con una missio-
ne ben chiara: offrire consu-
lenza bancaria e finanziaria
di alto livello gualitativo,
per soddisfare le specifiche
esigenze degli investitori
con elevati patrimoni. Vale a

“dire un servizio fortemente

personalizzato e dedicato a
questo particolare segmento
di clientela.

La fase di selezione per la
ricerca dei Private Banker &
partita a novembre 2005.

“Entro la fine dell'anno - af-
ferma Paolo Suriano, respon-
sabile di Mediolanum Priva-
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te Banking -, la
nuova realta po-
tra fare affida-
mento su 70
Private Banker
con un portafo-
glioc medio
pro‘capite che superera i
25.000.000 di Euro.

L'attuale compagine & for-
mata da professionisti prove-
nienti da una qualificata se-
lezione svolta all'interno del-
la rete commerciale di Ban-
ca Mediolanum e dal mondo
bancario nel settore della
promozione finanziaria”.

Due i requisiti da possede-
re: un curriculum vitae signi-
ficativo e relazioni con clien-
ti di alto profilo.

11 piano di sviluppo di Me-
diolanum Private prevede
la copertura delle principa-
1i citta italiane, La Divisio-
ne ha infatti 1'obiettivo di
contare su 200 Private en-
tro il 2010.

ATA MEDIOLANUM PRIVATE BANKING.
" PIU VALORE AL TUO VALORE.

i Banca I
dialto livello nasce Mediolanum Private
 dedicata agli investitori che desiderano

n nella

Private Banking ricerca professionisti di
talento, fortemente interessati a valorizzare le proprie potenzialiti
e decisi a realizzare le pi grandi ambizioni di successo personale,
Importanti relazioni, prodatt altamente specializzati e standard
qualitativi superiori per riservare a se stessi & ai propri Clienti i
vantaggl di un rapporto ancor pits privilegiato.

Mediolanum Private Banking.
Siamo pronti per dare pill valore al tuo valore.
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Tel, 02.90493234 - 02.90492822 - 02.90492773




