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[l trasferimento di utenze
e domiciliazioni
dafebbraio avviene
in modo semplice e
con la garanzia
del pagamento delle
disposizioni viaggianti

¥

inconvenienti; decide spesso di
restare "affezionato” alla propria
banca. Cambiare conto corrente (e
banca), e quindi trasferire il servizio
RID, non & da sempre cosa facile.

Il servizio Rapporti interbancari
diretti (Rid). Con il servizio RID il
cliente autorizza la propria banca ad
addebitare sul conto corrente di una
serie di pagamenti, prime fra tutte le
utenze (luce, gas, telefono); ma anche
le rate del mutuo o di altri
finanziamenti; premi di assicurazione;
piani di accumulo; canone e
abbonamenti TV; servizi vari
(Telepass). In Italia si tratta di una
prassi assai diffusa: coinvolge quasi il
50% dei correntisti (oltre 14 milioni di
titolari) per un mercato che
attualmente conta circa 503 milioni di
operazioni attive. .

1l periodo di "interregno”. Fino a
oggi, perd, il trasferimento di utenze e
domiciliazioni comportava una serie
di difficolta. Non esisteva una
tempistica chiara e univoca per la
procedura di revoca e attivazione delle
nuove RID e di conseguenza non era
certa la durata e la sorte del
pagamento degli addebiti "viaggianti”,
con il rischio di inconvenienti perla
clientela, come la disattivazione
dell'utenza, pagamenti fuori termine o
talvolta purtroppo anche doppi.
Inoltre era il cliente a doversi
preoccupare personalmente
dell'insieme delle disattivazioni e delle
conseguenti attivazioni, con
tutti i disguidi del caso.
Banca Mediolanum in
questi anni & riuscita con
grande il’lflgﬁ gno ad evitare

a miﬁgiu; parte dei correntisti,
pur di evitare spiacevoli

e £5 @ﬁé MEDIOLANUM

Nuove norme Abi
per il servizio RID

Con una sola richiesta al nuovo
istituto di credito si ha la certezza

questi problemi ai propri della pl’DCEdUIH.

nuovi correntisti. N - ;
Considerato il "gap" tra il e della tempistica nel pagament
momento della revoca e la di tutte le utenze

successiva riattivazione,

azie all’Amministrazione

ienti, tutti coloro che intendevano
trasferire le proprie domiciliazioni
venivano gia assistiti direttamente. In
pratica la Banca pensava a tutto,
sostituendosi al cliente, revocando le
disposizioni presso il vecchio istituto
di credito e riattivando le deleghe
presso Banca Mediolanum; e ancora
controllando che le eperazioni fossero
andate a buon fine fino al primo
addebito.
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La qualita dei programmi fa aumentare gli

s o i T o T
ey "‘""'"“‘,}‘-'\."r

Arrivano regole comuni per il sistema
bancario. ?ﬁgi finalmente arriva una
soluzione valida per 'intero sistema
bancario in modo da permettere di .
cambiare conto corrente senza troppi
aletti, I'Associazione Bancaria
talisana (ABI), dopo aver raccolto
I'esperienza di Banca Mediolanum
cosi come le osservazioni degli altri
istituti, in seguito a un lungo
confronto, ha varato la nuova

normativa interbancaria sulla
trasferibilita del servizio RID, volta 4
garantire la continuita del servizio. La
regolamentazione, in vigore da
febbraio, si propone di favorire,
snellendo I'iter burocratico, chi
intende chiudere un conto corrente e
aprirmne uno nuovo presso un altro
istituto di credito portando con sé tutt
i rapporti legati al conto. '
Cadono le barriere "in uscita”. La
trasferibilita del servizio RID, pertanto,
oggi si realizza nella possibilita di
trasportare con una sola richiesta,
indirizzata al nuovo istituto di credito
e quindi con un processo automatico
certo anche nei tempi di esecuzione,
una posizione RID domiciliata su una
banca (indicata come banca "old" o
vecchia) presso l'altra banca (banca
"new" o nuova). Infatti, entro 10

giorni lavorativi, il cliente potra
ritenere "ricondotte” sul nuovo como
tutte le proprie domiciliazioni con la
garanzia che sia avvenuto il
pagamento delle disposizioni
viaggianti. Inoltre, il mantenimento
dei fondi presso la banca originaria
per almeno 12 giorni lavorativi
ulteriori, consente al sistema bancario,
considerati i diversiciclidi .
fatturazione delle aziende, di
assicurare la continuita degli addebiti.
Cadono pertanto le "barriere in uscita”
e il mercato conosce nuove
opportunita. Anche Banca _

ediolanum ha contribuito a risolvere

uesta fase delicata e critica della
chiusura del conto, dando il suo
apporto per un altro passo verso un
mercato aperto, competitivo e
moderno.
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Prima casa costruita in Kenia con il "Piccolo Fratelio"

Aiuta il Piccolo fratello
con un Sms al 48545

asta un Sms solidale per far crescere il «Picco-
B lo Fratellon. Dal 1° al 28 febbraio, come nel 2006,
W viene riproposta la raccolta fondi; con un bre-
ve messaggio via telefono cellulare, per sosternere il
rﬁletto etico-sociale portato avanti da Fondazione
iolanum. .
Tutti i clienti Tim, Vodafone, Wind e H3G potrann
mandare un Sms al numero unico 48545; non occor-
rescrivere alcun testo in quanto é sufficientel'invio del
messaggio solidale per assicurare 2 euro all'iniziativa
dando cosi il Empnu contributo personale.
Lobiettivo di Fondazione Mediolanum # offrire un fu-
turo migliore ai bambini dei Paesiin via di sviluppo che,
per svariate ragioni, prime fra tutte malnutrizione e
malattie, conducono una vita sbandata in strada. Per
evitare questo rischio 1'impegno principale dei pro-
motori consiste nel formire gli strumenti per garantire
ai bambini un'esistenza dignitosa nel territorio in cui
vivono, attraverso lo sviluppo delle loro tradizioni e
della loro cultura. Di quilo sforzo per far sl che possa-
no ricevere un'educazione scolastica e cosl conqui-

 stare una qualita della vita migliore con I'inserimento

in case famniglia e istituzioni volte a pmte%gﬁ.
La prima meta da cui si & partiti & stato 1l Kenia, %I
supportare I'opera del Padre comboniano Renato Ki-

- zito Sesana nelle vicinanze di Kibera. Qui, grazie ai

400mila euro raccolti - fra quelli stanziati da Fonda-
zione e Banca Mediolanum da un lato e le donazioni
dei sottoscrittori, dall’altro — & stato gia possibile ren-
dere funzionante la casa di prima accoglienza (un i-
niziale punto di contatto per le situazioni pili com-
plesse) e inaugurare, lo scorso 17 dicembre, la casa fa-
miglia in cui appunto tre famiglie keniane ospitano, al
momento, sotto la loro custodia una quarantina di
bimbi.
Ma accanto a queste strutture & stato anche realizza-
to il primo Centro di formazione permanente. Nel pro-
il Centro riveste importanza centrale: formare
irettamente nelle localita interessate, educatori e do-
centi che possano aiutare i piccoli, diventando esper-
ti in pedagogia dell' emergenza. Le personein loco, in-
fatti, una volta acquisite le competenze per insegna-

. 1e, sono titolari di una maggiore conoscenza del con-

grado di contribuire in misura piu ef-
0 dei piccoli rendendoli autonomi.
Pertanto, anche il contributo via Sms, andra a favore
del programma di mantenimento di quanto costrui-
to e ottenuto in Kenia per poi esportare questa prima
esperienza altrove, Per qualungue informazione si puo
sempre visitare il sito www.piccolofratello.it che 1i-

ria tuttip leitrd di raggiunt. Inoltre dal-
"anno scorso Mediolanum Channel manda in onda
la trasmissione «Piccolo Fratello» offrendo cosi I'op-
portuniti a chiunque, soprattutto a chi ha dato il pro-
prio contributo economico a favore del progetto, di
seguire passo dopo passo lo stato di avanzamento dei
lavori in totale trasparenza e chiarezza,
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Big Change All Time: quattro buone regole

per investire bene in fondi azionari

er entrare nel mercato azionario
Pnﬂn occorre aspettare la bella sta-

gione. Ogni anno si & abituat ad
assistere al susseguirsi delle stagioni cli-
matiche, pertanto, per quanto rigido pos-
sa essere I'inverno si ha poi la consape-
volezza che ritornera il tepore della pri-
mavera. _ P R
Lesperienza insegna che qualcosa di si-
mﬂfﬂ accade anche sui me?::ati finanzia-
ri: nel corso della storia, del resto, I'an-
damento dell'economia mondiale ha e-
videnziato un trend di crescita costante,
reso tale dall'alternanza tra periodi di for-
te espansione (periodi rossi) e periodi di

correzione (periodiblu). Sono stati perd.

proprioimomenti di correzione dei mer-
cati che hanno creato le migliori oppor-
turiita per gli investiment in fondi azio-
nari. Pertanto i periodi blu sono parte in-
tegrante di un unico periodo rosso di svi-
luppo continuo. Tuttavia se si accettano
le inevitabili stagioni della natura, ci si
lascia invece intimorire dai periodi me-
no vantaggiosi in Borsa. Ecco allora che
Banca iolanum, per venire in aiuto
della sua clientela, ha pensato al servizio
innovativo «Big Chance All Time» che,
grazie alla tecnica del «Dollar Cost Ave-
rage», permette di superare'emotivita e
sfruttare le opportunita d'investimento
offerte dai mercati azionari mondiali.

Come? In base a quattro regole fonda-
mentali. [nnanzitutto si deve investire
nel lunge periodo, in quanto nel lungo
termine il mercato azionario ris '
appieno la crescita dell'economia reale.
termnpo rgﬁ)pre.senta. infatti, un fattore
incrementale di sicurezza e rendimento
del proprio investimento. In secondo
]uag:s, CEEI realizzare le piii ampie possi-
bility di ,
proprio investimento nelle tre maggiori
aree dell’'economia mondiale, ovvero
Nord America, Europa ed Oriente, e nei
I:ﬂrhcipa]i settori economici. Terzarego-
, 1 deve investire nel risparmio gestito,
seguendo il suggerimento di Paul Sa-
muelson, premio Nobel perI'economia,
che sosteneva: «Io investo in borsa solo
quel denaro che sono clisfmsm a perde-
re. Il risparmio, invece, lo investo nei
Fondi Comuni perché solo cosi posso ot-
tenere una valida diversificazione», Quar-
ta e ultima regola, ma forse la piQ im-
portante, investire con metodo: la vola-

tilita presente nel mercato azionario e
‘I'emotivita legata alle decisioni finanzia-

rie non consentono di definire a priori
quale sara il momento migliore per ac-
quistare. Occorre dunque uno strumen-
to che permetta di ripartire I'investi-
mento nel tempo, per ottenere un prez-
zo medio di acquisto vicino ai prezzi pil

Tintroduzione

crescita occorre diversificare il -

8 3. ok MSCIWorld Total Ratum In USD

bassi del pernodo
considerato. Da g:ui
el

«Big Chance All Ti-
mex. [l suo valoreag-
giunto, infatti, e rap-

resentato dal PIC

razionato, un siste-
ma che permette di
entrare nel mercato
azionario in modo
graduale, andandoa
ripartire  l'investi-
mento in un arco di
3,6, 12 fino a 24 me-
si, a scelta del clien-

te.

Come funziona? Il = st itas
capitale viene inve- ch
stito inizialmente in

un fondo moneta-
rio/obbligazionario e, in modo automa-
tico con cadenza quindicinale, viene pro-
gressivamente trasferito su fondi azio-
nari, secondo la durata del fraziona-
mento stabilita. Si deve soltanto stabili-
re I'importo della singola rata, la durata
del PIC frazionato ela composizione del
pﬂnﬂfr?ﬂu in base ad obiettivi ed attese
personali, dopo di che sara Banca Me-
diolanum ad occuparsi delle operazio-
ni.
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E importante che il servizio sia attivato
su fondi rappresentativi dell'intera eco-
nomia mondiale per garantire un'ampia
diversificazione ni:;? mercati delle Pﬂt‘P{‘.‘L
pali aree (ﬁfngraﬁche e comparti setto-
riali. Big Chance pertanto rappresenta il
metodo piu corretto e sicuro per investi-
re con maggiore tranquillita e serenita
nei mercati azionari mondiali poiché
consente di ridurre la variabilita delle
performance nel lungo periodo.
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zione tecnologica. Del resto

spettatort: +50%

- - _:___.,-_l',-_:_: _:.'-'—I-:. LR e SO e S L J:_Ila:a.l..:.._.'_rlrl" Ll ,..&ﬁﬁﬁ:mﬂ:ﬂmﬁ Il:ﬂ._:l-
spansione (periodo rosso). Griglo scuro, correzione (periodo blu)

Channel & sopratiuiic un

una tivii multiternati-  definire dal punto di vista
caecrossmediale, che quantitativo la "platea” del-
continua a %gadagnm le tv satellitari e stimarne il
re telespettatori. In base al- rofilo in termini qualitativi,
|'ultima ricerca Audistar di  fornisce i dati che fanno da
Eurisko, relativa al secondo  bussola periprincipali atto-

semestre del 2006, i tele-
spettatori di Mediolanum
annel, - il canale satelli-
tare gratuito di Banca Me-
diolanum visibile all'803 per
chi possiede un abbona-
mento a Sky Italia - negli ul-
timi 7 giorni, rispetto allo
stesso periodo del 2005, so-
no cresciuti in valore asso-
luto da 299mila a 447mila
(+49,5%), conunincremen-
to dei relativi contatti setd-
manali del 50%, salendo da
613mila a quota 921 mila.
Lindagine, che si propone di

ri del settore, vale a dire, te-
levisioni generaliste, pay tv,
emittenti satellitari in chia-
ro, centri media e concessio-
narie di pubblicita. In parti-
colare, per le rilevazioni, so-
no state condotte 21milain-
terviste prendendo come u-
niverso di riferimento il
campione di adulti al di so-

ra dei 14 anni (49.839.000
individui). «Siamo nati nel
2001 come strumento di fi-
delizzazione e intratteni-
mento rivolto alla Commu-
nity costruita intorno a Ban-

mediolanum channel Qll‘

ca Mediolanum e di cui fan-
no parte pii1 di 1 milione di
famiglie, che condividono gli
stessivalori della Banca, cioe
di trasparenza, ottimismo,
entusiasmo, qualita dell'of-
ferta e massima considera-
zione per il cliente - afferma
Giuseppe Mascitelli, ammi-
nistratore delegato di Me-
diolanum Comunicazione
ed editore di Mediolanum
Channel -, Col tempo il no-
stro pubblico si & allargato
differenziandosi da quello
delle tv generaliste e con-

La tv multitematica

e crossmediale

del gruppo conquista
nuovi utenti

centrandosi nelle fasce dieta
adulte, interessate a una tv
diapprofondimento, pacata
nei toni, ricercata nelle im-
magini e nellaqualita di pro-
duzione, assicurando co-
miunque, ai suoi programimi,
dinamismo, piacevolezza e
capacita di colnvolgimentos.

Da sempre, infatti, il canale
punta su due fronti: per
quanto riguarda i program-
mi, la scelta di adottare sem-
pre uno stile e un taglio re-
dazionale ricercato e poco
comune. Mediolanum
Channel, infatti, # una
multiternatica, o piu corret-
tamente multi-nicchia, che
offre trasmissioni dedicate
a: economia, finanza, storia,
management, teatro, opera
lirica, poesia, benessere, so-
lidarieta, ma anche mare,
nautica, motori e innova-

la qualita della produzione
e la cura del dﬁ&iﬁﬁu SOI0
arantite dalla sfruttura al-
avanguardia di Mediola-
num Comunicazione-Albo-
ran, composta da 4 studi te-
levisivi e da 10 sale di mon-
taggio, piattaforma che vie-
ne utilizzata anche per EI;D'
duzioni Rai, Mediaset e La7.
1l secondo aspetto su cui si
insiste & proprio l'innova-
zione tecnologica ela distri-
b_lJ]zi-:}ne crossmediale: «Og-
a programimnazione, strut-
ﬁ]lrﬂt%i su blocchidi4 ore che
si ripetono nell'arco della
giornata, & visibile gratuita-
mente via satellite e via web
in streaming 24 ore su 24. In
termini di distribuzione, il

2007 ciim eranello svi-
luppo de]la parte web con
archivi ondemand e aree in-
terattive, e della fruizione
tramite videofonini», ag-
giunge Mascitelli. Strategia
e piani di sviluppo che si
stanno dimostrando vin~
centi considerato che, sem-

re in base ai dati Audistar,

notorieta della rete & au-
mentata del 10% (8.227.000
11 wave 2006) e il profilo del-
I'audience & sempre pii
qualificato: in particolare
nell’'ultimo anno si & con-
centrato nella fascia d’eta
compresa frai35 ei55 anni
e anche il 7% dell’audience

it Fimrane e per lo pit over

5. Inoltre a seguire le tra-
smissioni di Mediolanum

pubblico maschile (67%),
con un tempo medio di vi-
sione di 42 minuti, rispetto
aun palinsesto fatto da pro-
ila cui durata media
varia da 30 a 45 minuti.

Entra in Banca Hadinlanﬁm
BASTA UNA TELEFOMNATA

B40-704.444
www.bancamediolanum.it

Selezione e Reclutamento
840-700.700
www.familybanker.it

MNotizie Mediolanum

a cura di Roberto Scippa
roberto.scippa@mediclunumic




