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Banca Mediolanum operera a stretto contatto con 18 prestlglose societa di gesncnc di hvello mondiale

Fondi, accordo nel segno dell’eccellen?.a

Lobiettivo & quello di fornire a ogni cliente il giusto mix di soluzioni d'investimento

a imea di sviluppo che guida
Lscmpfe scelte, offerte ¢ solu-

ziomi  dinvestimento che
Banca Mediolanum mette a disposi-
zione di clienti ¢ risparmiatori @
semplice ¢ ben precisa: offrire il
meglio del panorama mondiale.
E proprio in quest'ottica, portando
avanli quesio principio, Medio-
lanum amplia la sua’ strategia di
offerta i prodoiti di terzi con un
ruovo ed esclusivo dccordo, a livel-
lo internazionale, con 15 nuove
societd d'imvestimento tra le pil pre-
stigiose, qualificate e ‘autorevoli
dello scenario mondiale.
Lintesa permette di ampliare, e
diversificare - notevolmente, le
opportuaita di scelta della clientela
su come investire 1 propri risparmi ¢
capitali in Fondi d'investimento,
fornendo un alto numero dinuove e
diverse soluzioni, in grado di soddi-
slare esigenze, obiettivi e caratteri-
stiche di ogni singolo cliente.
Inoltre, elemento ancora piu - rile-
vante, rende possibile tutto cio
allraverso un nuove e prestigioso
rapporto_di sinergia ¢ collaborazio-
ne tra la Banca italiana e le' 15 pri-
marie Case d'investimento interna-
zionali, dato che Mediolanum non
si limitera ad attingere dai loro
migliori fondi, ma tra le due parti si
avvia, in questo modo, un re¢iproco
¢ continuo confronto e scambio di

conoscenze, analisi e valutaziont
sulle varie -soluzioni -finanziarie
dispanibili sul mercato, con
l'obiettivo di essere sempre in
grado 'di fornire alla clientela le
opportunita migliori e pit aggior-
nate. Nel dettaglio, l'accordo

riguarda la nuova [amiglia di fondi
Mediolahum Best Brands, allinter- .-
no della quale vengono introdotti
8 nuovi Fondi di Fondi che si -

- sommano al 3 gid esistenti. Nei

mesi scorsi Mediolanum aveva gia
avviato, infatti, un altro importan-
te ¢ prestigioso accordo con 3 tra
le principali Case d'investimento
mondiali, vale a dire BlackRock,
JPMorgan Assel Management e
Morgan - Stanley  Investment
Management, in base al quale con
ciascuna societd sono stali messi a
disposizione della clientela i primi
3 Fondi di Fondi, azionari globali,
di Mediolanum -Best Brands. La
nuova intesa, che porta a 18 le

socierd di gestione internazionali ,

con cui la Banca opera a stretto
contatte, prosegue quindi nella
strategia di mettere a disposizione

dclla clientela le migliori opportu-
nita d'investimento disponibili sul
mercato, e amplia il ventaglio di
accordi ¢ le soluzioni che in questo
modo si rendono disponibili: oltre
ai Fondi azionari globali, Vofferta
di Mediolanum Best Brands si inte-
gra e arricchisce con alui Fondi
azionari settoriali, geografici e
bilanciati. Il-mercato dei Fondi
comuni ha, del resto, ormai .rag-

giunto livelli di diversificazione e
specializzazione molto  elevati,
basti pensare che attualmente offre
ai risparmiatori italiani pia di
2,000 diverse soluzioni d'inwesti-
mento, uno scenario all'interno del
quale non ¢ affatto facile orientarsi
e scegliere al meglio; per quelle che
sono le esigenze e carauensnchc di
Dgﬂ\ll'lﬂ

Un investitore pud sempre sceglie-
re l'opzione fai-da-te nella scelta
delle soluzioni per il proprio por-
tafoglio finanziario, con wuti i
rischi ¢ le incogpite che cio puo
comportare,

Mediolanum Best Brands pn:vede
invece l'investimento in quote di

Fondi delle pit qualificate e auto-
revoli societa di pgestione del
risparmio -mondiali, con notevali
vantaggi per il cliente: innanzitutto
Mediolanum, in base” ai nuovi
accordi, & in grado di definire il
glusto mix di Fondi e investimenti,
su misura per ogni situazione, col-
laborando in sinergia con le varie
societa di gestione, e avendo .a
disposizione informazioni, aralisi
e competenze di cui il singolo
investitore fai-da-te non pud
disporre.

Inoltre la consulenza garantita dai
Farm]y Banker Mediolanum, pre-
senti in maniera capillare sul terri-
torio, - fornisce 1'assistenza- indi-
spensabile per dare una risposta
adeguata ai-diversi piani, obiettivi
e necessita di investimento.

“Come. pér-ogni alra soluzione’

finanzjaria, vaano osservate le
regole di base: occorre leggere
atentamente le indicazioni conte-
nute nel prospetto informativo, e
seguire le indicazioni del Family-
Banker Mediolanum, che ha I'ob-
bligo di verificare scrupolosamente
la propensione al rischio del singo-
lo settoscrittore, caso per caso. Per
poi definire il portafoglio di solu-
zioni finanziarie pit adatto a ogni
cliente, avendo a disposizione i
migliori Brand di gestione del
risparmio al mondo.

Intervista con Luigi Concetti, responsabile dei tutor dei giovani professmmﬂ{u Mediolanum

Family Banker, una professione impegnativa

Per svolgere questo lavoro ci vuole studio, ma prima ancora intraprendenza e determinazione

it di seimila Family Banker
P possono sembrare Lanti, se li si

paragona con i consulenti che
lavorano in altri istituti di credito,
Invece sono pochi, molto pochi, se
si confronta questa cifra con quella
di coloro che, per esempio negli
ultimi tre anni, hanno inviato 1l pro-

prio curriculum alla Banca con la’

speranza di entrare a farne parte:
25mila. Tolte le uscite per il norma-
le avyicendamento, solo un sesto
dei candidati ha superato tutte le
selezioni: quelle faue dai docenti-
istruttori, e il ritiro di chi cede alle
prime difficolia, e purtroppo geita
la spugna depo le pnme prove sul
campo,

La selezione & severa e altrettantd
seria & la preparazione. Anche qui
parlano le cifre: il numero. d
Family Banker aspirant- promumn
che banno ricevuto la preparazione
el amvazitun: Med;d

sulenza finanzia-
ra’ che non ha
eguali, -almeno in
Europa. «Negh
ultimi- anni gl
investimenti della -
Banca nella for-
mazione sono (ri-
plicati, anche in
termini di com-
pelenze e perso-
nale addetto, che
opera sia in sede
sia a livello locale
su tutto il territo-
rio  nazionaler
spiega Luigi
Concetti, da 26
anni -a  Medio-

n sito dedicato ai quily Bankgr-

quale -Tuota-tutta l'organizzazione
Mediolanum; una strutiura che
permette al giovane promotore di

swluppa:e la PIOpHia. cartiera o
X le fing

mezzi di forma-
zione iniziale e
permanente
davanguardia. In
ilo questo un
ruolo [ondamen-
tale & ricoperto
dalla Tv azienda-
le, che fornisce
informazione in

tura “specialistica,
lezioni di esperti
internazionaliy
- scambi di espe-
rienze.

Un sistema esclu-
sivo per costruire
quell'unicum
della. consulenza
che & il Family

“Banker, il modello pin avanzatodi

promotore finanziario, in altri ter-

“mini il ‘direttore di banca del lerzo

millennio’ «Per svolgere
ione of vuole stoffas conti-

nguie daglt
mziad ¢ atlorno al

~ chiha

werso la carriera manageriale, per
maggiori-doti di leadership;
‘e che gh mette a dlspus:zmn:

- nuatui

i Coricetti, manon basia.

La stofla va lavora:a 1L mondo

tempe realee cul- -

- pitt cansapevol,

IL PUNTO DEI MERCATI

Luigi Concatti

cari, e leggi nuiove, i mpamimnrl
POngono impe-
studio ¢ aggiornamento conu-
g, Mediolarnum offre gli

Una pmgyammaz:me

- Al via su Mediolanum Channel
la nuova stagione di programmi Tv

0 {re “anni il puhhl’cu di
IMecliolanum Channel & pin che

triplicato. Metito delloriginalita

dei programmi e della proféssionali-

mdeguamo:i e dei condutiori, che G

innovare mantenendosi fede-
li alha iurxml:’h thédm che vtnoe
non st cambia. Di conseguenza il
g;clmsmo dopo la pausa estiva, da
seitembre sara ancora suddiviso
in. e filoni; Hfe style, -economy,
commusity, Life style: toma ‘Geae
di mare’ (quella vera, pescator, sub,
marinai civili e mifitari), con perso-
nuovi-scoperti dna e la nel
Mediterraneo,
Torna anche ‘mmgmm con lo
scrittore Marco Butiechi, che con il

sua. m’ﬂﬂﬂﬁwﬂim ciporaa
splmare RUOVE mistet, come, per
étpﬁmiune dél

Nuovi appuntamenti and he 'r
‘Noi deli'&OS" condotio - dalla
serittrice Al:sssndra Appiano,
dove personagg fioti e ospiti della

Community Mediolanum raccon-

tano I proprie passioni.
E una novita per ‘@uam pareie’

-~ dopo le audizioni estive di gipva-
ni aspiranti ‘attori, da questo

-autunno Pino Strabioli, con la sua

* constieta semplicita e competen-

51 tre lom. life st)rle et(mnmy, community

a, punminﬂ:uon sul musical.

Imperdibili per chi si occupa di

econamia o ha anche sﬂl:anzu%mi _

che soldo da investire, i, fi
Economy: ‘Mereati che fare!, grazie

‘alla conduzione di lznpoldo
| Gasbarro, maestio el tradurre in

pén:rle sempliel i concetti’e | termi-
ni pit astrusi, riesce a Lrasformare
unz materia ostica come la finanza

in un arg‘ome.mo alla poraa: di
E poi Community: con
‘Piccolo Fratello’, che continua con
- i monitoraggl delle imprese reakiz-

|ttt

zate grazie alla generosica dei tele-
spettatoric la casa-scuola per i gio-
vani in Kenya, le scuole e {l camion
per la disiribuzione dell'acqua

potlblle ad Haiti. In tempa reale,
ogni setitmana, si
gl sviluppi di queste iniziative.
Progetti? «St, un paio, che tiguarda-
1O N nuoyo uso dei canoni anima-
ti: ky Antonedla Ficara, diretio-

i Mediolanum C‘hman ail
pmnoz rivolio af genitori di bambi-
ni frai 3 e gl 8 anni: le fiabe tradi-
zionali raccontate con lanimazione,

un‘animazione originale, ideata dai -

nostr gmlim € cartoonist; per inse-

poswnasegui:: e

mszgmrci meccanismi ele possibi-
Ii trufle, i possibili hlganmp?h cui
UG rimanere vittima il titolare: di
una caita di credito, ma anche come:
sl accende un mutwo. Ihsomma
I'economia quotidiana che nessuno
insegna. E che tante angustie provo-
caal comune cittadinos.

ondo & per wul, e intende |

anch'esso in aumento anche in
periodi che non sembrano positivi
Non & un miracolo.
E il frutto di un'idea geniale inizia-
le che ha capavolto il ruolo della
banca. A Mediolanum. non & il
cliente a fare la fila, a spulciare ana-
lisi e previsioni senza averne la
competenza & il Family Banker che
va a casa sua o nel suo ufficio
quando il cliente lo desidera; & il
Family Banker che st preoccupa di
capire berié la situazione patrimo-
niale, professionale & personale del
cliente ¢ di-consigliare gli investi-
menti pil idoniel per Il suio specifi-
C0 caso. Ragglun%:rz questo obiet-
- tivo mon & semplice. Perche se &
vero che Family Banker non si
nasee, non si pud decidere di
divernarlo per ripiego. Per fntra-
= questa - professione-con

G ;oddvsfazloaz “oltre alla prepara-

one e sﬂnggiarmauo peeorme
SOFNO IMpOtanie: dm:n—




