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Un rendimento cerfo, a un tasso molto vantaggioso, sul capitale depositato in attesa di essere destinato agli investimenti

Double Chance, doppia opportunita

per risparmi e investimenti

Per aderire alle nuove condizioni ¢’é tempo fino al 31 luglio. Tutta I’assistenza pecessaria con i Family Banker Mediolanum

Nuove
risorse
all’orizzonte

di Ennia Doris*

ella sforia delfUmanita, ha
vinio chi ha sapulo vedere ai
di 12 del contingente, del
nomenlo, dei propr confini. Chi ha
spostalo semore pitt in & i frontiera
Chinel piesente ba visto i segni del
flituro, e ha comelto @ rolia in base a
¢ che stava spuntando alforizzon-
te, Un ozzonte che non & pit quel-
0 fimitato del nosto mondo per
come fabbiarmo conosciute iz,
bensi quelio che abbraccia il mondo
miero. Aliravers e nuove tecriole-
@€, VOV Seenafi e prospettive.
13 teenologia aummenta e amplifica ie
possibiida, £ sta rivoluzionando fulfi
sert\i(t}n creando NUove risorse @ fioe-
jone alire. A vanisggo delle
azende, di tutlt nei, e delle sviluppo
futuro. Molti costi, che sembravano
indispensabil, oggi non lo sono pilt &
quindi saranno efiminall. Un esem-
o, fiferiio al settore bancario: € stalo
calcolato che le banche italiane net
prossimi diect anni lagieranno 8.000
filiali. Organizzare una banca senza
le: fifiali era impensabiig solo o 2
quaicheanna fe, quando if compuier
non er ancora un 'personal cormpu-
ter’, i telefono senza fil era agli esor-
di e per quaisiast ione finan-

opportuita per i propi rispainy e

invesimente. L2 prima: investire
gradualmente imporii sempre uguali net mei~
cati aziovan & cbbligazionat di twito il imondo,
con PPobiettivo i sfiutiare I'alialena der mer-
cati con le oppormunita dei ribassi e ia pcssﬂn—
litd di sfrutiare nuovt incrementi futud. La
seconda, grande opportuiuta: benefictare di un
rendimento cerfo, 2 un tasso molto vaniaggio-
s0, sul capitale depositato (sull’apposito Conto
Double Chance) in atiesa di essete destinalo 2
questi investiment, I risultato ¢ quello di non
correre il rischio di ingresso nei mercati finan-
zizri in unlca soluzione, con 14 difficile ricerca
del momento gwslo, ma investire costante
mente e gradualmenie, 2 prescindere dagl alfi
¢ bassi del miercati. La logiez e { vanfaggi di
Double Chance, il servizio d'investiinenio
avvialo nel luglic 2008 d2 Banca Medic-
Tanum, 1n collaborazione con Mediolanum In-
temational Funds, non cambiano e testano Ui
variati, con tutta la foro efficacia € convenien-
73 per | visparntialor e investiton. Scaiianc oz
le rinnovate condiziont del servizio. Il Conio
Double Chauce, su cui viens versaia inizial-
mente la somma destinata el progressive tve-
stimento finanzario, funziona come un ‘ser-
bawie’ (dal conto, appunto, a!l’investimento}
remunerato: con Ia nuova offerta ‘Double

‘ D ouble Chance’, ovvezo, iz doppia

Chance Surumer Edition 2012", in vigote fine
3l 31 lugho, il conto garantisce sulie somme in
giacenza un readimente del 5,50% lordo
annuo, vale 2 dire il 4,40% nelto. Un tasso d’in-
teresse. cccezionzle, un rendimento certo e
molto remunerativo per i clicnie & per 0goi
nispamuiatore. Versamenti gradu i
(in un ate di @mpo che puo
wanare dz 3 a 6 per la versio-
ne obbligazionana e fino a
12 miesi per quella aziona-
ria), programmati ¢ di
uguale importo, vengo-
n0 poi spostali periodi-
camenis dal conto in
apposifh fondo comute,
fino a complere Pinve-
stimento dell'iniera som-
ma dedicaia (porio com-
plessivo timmao dellinvesti-
mento: 25000 euro). [n questo
1aado, pratico « conveniente, cou if ser-
wizie finanziatio Double Chance & possibile
enirare in manicz graduale e ampiamente
diversifical2 nei wereati azionan e obbligazio-
nan di wio if mondo, mvesiendo et fondi
¢

fondo Mediol Flessibile Obblig:
Globale di Mediolanum Gestione Fondi
Landamento swrico dei merean fipanziati di
tutin 7l wmendo mdica, del testo, che 2 lunghi
periodi di crescita e sviluppo s alteane pene-
dicamente alcune, e al confionto mofto pit
brevi, fast di calo e ralientamento,
priwa che i sisema niprenda l2
suz corsa al tialzo. Invesiire
niei momenti di flessione &
volatilith & quindi il redo
migliore per approfittare
picaamente det sucees-
sivi momenti di recu-
pero. Naturalmentz sz-
rebbe oftimale nuscire a
Tnvestite quando 2zioui ¢
valori di mercato sono a
minimi del periodo, appena
prima della loro nuova npresa,
~.ma & impossibile provedere quan-
do le vaiazion al ribasso finsscono,
fier pot creseere di nuovo. Tea fe possibihi solu-
zioni fa pit efficace & qumdl suddividers i pre-

pito investimento i piut momcn(l. per ollenerc,
una media il plu vantzggiosa possibile: i que-

Mediolanum Best Brands di Med

Internaticnal Funds (realizzate in collaborazio-
it con aleune delle it prestigiose secieta di
gestione del nspannio a fiveilo mondiale) e rel

sto modo, 1 viene

sfiutiznde 2ppieno a2 wolatilita dei mereati, e
oltznendo prezzi d'ingresso medi piit favoreva-
1 (raciodo che mirz a ridurre 1 prezzo medio di

acquisio degli mvestunenti azionan, il oosid-
detio Doliar Cost Avarage). 12d & anche la sfra-
tegia sosteau!a ¢ promassa da Banca Medio-
Tanum, una strategia di lunga peaods, dato che
i un arco di tempo di diversi ann, i dab sfori-
¢i e le analist finanzieric dimostrano che, mer-
cali e rendiraent crescone scpie, sopratlutio
pei ciu ha sapuo ‘semunare’ dtante la sagio-
ne pul crifica, e poi izceoglicene t fruits quando
i fempi sono matur. Come per ogni aitra sofu-
zione finanziariz, vanno asservate fe regole di
base: occorre leggere atentzraents le md:c«-
2ion : nel |

seguire le mdlcamm del Family Bamka
Mediolavum, che ha Pobbligo di venficare la
propessione 2l rischio dei singolo solloscritto-
re, scrupolosatiente ¢ €aso case. bt
nusure & procedure a iiela del cliente che
Barica Mediolanuin inetie serpre al centre del
PIOPFO SeXVizio, deliz propuia assistenzae con-
sulenza, grazie 2 suol circa $.500 Family
Banker presenti in it il territorio nazonale

Messzen Fromorozie.
11 Fondo Hedinisnom Best Biangs & wn fordo i Méwserum
intemanional s, 7 St Medocs Fordi Jisks é i
ww!rmd.w.wusum»r‘am i feod, U
kegati 2l savo, sond evderdiain Tells nehiesls i aftwazone. |
1 ;mm: o Fondi e 22 nmlm eumbwu CONTEISD
o 50 ¢
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«La Banca moderna con forti radici ovunque»

Pirovano, vicepresidente di Banca Mediolanum: «siamo un Gruppo Bancario grande ma sempre molto attento alla realta del territorion

ediolanum & unz
( ( banca grande ¢ ‘loca-
le’ allo stesso fempo.

E per eccellenza la banca del terni-
torion aplcga Giovanni Pirovano,

Ziana bisognava fecarst di persena
allo sportelio. Proprio per quesio
Banca Mediolanum €, da sempre,
una benca. modema & innovalve,
sempre al passo con | tempy, che
interpreta e spesso aniicipa | cambia-
menti in atfo. Ma questa rivolzione
sia awenendo in futh gl ambili pro-
dutiivi, non soltanio nel terzizno. Ad
ésempio, anche nef campo deffener-
gia la fecnclogia stz stravoigendo lo
SCenafo. Lo energee Nanovabil, sola-
1e ed eofica innanzitutio, stanno
diveniando sempre pill compeliive e
convenients rispeiio al pelrofio, che
qualche decennio fa sermbrava rnsu
stituibile, e sue riserve: semb

in breve tompo destingle &

Le fonli nBnovabif

di Banca Medio-
lanum vicepresidente  dell’Abi
(P’Associazione bancaria ifaliana),

un grande Gruppo internazionaie
Con la formazione ¢ Iaggiorna-
meto costante, forniti a futti | suoi
professiomsti finanziart, E in ‘pitt &
una banca moito tecnologica, mulii
canale ¢ sempre all’avanguardia,
ma con modalita facil e pratiche da
utilizzare per wili, per le operazion:

idiane ¢ nei Servizi alla cliente-

¢ aitenio del iessuto
economico € sociale del Paese,
della realta dei piccoli e grandi
risparmiateri 2 investitori,

Mediolanum & un Gruppo bancano
di primo piano ma che sul territorio
«nei confrontt di ogni smgolo clien-
ic si comporia come 1a banca loca-
le di un tempo, per ia vicinanza e il
rapporio personale e diretto che
pud garantire, atfraverso : nostr
professiomisit finanziar presenti
ovunque in tutta Italian. Con la dif
ferenza, nspetto alle piccoic banche
iocali, che & appunio un grande
Cmpvo Con fulte le nsorse, le

sempre pill energia pufita e g cosli
bassi, energia solare ne & un

pio. Netbulimo anno il suo costo si &
dimezzato. In India gia costa meno di
quiella da gasolic. Non & azzaidato
prevedere clie entro ia fine del pros-
simp decennio it mondo avid 3
dispesizions anta energa 2 bassissi-
mocosto. In pratics, {Era della Prelra
& finita quando I3 pieira C'erz ancord,
quella del pefrolio finwd prima che
finisea il pefrofio. Le nuove tecnolo
gie, che progrediscono in maniera
esponenziale, conseniiianno sempre
piu rispani alie aziende, 3 uteni &
clienti, & Péneicio di ruove risorse
che si renderanno disponibiil. [ gié
nel prossifrl annt polrannio awaniag-
st d‘:'g:esh cambrament e di
questi i scenan quei Paesi €

2 i servizi bancan, le
strutture di supporto & I capaciia di

. «Siamo per eccellenza la banca
del terntorio, neile grandi cittd
come nei piccoli centl di provia-
cia» sotiolinca Pirovano, «parché 1
unostri professiomstt finanziari, i
Fauly Banker Mediolanum, vivo-
no stabilmente ¢, nel corso degh
2, cotinuano 2 svolgere Ia loro
attivita professionale sempre nello
siesso termitorio, @ diretio coniaite
con futli 1 lovo clienti. Spesso nei
luoghi dove sono cresciuii e hanno
sempre vissuio. Dove conoscono
ftti & rutli li conosconon. E diven-
tano, in questo modo, un punio di
rifenmento autorevole e stabile net
1empo, sul territono. Atiraverso un

Giovanni Pirovane

rapporto personale, dicetto & di fidu-
cia con ja clientela. Un rapporio di
fiducia che continua neglt 2nni, m

re di filiale, nel caso di una banca
tradizionale, ¢ cliente. E proprio
questo tipo di rapporto tra diretiore
¢ cliente ¢ svolio in maniera del
futto cquivalente, ed eccellents, dai
nostri Family Banker. Ma, in pit, ©
nostrt professionisii non sono sog-
geiti al deleferio um-over det dirci-
tori di filiale deile banche tradizio-
nali. che, sopratiuito per quanio
riguarda | maggiori istituli di credi-
to, ructano con una cadenza anche
triennalen. Per cut in filiale, 2 ogni
nuovo arrivo, dopo pochi anni, nei
rapporti con la clientela s1 deve nico-
minciare tuﬁo daccapo Difficile, se
non in quesio modo,

molli casi per pin diuna
stessa famiglia. Un punto di riferi-
mento, che 8i trasmetie di padie 1
figlio.

«Ci che 1l singolo risparmiatore,
wvastitore privato o imprenditore
ha sempre apprezzaio molto nella
presenza sul terntorio deila propria
Dbancay rileva il manager, «& innan-
alutto il rapporto diretto tra diretto-

costruire con ogni cliente un rappor-
to approfondito & duraturo nel

nostn liben professionisti, che non
hanno la valigia in mano, ¢ non
sono 1 di passaggion fa notare il
vicepresidenie di Banca Medio-
lanum, «il loro successo professio-
nale & direttamente collegato & pro-
porzionale al successo ¢ alla soddi-
sfazione che tiescono a cosiruire &
ottenere con i foro clienti. Che
5010, ©& icstano sempee, clienis
i del or
{inanziarno, prima ancora che defa
banca. Un'altra differenza fonila-
mentalen. Per it questi mofivi,
Beanca Mediolanum ¢ molo radica-
ta ovunque, in tutta lalia, & 2 Family
Banker stanno diventando sempre
pit parte integrante del sistema
locale o nfcnmcn(o del tessuio

tempo, di grande ¢ di
fiducia consolidata. B poi per le
sort1 di un diretiore di banca sono
essenziali mnanzitudo i nsuitatt di
breve periodo. Prima di fare carriera
€ passare ad aliro incarico, 0 prima
di essere sposiato aifrove. «Per 1

Mediolanum ora comunica anche su YouTube

teenclogie pitt modsine, gl strumenti hi-tech pai pratici e foazionali,

per comunicars coit i propri client, € con fitl i risparmiaton ¢ ke loro
famiglie, ogm giomno, 1 ogni momento della giomala, dz qualsiast ogo.
Dojo essere approdati sui prmcipali Social network, come Facebook &
Twilter, dal 15 luglio Bance Mediclanum avia 1 propne brand channel su
YouTube, dove seranno disponibili notizie, preseniazioni € noviia di Banca
Mediolanum, 1 suoi scivizi ¢ 50l per il nisparmio ¢ gl
delie farnigiie, cveati rivolts alla clientela, ¢ anie inziative ¢ alhvuﬁ organiz-
zate in wila lalia ¢ m ogar periodo dell’anno: dal Mediolamun Market
Foruni alla sponsorizzazione del Giro d'talia. Per lanciate i grande stile il
nuovo spazio della Banca su YouTube, dal 15 2 21 lugho 2ndra 1 onda la
nuova di sulle princwali reti Tv, con una novild in

F acebook, Twilier, € ora anche YouTube. Banca Mediofamun utilizza fe

quelle imprese che, con
23, Stanno piznificando 2des<o 'o svi
luppo futuro, si stanno alirezzanco
per cogliere tutle le opportunits del
fitkovo che si profila.

*Presitlente di Banca Mediolanum

pilk.ad affiancate il presidenic Ennie Doris come {estimonial della Banca
satanio anche nove iavager: Massimo Dods, Sma Doms, Oscar Di
Montigny, Gianluca Bosisio, Luigi Del Fabbro, Vittorio Gaudio, Gianmarco
Gessy, Grovanii Pirovane, Stefano Volpato. Che in questo modo, come fanno
sempre tuth § Family Banker nel loro lavoro quotidiano, ci mettono la faccia
in prima petsona nella comunicazione ¢ nella relazione diretie, & sempre pi
multicanale, con tutti 1 clienti & le Toro famiglie.

i
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¢ progh del tor-
ritorio per quanto riguarda le esi-
genze ¢ le ativita finanziaric, sia
per le famiglic che anche per 1 per-
corst imprenditoriali dei clienti.
Ogni anno i Family Banker realiz-
zano, con il supporto delia Banca,
olirc Gmila eventi, da Belzano a
Stracusa, d2 Cunco a Caglian e
" Taranto, witti di alto livello. Olie 2
essere sempre protagonistt di inizia-
five comvolgcudu, o in collabora-
zione con, le principali aggregazio-
i lertitoriali. Come le associazioni
imprenditortali, Confindustria, Re-
te Imprese Italiz, Allcanza delle
Coopcranvu, vane alfre organizza-
zioni di rilievo, ira cui fondazion,
Lions e Rotary Club, ¢ divers:
Ordim professionali. «Sono altret-
tante occasioni per sviluppare uite-
riormenie fa fitia rete di relazion:
che sia alla base del nostro ruolo &
della nosira aliwildn osserva Pi-
rovaso, «guardande al mondo,
come fa un Gruppo di livetlo inter-
nazionale come il nosiro, ¢ alio
siesse fempo sempre aifenti alla
realia locale ¢ vicini a ogni clientey

Quein & uns paging di mionnazions suicadale
con finslic? promozienad. 1l swe contentn.
wna forma s

Un'immagine dello spot Tv per il fencio del nuove spazio di Banca
s YouTube. In primo piano, Ennio Doris
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