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11 conto corrente di Banca Mediolanum unisce tutti i vantaggi di un servizio tradizionale e alti interessi (3% netto)

Freedom, 1 motivi di un successo

Grande convenienza, trasparenza totale, interessi versati ogni giorno: tante condizioni vantaggiose per i clienti

i sono sempre dei buoni
C motivi alla base di un suc-

cesso. Specie se ha a che
fare con scelte e decisioni che
riguardano soldi e risparmi.
Mettere mano al portafogli, alle
proprie finanze e ai propri
guadagni, e stabilire
dove destinarli su un

, conto corrente ban-

cario & un’opera-
zione quanto mai
importante e com-
piuta con la massi-
ma attenzione. Il
conto corrente Fre-
edom’ di Banca Me-
diofanum, da quando &
stato lanciato sul mercato, il 9
marzo scorso, sta ottenendo ottimi
risultafi in termini- di. richieste e
adesioni da parte della clientela,
proptio perché sono molte le moti-
vazioni alla base.di questo succes-
se. Se si prova ad elenca.rle tutte,
ne viene fuori una lista piu lunga

tasso
. netto 3%
 lordo 4,11%

sistema bancario italiano remunera
i correntisti con un tasso attivo
medio lordo pari allo 0,94% (come
evidenzia un recente ‘Monthly
Outlgok’ dell’ Abi, il report mensi-
le dell’Associazione bancaria ita-
liana), che corrisponde a
un tasso netto attorno
allo 0,67%. E il 3%

. netto, oltre i
12mila €éuro in
giacenza  sul
conto, non ¢ un
tasso d’interesse
promozionale,
perché I'innovati-
va soluzione studia-
‘ta da Banca Medio-
lanum punta ad offrire
sempre le. migliori condizioni di
mercato, con aggiornamenti trime-
strali del tasso, e le condizioni ven-
gono comunicate con un mese di
anticipo sul trimestre successivo.
Labiettivo & anche quello di met-

tere a d.lspoxlzmne ogni trimestre’

un tasso d €

di quella della spesa. E la clientel
bancaria,’i lavoratori, le famiglie, i
risparmiatori, sono sempre pid
attenti a quanto viene offerto e
propasto, alle opportunita disponi-
bili, alle condizioni prewste, e pre-
miano una soluzione se ¢ in grado
di soddisfare davvero esigenze e
aspettative. Cosi come stanno pre-
miando Freedom. -

Del resto, basta vedere quali sono i
principali punti deboli nei servizi
di conto corrente del sistema ban-
cario italiano: poca trasparenza,
bassi tassi d’interesse e alti costi
det servizi, contabilita dei giorni di

valuta nella gestione degli assegni ~

e nelle altre operazioni, e accredito
degli interessi sul conto, effettuati
con modalita e criteri spesso poco
favorevoli per il cliente. E, non a
caso, questi fattori sono invece tra
i principali punti di forza del conto
Freedom: totale trasparenza ¢ con-
dizioni estremamente vantaggiose
a favore dei correntisti.

, Per vedere la differenza con gli
* altri conti bancari disponibili sul
mercato, basta elencame le varie
voci, Tasso d’interesse: 3% netto,
che corrisponde a un 4,11% lordo
di un conto di deposito, per tutta la
liquidita in giacenza oltre una certa
soglia (12mila euro): Una conve-
nienza piti che evidente, & natevo-
le, visto che, guardando a cid che
fa e che propone la concorrenza, il

tra i pilt convenienti, senza che il
cliente debba andarlo a cercare e
inseguire tra le varie offerte del
momento. Costo del conto corren-
te: zero, con una 'giacenza media
pari a [2mila euro o con un patri-
monio gestito oltre'i 30mila euro,
Negli altri casi: 5 euro al mese.
Principali operazioni bancarie,
come prelievi Bancomat, bonifici,
Rid, pagamento utenze: gratuite.
Disponibilitd delle FreedomCard,
carte di credito ¢ Bancomat, e la
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ue sono i target di profes-
D sionisti a cui si rivolge

attivita di reclutamento
in corso per inserire nuovi Family
Banker Mediolanum: direttori di
filiale, responsabili dell’ufficio
titoli o dello sviluppo clienti, nel
settore . bancario. E lavutaton
dipendenti, anche di altri settori,
soprattutto nell’ambito commer-
ciale, diplomati o laureati, di etd
compresa tra i 25 e i 40 anni. Ma

possibilita di pe:!onahzwﬂe con

la foto del titolare peniha maggio- -

re:sicurezze; oltre a ricevere Sms
di‘avviso gratuiti dopo ogni opera-
zione bancaria éffettuata, ..

La totale trasparenza e wndmom
pill favorevoli sono anche ga:anh-

differenza di un conto di deposito,

7ad esempio, che propone interessi
“convenienti ma che blocea il capi-

tale). In pratica, senza dover far

Ticorso a un conto ordinario per le

_operazioni quotidiane e di paga-
mento, e allo stesso tempo a un
altro conto pitt

e

“assegni,
con un conteggio

dei giorni di
valuta vantaggio-
s0 per il cliente, e
nell’accredito

" Freedom valorizza la

= liguiditd in giacenza,
che in questo modo
rende molto di pin

" rispetto ai tassi medi

dispom‘biﬁ sul meércato

remunerato ma
che vincola la
disponibilitd
dei propri sol-
di, duplicando
i costi del ger-
vizio, Freedom
riuniscc in
un’unica solu-

degli interessi:
mentre con gli altri conti correnti
disponibili sul mercato ['aggior-
namento ¢ la disponibilitd effetti-
va degli interessi maturafi si rea-
lizzano dopo mesi o alla fine del-
I'anno, con Freedom il cliente ha
i propri interessi maturati sul
conto che vengono aggiornati
quotidianamente, giomo per gior-

" no, e sono immediatamente dis-

ponibili e spendibili, perché il
saldd del conto ogni giorno viene
ricalcolato comprendendo subito i
nuovi interessi-Senza aspettare la
fine dell'anno.

In sostanza, Freedom & un conto

corrente completo, con tutte le

funzioni ¢ operazioni di un conto
tradizionale, e il titolare ha sem-
pre la piena disponibilita di tutti i

- soldi versati, fino all’ultimo cen-

tesimo ¢ senza nessun vincolo (a

R

ognuno, ¢ questo & I"aspetto fon-
damentale, con lo stesso sogno
nel cassetto: gestire. in proptio il
lavoro da svolgere, diventare
imprenditore di se stesso e quello
che in Mediolanim viene defini-
to “il direttore di banca del terzo
millennio’.

«E'due sono i messaggi lanciati
dalla campagna di comunicazio-
ne» sottolinea Gianni Rovelli,
responsabile Marketing Comu-
nicazione e Canali di Medio-
lanum, «che proseguird fino a
fine giugno su giornali e
Internet, per raggiungetli, e
chiamarli a raccolta.

Nel primo caso, ¢ Ennio Doris
in persona, fondatore e presi-
dente del Gruppo Mediolanum,
a rivolgersi direttamente ai p'ro—

fessionisti del settore bancario,

pet dirgli: anch’io in passato ho
lavorato in una banca tradizio-
nale, ¢ ho voluto cambiare, ¢ ho
cambiato il modello ¢ il modo di
fare banca, il modo di fare que-
sta professione, Conosciamo
bene I'importanza di essere un
purito di riferimento per il clien-
te, ti propongo di lavorare in un
diverso modello di banca, in
Mediolanum:sei tu la banca per
il tuo cliente. E noi ti mettiamo
a disposizione tutfi gli strumenti
necessari per avere Successo e
fare un ulteriore percorso di car-
riera. Ed & un’opportunita concre-
ta-rivolta anche a chi svolge un
lavoro dipendente in un settore di
attivitd diverso ‘da gaello banca-
rio, e vuolé mettersi.in gioco,
cambiare lavoro e prospettive,
puntando a 'diventare Family
Banker: una figura professionale

ﬁmzlonahlﬂ e |c operazioni di un
conto tradizionale, carte di credi-
to e Bancomat comprese, con un
tasso d’interesse alto e molto van-
taggioso, e avendo sempre a
disposizione tutti i soldi versati.

Ogni cliente, in pratica, in un
unico conto fpud trovare la solu-
zione ideale per le proprie esigen-
ze specifiche, senza doversi per-
dere nei meandri di centinaia di
offerte. diverse. In pil; non & un

. conto solo online, perché i profes-

sionisti del Banking Center e i

- Family Banker Mediolanur sono

sempre: a disposizione di ogni
cliente per tutta [’assistenza
necessaria nella gestione del
conto ¢ nell’effettuare ‘tutte le

operazioni. Una lunga lista di’

vantaggi e di motivi che spiegano
il successo di Freedom.

C:;mpagr!a di reclutamento per sviluppare ancora di pit I’at.tivirzl dei professionisti Medlola.mnn in.tutta Italia o
Family Banker per una clientela che cerca qualita
- Lifl

Una risposta alla forte domanda di servizi bancari personalizzati che arriva da risparmiatori e investitori

di riferimento e
responsabilita,
nella gestione di-
retta dei vari clien-
ti, in grado di otte-
nere soddisfazioni
economiche che
crescono con i
risultati. E raggiun-
gono livelli di
grande importan-
za. Mediolanum,
per lanciare la
proposta, mette
sul piatto: solidita, quella di un
Gruppo finanziario di livello
internazionale; preparazione,
garantita a tutti i Family Banker
anche attraverso la propria presti-
giosa universitd aziendale, la
Mediolanum Corporate Univer-
sity (MCU); crescita, professio-
nale e retributiva, perché Medio-
lanum ¢ una realta che continua a
ottenere risultati rilevanti, anche
nei momenti piu difficili per il
mercato, € permette ai propri
professionisti di crescere dal
punto di vista economico e di
carriera. Come spesso & difficile
fare altrove.

«Questa nostra attivita di recluta-
mento sta gia dando riscontri e
segnali importanti» rileva Oli-
viero Giovita, responsabile del
progetto Recruitment & Em-
powerment per I'Italia: «il fatto
di ricevere moltissime risposte e

‘curricula’ qualificati dai profes--

sionisti del settore bancario, ad
esempio, indica che ¢’¢ grande
interesse di fronte alla possibilita
di cambiare, di mettersi in gioco.
Si tratta, in questo caso, di spe-
cialisti e dirigenti, che non met-

zione tutte le

e

-

e
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I Family Banker, consulenza di fiducla

tono in discussione la loro pro-

fessionalita, ma mettono in
discussione il percorso di carrie-
ra all’interno della propria banca
tradizionale,

zione uno dei propri punti di

forza, e dove si cresce in base |

alla meritocrazia, quella vera,
provata sul campos.

Mediolanum,. osserva Giovita,
«non & solo una banca diversa

dalle altre, & unica nel livello di [ £
servizio offerto al clients, il ..
_ meglio a disposizione sul merca-

tow, e questa campagna di reclu-
tamento & fatta per «rispondere

alla fortissima domanda di pto- [}
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Mediolanum, una banca attenta
alle persone, che fa della forma-
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bancari di alta qualitd che arriva

dalla clientela, dai risparmiatori -

€ investitori, in tutta Italiay.
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