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L niuova proposta & in grado di garantie un alto livello di personalizzazione ¢ flessibilica per rispondere a tutte le necessita del contraente
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Arriva il mutuo su misura. Si chiama Riflex

E il cliente che sceglie come combinare il piano di rimborso che pud essere cambiato ogni cingue anni esercitando diverse opzioni

resce la “famiglia” dei prodorti

Riflex.' Dopo l'apertura del

conto corrente, la canta di credito
RiflexCard, la carta prepagara Ri-
flexcash, debucta il Mutuo Riflex.
La nuova proposta che arriva dal-
I'esperienza di Banca Mediolanum
intende soddisfare il desiderio della
maggior parte delle famiglie di
passedere una casa di proprieta, Di
qui una modalic di finanziamento
davvero innovativa e soprattutto
con la stessa filosofia del conto Riflex:
non scandardizzata ma capace di
adarrarsi alle esigenze reali del clien-

e,

Mutcuo Riflex, infatti, a differenza
degli altn esistenti sul mercaco, sia
che si tracti dell'acquisto di una
prima casa, di una seconda o ancora

nanziato in parte a tasso fisso e in
parte variabile, definendo anche la
percentuale da applicare).

Un altro elemento assai importante
¢ la durata, che per Mutuo Riflex
pud andare da un minimo di 5 anni
a un massimo di trenta; a fare da
bussola nel determinare I'importo
della rata & il reddito mensile: ad
esempio, allungando nel tempo il
mutuo, la raca si abbassa influendo
in misura minore sul risparmio e
sul tenore di vita, ma la valutazione
andra facta caso per caso. Inoltre il
cliente potra inserire l'opzione "Cap™:
in questo caso, se si verifica un rialzo
dei tassi, il Cap blocea l'importo
della rata a un valoee prefissaco con-
trartualmente. Infine va decisa quale
percentuale si vuole finanziare con

o ridurre la duraea del muruo; ride-
finire la quantica di tasso fisso e
variabile; inserire un tetto massimo
alla variabilita del tasso (Cap); cam-
biare la modalicd di rimborso del
capitale.

A garantire ancora pi tranquillicd
per il cliente, la cosidderta opzione
“salta la rata”, che consente al cliente
di saltare una rata del mutuo per
far fronte a eventuali situazion di
emergenza. In questo caso l'importo
mancante Verra automaticamente
ridistribuito sul piano di rimborso
residuo, per cui non si avri 'onere
di rimborsare la rata in questione
in un'unica volta, ma cio avverra
gradatamente mediante un lieve
incremento dei pagament successi-
vi. Cid non toglie che, in qualsiasi

di un investimento
immobiliare, & in grado
di garantire un alco li-
vello di personalizza-
zione e flessibilira per
rispondere a tutee le
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momento, si decida di
procedere a rimborsi
parziali oppure di
estinguere totalmente il
debito.

Per realizzare la soluzione

necessiti del contracnee,
specie se queste nel corso del tempo
variano.

Sano due, quindi, i punti di forza
di questa tipologia di mutuo.
Innanzitutto rappresenta il primo
sul mercato che in un unico prodotto
consence di scegliere € combinare
le cararreristiche, in modo da costru-
ire una soluzione personalizzata, “su
misura”; il tutto nella piena traspa-
renza dei costi. ;

Per cominciare il cliente potrd sce-
gliere liberamente il piano di rim-
borso del capitale finanziato che,
sulla base dei propri bisogni, risulti
il pill vantaggioso (cradizionale,
francese, flessibile al 50%, a rata
costante etc.); la tipologia di rasso
{(fisso o variabile, ma volendo si pocra
optare di rimborsare il capicale fi-

l'operazione (che pud spingersi fino
al 95%).

Ma non & tueeo. In un arco temporale
di medio-lungo periodo, come st
presenta quello per un muruo, &
probabile che le condizioni di vita
privaca e professionale cambino, cosi
come quelle di mercato. Per garan-
tire una soluzione sempre aggioma-
ta, per la prima volta sul mercato,
uri mutuo rende possibile la modi-
fica di alcuni parametri scelti da
principio, senza aver bisogno di
rinegoziare il mutuo con la banca e
PErTAN(O SeNZA SOSCENETE COSEL ONErost
di estinzione e riapertura.

In particolare, nella fase di gestione
activa del prodotro, ogni cinque
anni, Mucuo Riflex permette di
esercitare diverse opzioni: aumentare

che rifletta sul serio le
aspetcative della famiglia si porra
sempre contare sulla guida sapiente
equalificaca di un consulence globale
di Banca Mediolanum che in pit
oggi ha a disposizione un nuova
strumento, ovvero il Riflex home
driver un software innovativo che
permette di costruire il mutuo ide-
ale, variabile dopo variabile, e al
tempo stesso di fare simulazioni,
mostrando gli scenari futuri se si
andassero a cambiare alcune carat-
teristiche.

A complerare la soluzioné di finan-
ziamento da parte della Banca c'¢
poi il “paccheto” di polizze assicu-
rative “Multi Scude” Mediolanum,
pensate per la tutela della famiglia
e dello stesso immobile oggereo del
mutuo.

C's una possibilitd in pid per accedere ai servizi offerti da Banca Mediolanum

1l conto Riflex é anche on-line

umentano le funzionalica
AfoCf[C sul CcOnLo corrente

Riflex e in particolare quelle
disponibili on-line. E sufficiente
collegarsi al sito Internet di Banca
Mediolanum all’indirizzo
www.bancamediolanum.ic per ac-
cedere direttamente a una “rosa”
di funzionalitd informative e di-
spositive riservate ai Correntisti
che hanno scelto Riflex.
Per cominciare |'ultimo nato dei
conti correnti di Banca Mediola-
num pud essere sorroscriceo anche
via web. Una volta consulrata la
pagina del sito dedicata a Riflex
e compilato il contratto si riceverd
una e-mail di conferma della Ban-
ca con le indicazioni necessarie
alla finalizzazione dell'operazione.
Successivamente verranno fornici
al nuovo cliente i codici per ini-
zidre a operare via Internec.
La sottoscrizione on-line assicura
la completezza di rurti 1 servizi
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offerti dal conco Riflex , compresa
la possibilita di ricevere fin da
subito assegni e bancomar; inolcre,
al pari di qualunque altro conte

ARG

corrente della Banca, il clience ha
a sua disposizione 1l supporto
professionale di un consulenre
della Banca che lo affiancherd

nelle decisiont di investimentu
Loperativita di Riflex anche via
Tncerner deriva dal modello mul-
ticanale di Banca Mediolanum.
Diversi 1 servizi di tipo prettamen-
te bancario (tra cui la consulrazione
della situazione del conto corrente,
di mutui, fidi e prestiti, carte di
credito e bancomat g la possibilicd
di operare bonifici, in [ralia e al-
L'estero, e ancora la prenotazione
di contanti, la richiesta di carnet
di assegni e l'emissione di assegni
circolari), ma accanto non vanno
ceascurace le altre opportunici:
crading online, la consultazione e
'operativira sui propri fondi ¢
polizze, nicariche cilei telefona cel-
ulare, pagamento triburi, richiesta
di alert informativi via sms tra cui
alcuni per la sicurezza, Inoltre, a
breve, sara possibile provvedere
via Internet anche alla ricarica
delle carte prepagate Riflexcash,
attualmente in fase pilota.

A Milano e Roma

due nuove sed1
per 1 client1 "top"

MEDIOLANUM

PRIVATE BANKING

Divisione di

Banca Mediolanum

n crescita Mediolanum Priva-
Ice Bankin?. A breve saranno

inaugurate le due prestigiose sedi
di Milano (Via San Paolo, 1)e Roma
(Largo Fontanella Borghese, 84).
La Divisione & nata ne% corso del
2005 con una missione ben chiara:
offrire consulenza bancaria e finan-
ziaria di alro livello qualitativo, per
soddisfare le specifiche esigenze

I mercati offrono ancora un panorama equilibrato ¢ sperano che la "volonta politica" ne prenda atto

Lo sviluppo dell'economia reale trascina il nostro paese

Un di Walter Ottol

i* della Banca Cenirale Enropea, con ben poy riferimento aile
—  prospestive delle variabili finanziarie nazionali ¢ alle discussions

socierd inserest sensitive”, dove lelevata espasizione debitoria espone
@ risthi magEiort It uno seenario di incremento

dei tassi. In questa

na delle pist aspre campagne elettorals degli wlrimi decenni,

culminata nella notte dei visultati traballanti ¢ delly

spestro dell'ingovernabilisa, non ba salfito il comportamento
dei mercati finanziari domesticiy confermatisi ancora una volta
come sivettamente inferconnesst con i grandi temi ¢ icenari delle
sendenze finanziarie ed economiche globali, tuttalpiss rileste in
chiae earopea.
Ceréa, non sono mancati i temi specifici a fivello di singola sociend
g settore. In particolave, mon somo mancais gli anninci o le previsioni
di operazioni societaric, che potrebbero aver atteso ¢ trovato occasione
per mettere la forza dei farti compiuti davanti all'indebolita
capacita di veazione di poteri pubblici ¢ privati, distrasti dalle
alchimic delle nomine ¢ delle redistribuzions di pesi, misure,

ative € competenze.

m‘% vesto 5i é :f:;.ra un andamento della borsa sustanzialmente
sowrapposto alla tendenza positiva mondiale. Questo anche nes
susiults di breve termine, generais dal mercato dei prodossi energeiic
netle sue periodiche impennate dei prezzi, comungue in confinua
Afceia.
Anche if rercato obbligazionarso & monerarso & risiltaio allineaiv
alle tendenze pisi genevali legate alle aspertative sul comportanento

sulla gestsone del deficit pubblico.

Anche le incertezze sul regime fiscale delle attzvuta finanzrarie
non sembrano aver avuto un impaito sulle rendenze di fondo dei
mercats. Significativo, probabilmente, del fatto che le artivita
finanziarie quotate in ltalia sono ampiamente classate nel circuito
internazionale degli imvestiments ¢ detenure da soggessi non vesidenti
0 esterg-vestits, totalmente indifferenti a possibili incrementi delle
aliguote di prelievy fiscale. Pia sensibili a questa tematica, ¢ &
quella delle prospertive del risparmio domestico in generale,
sembrano essere stati | tisoli del comparto assicurative o ‘ii servizi
finanziari destinati al pubblico, apparss meng dinamici del resto
del Listino.

A parte gueita possthile siceztone, amche & Jemy settoriali pid
evidenti sono apparsi indipendents dall'evoluzione del quadro
politico. Regina incontrastata di questi primi mesi del 2000 &
tata sicuramenie fa Fiat: il w0 progreisa ¢ perd spiegato pis dalla
rinnovata politica di prodotso ¢ dai migliors equalibrs finanziari
atrenuti con le operazions dello scorso anng, che non da wna presunia
centralird rirovata dalla casa tovinese nei nuovi equilibri de:
palazzi vomani. Cosa che non le guasta, ma probabilmente non
in misura cosi deserminante. Pig penalizaati, invece, I titoli defle

situazione ¢ possibile assistere ad un auxmento dell'attivita di
emissione di “corporate bonds”, per consolidiare le posizioni finanziarie
in tempo utile. Tutti fastors importants, ma che poco hanne a che
fare con la fase politica attuale.

Abbiamo quindi avuto una riprova della conferma df grandi temi.
I itutto della globalizzazi :{I mmgj;manz:‘arin,
che coinvolge in pieno anche 1 nostro paese, ¢ pos degls effesss della
“blindatura’ ewropea della poliiica monetaria, i ile anche
alle piiz violente polemiche sul Jebih;,az(béfim italiano, che non
hanno mancato d: fare da sfonds alla dialestica pre e post elessorale.
1n prima piane avbiamo guind) avuto lo svilupipo dell’economia
reale, che dai quadrant: Zz.!' Pacifico e del Nord Aplansico 5i sta
finalmente spingends anche in Europa ¢ 11a coinvolgendo anche il
nastro comparte manifatiuviero, A questo sviluppo, che trascina

degli investitori con elevati patri-
moni. Vale a dire un servizio force-
mente personalizzato e dedicato a
uesto particolare segmento di
clientela.La fase di selezione per la
ricerca dei Private Banker ¢ partita
a novembre 2005.
"Entro la fine dell'anno - afferma
Paolo Suriano, responsabile di Me-
diolanum Private Banking -, la
nuova realtd potra fare affidamento
su 70 Private Banker con un porta-
foglio medio pro-capite che superera
i 25.000.00ng Eura.
Latruale compagine & formara da
professionisti provenienti da una
qualificata selezione svolta all'inter-
no dellz rete commerciale di Banca
Mediolinum e dal mondo bancario
nel settore della promozione finan-
ziaria",
Due i requisiti da possedere: un
curriculum vitae significativo e
relazioni con clienti di alto profilo.
11 piano di sviluppo di Mediolanum
Private prevede la copertura delle
rEnci‘pa.E citta italiane. La Divisione
2 infarti l'obiettivo di contare su
200 Private encro il 2010.

Entra in Banca Mediolanum
basta una telefonata
B40 704 444
www.bancamediolanum.it

inevitabilmente anche i sertore dei servizi, fa da ipbunto xna
tensione monetaria misnrata dall'evoluzione dei tassi d'interesse,
dei gquali 5 sranne scontande nuovi futuri incrementi.
Se ne vicata un quadro da equilibrato a positive per.Je borse in
generale. Staremo a vedere se anche la cosiddetta “volonta politica”
saprd adeguarsi a questo scenario.

*Amministratore Delegato di Mediolanum Gestione Fondi

tel. 02 90492778

l Selezione e reclutarento

Notizie Mediolanum
a cura di Roberto Scippa

roberto scippa@mediolanum.it




