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Una figura unica nel panorama bancario italiano, una risposta alla forte
domanda di assistenza che arriva dal mercato

i sono in ballo i propri soldi, i

propri risparmi, i progetti

d’investimento. Per questo,

dai risparmiatori e investitori
di tutta Italia arriva una domanda sem-
pre forte, sempre piu diffusa, di profes-
sionalita qualificate e servizi bancari di
alta qualita. I clienti delle banche sono
sempre piul attenti al livello del servizio
che gli viene fornito, e sempre meno
disposti ad accontentarsi. E per dare
una risposta efficace a questa necessita
che arriva dal mercato, I’attivita di sele-
zione e reclutamento di nuovi consu-
lenti finanziari, di nuovi Family Banker,
da parte di Mediolanum non si ferma
mai. Le porte sono sempre aperte per
chi ¢ in grado di portare il proprio vali-
do contributo. Del resto la potenziale
clientela, vale a dire chi vuole gestire al
meglio i propri beni e quattrini, & uno
scenario pressoché illimitato. Quella del
Family Banker & una professione unica
nel panorama bancario italiano. I mo-
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{ Family Banker, consulenza di fiducia

dello e l'organizzazione di Banca Me-
diolanum consentono a chi ha le carat-
teristiche giuste ottime soddisfazioni
economiche-e di carriera. Il Family Ban-
ker rappresenta il fulcro e l'anello di
congiunzione tra la Banca e tutti i suoi
clienti in ogni parte d’Italia. In questo
modo, ogni cliente’ pud contattare il
Banking center o utilizzare telefono, In-
ternet e Tv digitale per svolgere le ope-

razioni bancarie piti comuni, e si rivol-
ge direttamente al proprio Family Ban-
ker di fiducia per assistenza e consulen-
za_personalizzata per quanto riguarda
risparmio, investimenti, previdenza e
coperture assicurative. E da qui al pros-
simo aprile, anc¢he per aderire allo Scu-
do fiscale e regolarizzare i capitali tenu-
ti all’estero. :

11 Family Banker & una figura centrale e
strategica nell’attivita di Mediolantm.
Tutte le scelte, iniziative e azioni della
Banca vengono intraprese in modo che
il cliente sia sempre al centro del servi-
zio, e il Family Banker possa lavorare al
meglio nel suo fondamentale rapporto
con il cliente. Tutta ’azienda, tutta la
macchina operativa della Banca, ¢ al
servizio del Family Banker e della sua
attivita rivolta al cliente. Non a caso in
Mediolanum vige sempre come riferi-
mento la cosiddetta ‘regola dei tre si’:
'ogni decisione, ogni scelta, ogni solu-
zione viene presa solo se corrisponde al-
I'interesse del cliente, dell’azienda e del
Family Banker. Deve soddisfare una tri-
pla risposta affermativa.

Due sono i target di professionisti a cui
si rivolge l'attivita di reclutamento in
corso: chi ha gia maturato una solida e
importante esperienza nel settore ban-
cario e finanziario, arrivando a ricoprire
il ruolo di direttore di filiale, responsa-
bile dell'ufficio titoli o dello sviluppo
clienti. E chi svolge un lavoro dipen-
dente anche in un altro settore di atti-
vita, soprattutto nell’ambitc commer-
ciale, diplomato o laureato, di eta com-
presa tra i 25 e i 40 anni.

Ma ognuno, e questo & l'aspetto fonda-
mentale, deve avere lo stesso sogno nel
cassetto: gestire in proprio il lavoro da
svolgere, diventare imprenditore di se
stesso e quello che in Mediolanum vie-
ne definito ‘il direttore di banca del ter-
zo millennio’.

Selezione e reclutamento tel. 840 700 700 www.familybanker.it




