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“InMediolanum”, il conto deposito
al 3,50% annuo lordo (2,55% netto

Il mercato non aspettava altro e Banca Mediolanum
rilancia alzando il tasso a soli 3 giorni dal lancio

1 grande evento di Banca Medio-
lanum, che si ¢ svolto a Rimini
il 1° e 2 maggio, é stato lanciato
“InMediolanum”, il Conto De-
posito inizialmente caratterizzato da
un’offerta di tasso pari al 3,25% annuo
lordo, corrispondente al 2,37% netto. La
strategia della Banca prevedeva un incre-
mento del tasso al 3,50% annuo lordo in
tempi brevi. Ebbene, questo € successo a
soli tre giorni dal lancio. Una buona, anzi
ottima notizia per i risparmiatori, che il
presidente Ennio Doris spiega con chia-
rezza: “Abbiamo deciso di salire subito al
3,50% dopo aver riscontrato il grande in-
teresse che ha suscitato l'ingresso della
nostra Banca nel mercato dei conti depo-
sito presso tutti i pubblici. Eravamo gia
pronti, anche con le campagne pubblici-
tarie, internet, radio, stampa e tv con il
tasso del 3,25% e quello successivo
del 3,50%. La velocita di risposta dei
clienti, che appena apparsa la noti-
zia hanno sommerso di richieste di
informazioni il Banking Centre e i
Family Banker, ci ha spinto ad acce-
lerare sull’offerta piti aggressiva
senza aspettare il periodo di rodag-
gio del 3,25 %”. Di conseguenza
sono saliti anche

gli interessi a sei e tre mesi: rispettiva-
mente 2,30% annuo lordo (1,68% netto),
e 1,80% annuo lordo (1,31% netto).
InMediolanum affianca Conto Freedom,
punta di diamante di Banca Mediola-
num, arricchendo ulteriormente
una gamma di servizi bancaria
ampia, completa e in continua
evoluzione. Basti pensare alle re-
centi novita introdotte nell'offerta
come il servizio di Pronti Contro
Termine con rinnovo automa-
tico; “E Cosi” - una soluzione
bancaria per i piti giovani,
“Portaconto” - lo stru-
mento per trasferire il

conto corrente  in
Banca Mediolanum
senza oneri per il
cliente. “InMediola-
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porta un‘altra importante no-
vita, la possibilita per il
cliente di aprire e gestire in
autonomia il Conto Depo-
sito, direttamente dal sito
www.inmediolanum.it. En-
trare in questo sito significa

entrare in Banca Mediolanum: libera-
mente, senza impegno, con un’opera-
zione facilissima, alla portata di tutti, e
avere una remunerazione della liquidita
tra i massimi livelli di mercato. Il cliente
pud in qualsiasi momento disporre del
suo denaro anche svincolando anticipa-
tamente le somme depositate per il pe-
riodo di vincolo prescelto senza costi
beneficiando comunque di un tasso di re-
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munerazione base interes-
sante oggi pari all'l1%
annuo lordo. Il denaro
pud essere movimen-
tato liberamente attra-
verso bonifici sia in
ingresso sia in uscita
da/verso altri conti inte-
stati al cliente. L'“ac-
cesso diretto” non
sostituisce la figura del Fa-
mily Banker, perno del mo-
dello di Banca Mediolanum, ma
offre ai clienti un ulteriore modo di
entrare in Banca con la semplicita la
chiarezza e la trasparenza di sempre.
Con "accesso diretto” Banca Medio-
lanum conferma il suo ruolo di
Banca innovativa e multicanale, ca-
pace di soddisfare le esigenze di un
numero sempre maggiore di clienti
adattandosi ai loro comportamenti,
stili di vita e modi di comunicare.

Messaggio Pubblicitario.

3,50% annuo lordo corrispondente al
2,55% netto. Condizioni valide fino al 30
agosto 2011.

Condizioni contrattuali nei Fogli Informa-
tivi su inmediolanum.it e presso i Family
Banker®



