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Come evitare i rischi nei momenti difficili e garantirsi un adeguato tenore di vita anche nella terza etﬁ

La salvaguar

a del risparmio

e unica garanz1a per il futuro

Quando si devono dec zdere gli investimenti il consulente g!obafe & un punto di riferimento essenziale per il r:sparmzatore

1 consulente finanziario, se si vuole
semplificare e chiarire il suo ruclo ¢ la.
sua figura, pud essere opportunamente
M_considerato il medico del risparmio. Il
promotore finanziario, infatti, rappresenta, -
per la famiglia, per il risparmiatore, un pun-
to di riferimento 1mportm1te essenziale. B
colui che esamina la situazione economica,
che analizza il quadro patrimoniale del pro-
prio cliente, che ne identifica le necessia, .
chene indirizza le scelte. Accade inévitabil-
mente che nei momenti piirdifficili siavver-
talanecessita di avere al proprio fianco una
guida capace, professionalmente preparata.
Per rimanere al paragone sanitario guardia-
mo cosa sta accadendo nelle aree colpite
dal maremoto. 1l lavoro dei medici assume
un valore che supera il pur gravoso impe-
gno della loro missione. L’emergenza ki
portaadover gestire quello che incondizio-
ni normali sarebbe anche solo difficile im-
maginare. Tuttavia la loro dedizione non
viene meno. Vale lo stesso per i consulenti
finanziari. In un momento in cui il mercato
& disorientato, ha subito scossoni e mare-
moti di ogni genere, per i risparmiatori di-
venta indispensabile poter avere un profes-
sionista del risparmio che sappia guidarli
con sicurezza, un p;‘ofuasmmsm che haalle
spalle un’azienda in grado di prepararlo, di
formarlo e soprattutto di non abbandonarlo

na recente ricerca di Swg ha eviden-

ziato come la maggior parte dei rispar-
miatori ritenga che la borsa italiana nel
2004 sia cresciuta molto di meno di quanto
abbia in realti fatto.
Eunaricerca interessante che evidenziaco-
me per la maggiol dei risparmiatori il
percepilo sia molto di ferente dalla realta.
Una prima considerazione.2 relativa ai dati
di fatto: I'Ttalia nel 2004 & stato uno dei mer-
cati sviluppati migliori di Europa (+15%
cui si devono aggiungere i dividendi), ma

positivo, mettendo a segno un consistente
rialzo.

Lindice globale Morgan Stanley & cresciu-
to in valuta locale del 13%, ma alcuni mer-
cati minori si sono rivalutati di oltre il
100%. Gli Stati Uniti sono cresciuti del
10% circa , anche se per 'investitore-euro-
peo la maggior parte (8%) del rialzo & stato
eroso dalla valuta.

Le ragioni del rialzo sono da attribuire alla
continua crescita dell'economia mondiale
edel lento ritorno delle valutazioni borsisti-
che verso livelli pitt «normali», E’ interes-
sante come il primo motore della ripresa, la
crescita economica, sia proprio quello che,
essendo debole in Italia (1,4%) rispetto al
resto del mondo (oltre i14%) & la probabile

tutti i mercati azionari hanno avuto unanno .

A‘s_iicurafi si vince. Si vince contro il
ischio buono con'cui I'uomo deve
convivere: la longevita.

Nell’ultimo secolo, pur in mancanza di
scoperte scientifiche che hanno riguarda-
to direttamente la longevit, la vita media
& pressoché raddoppiata. Un rapporto
dell’Onu conferma che in questo nuovo
secolo tale dato potrebbe raddoppiare an-
cora, Cosl, la stessa persona che, nata al-

vita di circa quarant’anni, nata in questo
secolo potrebbe averla di circa 160, Sem-
_bra un paradosso, ma & proprio cosi. Tut-
tavia, [’uomo fa fatica a comprendere il
mondo in cui vive, a confrontarsi con lo

I'inizio del Novecento, avevaun’attesadi

GLI ANNI IN PIU (ONQUISTA V| ALLL\ VITA DEVONO ESSERE UN ]'IA(,ERE NON UN PROBLEMA

Vivere piu a lungo e vivere bene

- 2050 ci saranno molti pill anziani che

stesso e ad ade&,uam 11 «rischio» di lon-
gevita & sicuramente un rischio buono,
" ma contro il quale bisogna assicurarsi.

~vere a lungo non debba diventare un pro-

" Lo spaccato Italia ev1den5aa come, gia,
oggi, i bambini, i minorenni, siano poco |
di pitt di 8 milioni, contro iquasi |5 mi-
lioni di ultra sessantacinquenni. Di que-
sto bisognerebbe prendere atto. Come
bisogna tener conto che sempre pidl per-
sone vivono piil a lungo. Insomma, nel

giovani. Cosl stando le cose, il rischio
buono, quello della longevita, & soppor-
tabile? Confrontandosi con tutti questi
numeri ci si accorge di non poter pitt ri-
mandare nel tempo le scelte previden-
ziali, se vogliamo garantirci nella vec-
chiaia una esistenza adeguata e tranquil-
la. Assicurati si vince, assicurati contro il
rischio buono dellalongevita, perché vi-

blema..

nel mare in tempesta.’

Ci sono, perd, delle priorita che non posso—
no essere trascurate. Nel settore della cor-
retta gestione del isparmio, oggi, fale prio-
rith ha un nome ben preciso: previdenza.
In campo medico la prevenzione & attuabi-
le attraverso le vaccinazioni, perd & impen-
sabile potervi ncorrere per scongiurare

IL BOOM DI PIAZZA AFFARI NON E ?TATO PERCEPITO DAI RISPARMIATORI

Record della Borsa italiana nel 2004 +15%)
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causa dell"errata percezione dei risparmia-
tori italiani.

Tl problema che affligge i risparmiatori &
noto da tempo ed & legato alla tendenza di
ogni individuo a prestare particolare atten-
zione agli eventi recenti (per esempio alla
flessione dell’inizio millennio e non al

“trend di Tungo periodo). e alle notizie che

confermano I'opinione prevalente, non a
quelle che preannunciano cambiamenti di
tendenza. Se & insito nella natura umana es-
sere influenzati dalle notizie pm negative, ¢

invece pill interessante il suggerimento che
spesso viene dato per combattere 1'igno-
ranza sul reale andamento dei mercati fi-
nanziari, Spesso si suggerisce infatti di in-

ogni minimorischio. Peril rischio appendi-
cite, per esempio, basta la consapevolezza
che con un semplice intervento chirurgico
il probiema si risolve.

Diverso & il caso di altre malattie anche pi

‘importanti, per le quali la vaccinazione &

addirittura obbligatoria, contro le quali bi-
sogna utelarsi in anticipo.

formarsi maggiormente nella convinzione
che un maggiore numero di dati disponibili
si traduca pol in maggiori informazioni per
I'investitore. :
Questo ci rende perd vittime di un’altra de-
bolezza: I'illusione della conoscenza.
Un investitore informato avrebbe visto che
i mercati erano saliti, e quindi? Doveva in-
vestire nella speranza che il movimento
rialzista continuasse o avrebbe doviito non
investire perché il rialzo c’era gia stato (in
fondo il mercato italiano si & raddoppiatori-
spetto al minimo del 2002). Una maggiore
mole di dati sicuramente da una maggiore
impressione di conoscere, ma non risolve il
problema alla base. In realth il problema &
totalmente diverso: le informazioni utili so-
noquelle che permettonodi raggiungere gli
obiettivi e questi obiettivi per | risparmiato-
ti, che non-hanno desiderio di «fare da sé»,
perché hanno capito che & un’attivita che ri-
chiede nervi saldi e un impegno rilevante e
continuo, hanno poco a che vedere con
quanto il mercato ha fatto nell’anno.
L’informazione chiave & «conoscere se
stessi», le proprie necessiti e propri obiet-
tivi. e pianificare un piano di risparmio che
permetta di raggiungere gli obiettivi a sca-
denza.

Gilovanni Ba gioft

Anche nella gestione del proprio rispanmio
bisognerebbe adottare lo stesso pnncnplo
saper individuare quali sono le priorita,

quali sono le malattie contro cui vaccinarsi,

La situazione del sistema previdenziale, in
particolare in Italia, & allarmante. Come do-
vrebbe comportarsi in questa contesto un
promotore finanziario? Un consulente del
risparmio? Un promotore finanziario non
pud obbligare una famiglia a vaccinarsi
contro quello che rischia di diventare un
problema sociale: I'incapacita di mantene-
re nel tempo il pr()pl'lD tenore di vita. Tutta-
via il compito di ciascuno di loro, di ogni
medico del risparmio, & proprio quello di
farsi carico del destino dei propri clienti. La
vaccinazione obbligatoria, in questocasola
previdenza pubblica, non & pils sufficiente,
non da pilt garanzie. Chi ha la consapevo-
lezza di tutto cid, non pud non intervenire.
Un medico del risparmio deve essere in
grado di guidare le scelte dei propri clienti,
indirizzandone le risorse verso quelle prio-
rith per le quali il tempo di intervento & dav-
vero molto limitato. Bisogna essere consa-
pevoli che nel campo previdenziale un er-
rore-0ggi non pud essere cornetto domani.
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