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La priorita per un risparmiatore oggi é quella di assicurarsi un adeguato tenore di vita nella terza eta

Risparmio: e gia tempo di pensare al futuro

Un oculato investimento delle risorse finanziarie consente di disporre dei mezzi per una vecchiaia serena

1 Consulente Finan-
I ziario, se si vuole

semplificare e chiari-
re il suo ruolo e la sua fi-
gura, pud essere opportu-
namente considerato il
medico deél risparmio. Non
si tratta di un modo di di-
re. Il promotore finanzia-
rio rappresenta, per la fa-
miglia, per = il
risparmiatore, un punto
di riferimento importante,
esgenziale, determinante.
E' colui che esamina la si-
tuazione economica, che
analizza il quadro patri-
maniale del proprio clien-
te, che ne identifica le ne-
cessita, che ne indirizza le
scelte che devono coordi-
nare bisogni e soluzioni
agli stessi.
Accade inevitabilmente
che nei momenti piu diffi-
cili si ayverta la necessitd
di avere al proprio flanco
una guida capace, profes-
sionalmente preparata: &
una necessita imprescin-
dibile. Per rimanere al

LONGEVITA’

paragone sanitario guar-
diamo cosa sta accadendo
nelle aree colpite dal ma-
remoto. Il lavoro dei medi-
ci assume un valore che
supera il pur gravoso im-

egno della loro missione.

'emergenza li porta a do-
ver gestire quello che in
condizioni normali sareb-

zioni di estrema difficoltd,
sono congapevoll
dell'importanza di quello
che stanno facendo.

Vale lo stesso per i consu-
lenti finanziari. In un mo-
mento in cui il mercato &
disorientato, ha subito
scossoni e maremoti di
ogni genere, per i rispar-

Nei momenti difficili
il risparmiatore avverte
la necessita di avere
al proprio fianco
una persona competente

be anche solo difficile im-
maginare. Tuttavia la loro
dedizione non viene meno,
Non si arrendono. Nean-
che davanti a tante diffi-
colta frenano la loro vogha
di aiutare chi & in situa-

miatori diventa indispen-
sabile poter avere un pro-
fessionista del risparmio
che sappia guidarli con si-
curezza, un professionista
che ha alle spalle

un'azienda in grado di

preparalo, di formarlo e
soprattutto di non abban-
donarlo nel mare in tem-
pesta, Ci sono, perd, delle
priorita che non possona
easere trascurate, Nel set-
tore della corretta gestio-
ne del risparmio, oggi, ta-
le prioritd ha un nome
ben preciso: previdenza. -
In campo medico la pfe-
venzione & attuabile attra-
verso le vaccinazioni, pero
¢ impensabile potervi ri-
correre per sconglurare
ogni minime rischio. Per il
rischio appendicite, ad
esempio, basta la consape-
volezza che con un sempli-
ce intervento chirurgico il
problema si risolve.

Diverso & il caso di altre
malattie anche pit impor-
tanti, per le quali la vacci-
nagione & addirittura ob-
bligatoria, contro le quali
bisogna tutelarsi in anti-

cipo. -
Anche nella gestione del
proprio risparmio bisogne-
rebbe adottare lo stesso

prineipio: saper individua-
re quali sono le priorita da
non trascurare, quali sono
le malattie contro cui vac-
cinarsi.

. La situazione del sistema
previdenziale, in partico-
lare in Italia, é allarman-
te. Tante le riforme gia
fatte, tante quelle che do-

tarsi in questo contesto un
promotore finanziario? Un
consulente del risparmio?
Un promotore finanziario
non pud cbbligare una fa-
miglia a vaccinarsi contro
quello che rischia di di-
ventare un problema so-
ciale: l'incapacitd di man-
tenere nel tempo il

11 Consulente Globale
e un punto di riferimento
essenziale, colui che analizza
le necessita

vranno ancora esere fatte.
Del resto si é visto quanti
slano stati 1 provvedimen-
ti presi in tal senso dai va-
ri governi nel corso degli
ultimi anni.

Come dovrebbe compor-

e ne indirizza le scelte

roprio tenore di vita.
}I‘utta\ria il compito di eia-
scuno di loro, di ogni me-
dico del risparmio, & pro-
prio quello’ di farsi carico
del destino dei propri
clienti. 8i tratta di un do-

vere professionale oltre
che di un dovere morale.
La vaccinazione obbligato-
ria, in questo caso la pre-
videnza pubblica, non &
pitt sufficiente, non di piu
garanzie. Chi ha la consa-
pevolezza di tutto cid, non
pud non intervenire. Un
medico del risparmio deve
essere in grado di guidare
le scelte dei propri clienti,
indirizzandone le risorse
verso quelle priorita per le
quali il tempo di interven-
to & davvero molto limita-
to nel tempo. Bisogna es-
sere consapevoli che
commettere un errore di
valutazione mnel campo
previdenziale non fornisce
spazio a possibili soluzioni
alternative. Un errore og-
gl non pud essere corretto
domani. Una famiglia,
ogni suo singolo compo-
nente, va difeso oggi, va
vaceinato oggi, perché do-
mani possa essere il do-
mani migliore.

=

Vivere a lungo e vivere bene

Gli anni in piii devono essere un piacere e non un problema

ssicurati si vince.
8i vince eontro il ri-
schio buono con cui

l'vomo deve convivere: la
longevita,
Nell'ultimo secolo, pur in
mancanza di scoperte
scientifiche che hanno ri.
uardato direttamente la
ongevitd, la vita media &
pressoché raddoppiata.
Un rapporto dell'Onu
conferma che in questo

nuovo secolo tale dato po- °

trebbe raddoppiare anco-
ra. Cosl, la stessa perso-
na che, nata all'inizio del
novecento, aveva
un'attesa di vita di circa
guarant'anni, nata in
questo secolo potrebbe
averla di circa centoses-
santa.

Sembra un paradosso,
ma & proprio_cosi; Tutta-
via, l'uomo fa fatica a
comprendere il mondo in
cui vive, a confrontarsi
con lo stesso e ad ade-
guarsi.

Il "rischio” di longevita &
sicuramente un rischio
buono, ma centro il quale
bisogna assicurarsi.

Lo spaccato Italia eviden-
zia come, gia oggl, L bam-
bini, i minorenni, siano
poco di piti di otte milio-
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ni, contro i quasi quindici
milioni di ultra sessanta-
cinquenni. Di questo bi-
sognerebbe prendere at-
‘to. Come bisogna tener
conto che sempre pid
persone vivono pil a lun-
go. Insomma, nel 2060 ci
saranno molti pilt anzia-

questi numeri ci si accor-
ge di non poter pil ri-
mandare nel tempo le
scelte previdenziali, se
vogliamo garantirci nella
vecchiaia una esistenza
adeguata e tranquilla.
Assicurati si vince, assi-
curati contro il rischio
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Evoluzione delle dinamiche di vita
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ni che giovani, Cosi stan-
do le cose, il rischio buo-
no, quello della’ longevi-
td, ¢ sopportabile?

Confrontandosi con tutti

buono della longeviti,
perché vivere a lungo non
debba diventare un pro-
blema.
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I risparmiatori non hanno avvertito il boom (+15%)

I'mercati azionari italiani nel 2004 hanno fatto registrare un record in Europa

na recente ricerca di

SWG ha evidenziato

come la maggior par-
te dei risparmiatori ritenga
che la borsa italiana nel
2004 sia cresciuta molto di
meno di quanto abbia in
realtd fatto. E' una ricerca
interessante che evidenzia
come per la maggioranza
dei risparmiatori il percepi-
to sia molto differente
realtd. Una prima conside-

razione é relativa ai dati di di

fatto: 1Ttalia nel 2004 & sta-
to uno dei mercati sviluppa-
i migliori di Europa (+15%
cui s1 devono aggiungere i
dividendi), ma tutti i mer-
cati azionarl hanno avuto
un anno positive, mettendo
a segno un consistente rial-
zo. L'indice globale Morgan
Stanley & cresciuto in valu-
ta locale del + 13%, ma al-
cuni mercati minori si sone
rivalutati di oltre il 100%.
Gli Stati Uniti sono cresciu-
ti del 10% circa , anche se
per linvestitore europeo la
maggior parte (8%) del rial-
20 € stato eroso dalla valu-
ta. Le ragioni del rialzo so-
no da attribuire alla
continua crescita
dell'economia . mondiale e
del lento ritorno delle valu-
tazioni borsistiche verso li-

Gli investitori si muovono con prudenza
in attesa delle mosse del governo USA

nizio d'anno p

I sottotono sui mercati
azionari. La partenza
del 2005 ha visto in particola-
re Wall Street segnare una
battuta d'arresto, prontamene
echeggiata dal comportamen-
to del mercati asiatici, Meno
coinvolta, invece, 1'Europa,
dove non sono mancati spunti
di un certo interesse, pur in

a quelle
che avevano dominato il
2004. E' stata comunque rile-
vante la coincidenza di questi
movimenti borsistici con un
rimbalzo del valore del dolla-
ro e con la ripresa dei prezzi
delle fonti energetiche. Signi-
ficativamente, questi eventi
potrebbero aver favorito uno
spostamento d'interesse dal

un quadro pr tosi com-

ameri e dai mer-

plessivamente incerto. Molti
dei movimenti registrati sono
probabilmente dovuti ad ope-
razioni di prese di beneficio
tendenti a consolidare i risul
tati positivi conseguiti nel cor-
80 dell'anno passato o al ripo-
sizicnamento dei portafogli su

cati asiatici verso le borse eu-
rapee, dove la correzione delle
quotazioni valutarie rende-
rebbe piti appetibili i prezzi
dei valori azionari,

Potrebbe anche aver giccato
un ruolo, sul termine
dell'anno, anche l'effetto di un

certo tramonto della seconda
“luna di miele” della presi-
denza americana, accompa-
gnato da una politica moneta-
ria che si sta gradualmente
facendo pil ‘conservativa.
Mentre gh operatori si sono
quindi fatti pmi guardinghi, la
tendenza di fondo attende
probabilmente di essere con-
fermata dalla comunicazione
déi risultati societari del
quarto trimestre. Il quadro di
riferimento generale appare
infatti per il momento sostan-
zialmente immutato e
l'approccio graduale adottato
dnfg politica monetaria ame-
ricana, con incrementi caden-
zati ma moderati dei tassi

d'interesse, dovrebbe riuscire
a ridimensionare progressiva-
mente gli squilibri dei conti
americani senza. compromet-
tere la potenzialitd della cre-
acita economica, in particola-
re se quest'azione sara
accompagnata dall'avvio delle
riforme promesse durante la
campagna presidenziale. Sa-
ranno questi ultimi i temi che
accompagneranno il 2005 e
che potrebbero farne un anno
decisivo per il definitivo ripri-
stino di una tendenza consoli-
data sui mercati azionari. An-
che su questa sponda
dell'Atlantico.

Walter Ottolenghi

velli pit “normali”, E'inte-

ressante come 1l primo mo-
tore della ripresa, la cresci-
ta economica, sia proprio
quello che, essendo debole
in Italia (1.4%) rispetto al
resto del mondo (oltre il
4%) é la probabile causa
dell'errata percezione dei
risparmiatori italiani. Il
problema che: affligge i ri-
sparmiatori & notugg: tem-
po ed é legato alla tendenza
i ogni individuo a prestare
particolare attenzione agli
eventi recenti (ad esempio
alla flessione dell'inizio
millennio e non al trend di
lungo periodo), e alle noti-
zie  che  confermano
l'opinione prevalente, non a
quelle che, preannunciando
cambiamenti di tendenza,
non sono cosi affermate. Se
& insito nella natura uma-
na essere influenzati dalle
notizie pit negative, & inve-
ce pi\?x interessante il sug-
gerimento che spesso viene
dato  per combattere
lignoranza sul reale anda-
mento dei mercati finanzia-
ri. Spesso si suggerisce in-
fatti di  informarsi
maggiormente nella con-
vinzione che un maggiore
n_ume:]o di dati disponibili
si traduca pol in maggiori
informazioni con un reale
valore per l'investitore.
Questo a1 rende perd vitti-
me di un'altra debolezza:
l'illusione della conoscenza.
Un investitore informato
avrebbe visto che i mercati
erano saliti, e quindi? Do-
veva investire nella spe-
ranza che il movimento
rialzista. continuasse o
avrebbe dovuto non investi-
re perché il rialzo c'era gia
stato (in fondo il mercato
italiano si & raddoppiato ri-
spetto al minimo del 2002).

na maggiore mole di dati
sicuramente di una mag-
glore impressione di cono-
scere, ma non risolve il pro-
blema alla base. In realta il
problema ¢ totalmente di-
verso: le informazioni utili
sono quelle che permettono
di raggiungere gli obbietti-
vi e questi obbiettivi per i
risparmiatori, che non han-
no desiderio di “fare da s&”,

perché hanno capito che &
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un'attivitd che richiede
nervi saldi e un impegno ri-
levante e continuo, hanno
poco a che vedere con
quanto il mercato ha fatto
nell'anno. L'informazione
chiave é “conoscere se stes-
si”; le proprie necessita e i
propri obbiettivi, e pianifi-
care un piano di risparmio
che permetta di raggiunge-
re gl obbiettivi a scadenza;

“Abbiamo ricevuto tre premi

num
tori del Tempo,

d'industria”,

MEDIOLANUM CHANNEL
Nel palinsesto rubriche di motori e cucina
Un 2004 allinsegna del successo, un 2005 che nasce
sotto auspici ancor piu favorevoli, La notorieta di Mediola-
num Channel ha avuto un incremento dell'11% rispetto allo

scorso anno, ma I'aumento del 30% dell'audience confer-
ma ancor: pill la bonta delle trasmissioni prodotte.

Giuseppe -Mascitell, amministratore delegato di Mediola-
unicazions - il primo per la trasmissione Naviga-
iudicato il miglior format televisivo
dell’anno al Festival Filmondo 2004. Gente di mare, invece,
ha ricevuto un' premio speciale della giuria In occasione
della stessa manifestazione. Ma quelio che ci gratifica an-
cora di pill & il riconoscimento assegnatoci da
“per la raffinatezza soprattutto di alcune sue produzioni”,
Nella nuova stagione ai programmi gia prodotti se ne ag-
giungeranno altri di notevole spessore. My W
ra di motori: si trattera di racconti di viaggio. DVD
spostera I'attenzione sui contenuti extra
anche una trasmissione legata alla cucina: uno chef di fa-
ma . internazionale avra come allievo un capitano

le variazioni di breve perio-
do sono il pit delle volte ir-
rilevanti o utili per fare
I'opposto di quello che
I'impulso suggerisce.

E' per questo che il pessi-
mismo pil delle volte paga,
ma solo coloro che reagisco-
no e fanno l'opposto di
quello che le emozioni det-
tano loro.

Giovanni Bagiotti

prestigiosi - ha sottolineato

ille Canali
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