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SALVIAMO OGGI IL RISPARMIO DI DOMANI

IL CONSULENTE GLOBALE DEVE ESSERE IN GRADO DI PREVENIRE LE DIFFICOLTA’ PER GARANTIRE AL RISPARMIATORE UN FUTURO SERENO

Il promotore finanziario rappresenta

per il risparmiatore il punto di riferimento, -

colui che ne indirizza le scelte,
soprattutto nei momenti difficili:
una grande responsabilita che non pud °
prescindere da una solida preparazione

si vuole semplificare e chia-
rire il suo ruolo e la sua fi-
gura, pud essere opportu-
namente considerato il medico
del risparmio. Non si tratta di
un modo di dire. Il promotore
finanziario rappresenta, per la

l | Consulente Finanziario, se

famiglia, per il risparmiatore,

un punto di riferimento impor-
tante, essenziale, determinan-
te. E’ colui che esamina la si-
tuazione economica, che ana-
lizza il quadro patrimoniale del
proprio cliente, che ne identifi-
ca le necessita, che ne indirizza
le scelte che devono coordina-
re bisogni e soluzioni agli stes-
si.

Accade inevitabilmente che nei
momenti pib difficili si avwverta
la necessita di avere al proprio
fianco una guida capace, pro-
fessionalmente preparata: @&
una necessita imprescindibile.
Per rimanere al paragone sani-
tario guardiamo cosa sta acca-

dendo nelle aree colpite dal

“maremoto. Il lavoro dei medici

e
Auttavia la.Joro.,

Viest e e

assume un valore che supera il
pur gravoso impegno della loro
missione. Lemergenza li porta
a dover gestire quello che in
condizioni normali sarebbe an-

Neanche davanti a tante diffi-

colta frenane la loro voglia di

aiutare chi & in situazioni di

estrema difficoltd, sono consa-
oli dell'importanza di quel-

o che stanno facendo.

Vale lo stesso per i consulenti

finanziari. In un momento in
cui il mercato & disorientato, ha
subito scossoni e maremoti di

ogni genere, per | risparmiatori
diventa indispensabile poter
avere un professionista del ri-
sparmio che sappia guidarli
con sicurezza, un professioni-
sta che ha alle spalle un'azien-
da in grado di preparalo, di for-
marlo e soprattutio di non ab-
bandonarlo nel mare in tempe-
sta.

Ci sono, perd, delle priorita
che non possono essere tra-
scurate, Nel settore della cor-
retta gestione del risparmio,
o0ggi, tale prioritd ha un nome
ben preciso: previdenza.

In campo medico la prevenzio-
ne & attuabile attraverso le vac-
cinazioni, perd & impensabile
potervi ricorrere per scongiura-
re ogni minimo rischio. Per il

rischio appendicite, ad esem-
pio, basta la consapevolerza
che con un semplice intervento
chirurgico il problema si risol-

ve.

Diverso & il caso di altre malat-
tie anche pilt importanti, per le
quali la vaccinazione & addirit-
tura obbligatoria, contro le
quali bisogna tutelarsi in antici-

xr_'he nella gestione del pro-
prio risparmio bisognerebbe
adottare lo stesso principio: sa-
per individuare quali sono le
priorita da non trascurare, qua-
li sono le malattie contro cui
vaccinarsi,

La situazione del sistema previ-
denziale, in particolare in Italia,
& allarmante. Tante le riforme
gia fatte, tante quelle che do-
vranno ancora esere fatte. Del
resto si & visto quanti siano sta-
ti i provvedimenti presi in tal
senso dai vari governi nel corso
degli ultimi anni.

Come dovrebbe comportarsi in
questo contesto un promotore
finanziario? Un consulente del
risparmio?

Un promotore finanziario non
pud obbligare una famiglia a
vaccinarsi contro quello che ri-
schia di diventare un problema

-sociale: I'incapacita di mante-

nere:nel tempo il proprio teno-
re di vita. Tuttavia il compito di
clascuno di loro, di ogni medi-
co del risparmio, & proprio
quello di farsi carico del desti-
no dei propri clienti, Si tratta di
un dovere. professionale oltre
che di un dovere morale. La
vaccinazione obbligatoria, in
questo caso la previdenza pub-
blica, non & pib sufficiente,
non da piti garanzie. Chi ha la
consapevolezza di tutto cio,
non pud non intervenire. Un
medico del risparmio deve es-
sere in grado di guidare le scel-
te dei propri clienti, indirizzan-
done le risorse verso quelle
priorita per le quali il tempo di
intervento & davvero molto li-
mitato nel tempo. Bisogna es-
sere consapevoli che commet-
tere un errore di valutazione
nel campo previdenziale non
fornisce spazio a possibili so-
luzioni alternative, Un errore
oggi non pud essere corretto
domani. Una famiglia, ogni
suo singolo componente, va
difeso opgi, va vaccinato oggi,
perché domani possa essere il
domani migliore.
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n 2004 allinsegna del
Usuocessn e della noto-
rietd, un 2005 che na-
sce sotto auspici ancor pi fa-
vorevoli, Il segreto del succes-
so di Mediolanum Channel
sta nelle parole di GJuseg:])e
Mascitelli, amministratore de-
legato di Mediolanum Comu-
nicazione: “Sono convinto
che il pubblico ci abbia pre-
miato per 'attenzione che ab-
biamo dimostrato soprattutto
le persone, prima di tutto
I'attenzione per il nostro pub-
blico, al quale abbiamo voluto
trasferire la nostra filosofia di
vita, quella di Mediolanum
che non & per nulla limitata al
mondo dell’'economia. Me-
diolanum Channel  lo spec-
chio di Banca Mediolanum, si
rispecchia nei valori con i
quali opera anche il gruppe
guidato da Ennio Doris”.
I'dati di ascolto confermanc
che il canale satellitare di Ban-
;a Mediolanum sta imponen-
0si con sempre maggior at-
tenzione agli occhi di un pub-
blico televisivo, e satellitare in
particolare, sempre pit esi-
gente e selettivo. La notorieta
di Mediolanum Channel ha
avuto un incremento dell’11%
rispetto allo scorso anno, ma
l'aumento del 30% dell‘au-
dience conferma ancor piti la
bonta delle trasmissioni pro-
dotte. “Abbiamo ricevuto tre
premi prestigiosi - ha sottoli-

neato Mascitelli - il primo per
la trasmissione Navi i del
Tempo, giudicato il miglior
format televisivo dell’anno al
Festival Filmondo 2004. Gen-
te di mare, invece, ha ricevu-
to un premio speciale della
giuria in occasione della stes-
sa manifestazione: Ma quello
che ci gratifica ancora di pit &
il riconoscimento assegnatoci
da Mille Canali”.

La prestigiosa rivista di setto-
re, in occasione del proprio
trentennale ha premiato Me-
diolanum Channel tra le tv di-
gitali in chiare con questa mo-
tivazione: “per la raffinatezza
soprattutto di alcune sue pro-
duzioni che qualificano I'e-
mittente come una realtd di
ottimo livello nell'intero mon-
do televisivo italiano”

Tante conferme, ma anche
importanti novita per la nuo-
va stagione televisiva appena
cominciata. “Abbiamo deciso
di confermare praticamente
tutti i programmi gia prodot-
1i, che sono inseriti in tre fa-
sce differenti: Life Style,
Community Mediolanum ed
Economia e finanza. Al pro-
grammi gia prodotti se ne a§-
giungeranno altri di notevole
spessore. My Way si occupe-
ra di'motori. Come sempre
lo faremo in maniera diffe-
rente dal solito - spiega Ma-
scitelli - si trattera di racconti
di viaggio con mezzi che si

INIZIO D'ANNO GUARDINGO DEI RISPARMIATORI

LANDAMENTO DEL DOLLARO SEMBRA SPOSTARE LINTERESSE. VERSO LE BORSE EUROPEE

sui mercati azionari. La partenza

del 2005 ha visto in particolare
Wall Street segnare una battuta d‘ar-
resto, prontamene echeggiata dal
comportamento dei mercati asiatici.
Meno coinvolta, invece, I'Europa, do-
ve non sono mancati spunti di un cer-
to interesse, pur in un quadro pre-
sentatosi complessivamente incerto.
Molti dei movimenti registrati sono
probabilmente dovuti ad operazioni
di prese di beneficio tendenti a con-
solidare i risultati positivi conseguiti
nel corso dell'anno passato o al ripo-
sizionamento dei portafogli su tema-
tiche alternative a quelle che aveva-
no dominate il 2004,
E' stata comunque rilevante la coin-
cidenza di questi movimenti borsisti-
<l con un rimbalze del valore del dal-

lnizio d'anno piuttosto sottotono

laro e con la ripresa dei prezzi delle
fonti energetiche. Significativamente,
questi eventi potrebbero aver favori-
to uno spostamento d'interesse dal
mercato americano e dai mercati

asiatici verso le borse europee, dove .

la correzione delle quotazioni valuta-
rie renderebbe piu appetibili i prezzi
dei valori azionari. '

Potrebbe anche aver giocato un ruo-
la, sul termine dell‘anno, anche I’ef-
fetto di un certo tramonto della se-
conda “luna di miele” della presiden-
za americana, accompagnato da una
politica monetaria che si sta gradual-
mente facendo pil conservativa.
Mentre gli operatori si sono quindi
fatti pitt guardinghi, la tendenza di
fondo attende probabilmente di es-
sere confermata dalla comunicazio-
ne dei risultati societari del quarto

trimestre. |l quadre di riferimento
generale appare infatti per il momen-
to sostanzialmente immutato e I'ap-
proccio graduale adottato dalla polj-
tica monetaria americana, con incre-
menti cadenzati ma moderati dei tas-
si d'interesse, dovrebbe riuscire a ri-
dimensionare progressivamente gli
squilibri ‘dei conti americani senza
compromettere la potenzialita della
crescita economica, in particolare se
quest‘azione sara accompagnata dal-
I'awvio delle riforme promesse du-
rante la campagna presidenziale.
Saranno questi ultimi i temi che ac-
compagneranno il 2005 e che po-
trebbero farne un anno decisivo per
il definitivo ripristino di una ten-
denza consolidata sui mercati azio-
nari. Anche su questa sponda del-
’Atlantico.

DUE NUOVE RUBRICHE DI MOTORI E CUCINA
NEI PROGRAMMI.DI MEDIOLANUM CHANNEL

spostano a motore, DVD EX-
TRA spostera I'attenzione sui
contenuti extra dei Dvd,
quelli che spesso raccolgono

segreti di regia, tecniche e
contributi speciali inerenti i
contenuti dél . Avremo

anche una trasmissione lega-
ta-alla cucina: uno chef di fa-
ma internazionale avra come
allieve un capitano d'indu-
stria, un imprenditore che si
cimentera nell'arte culinaria,
Non mancheranno, natural-
mente, tutte le trasmissioni
legate al settore economico,
§uelle che ci permetteranno
i seguire da vicino e con la
filosofia di Mediolanum, il
mondo del risparmio”.

NULLA E LASCIATO AL CASO

E' NATA NEL TRIVENETO L'ACCADEMIA PER
I NUOVI PROFESSIONISTI DEL RISPARMIO

F7i a nostra attivita non
- § o permette di la-
e nulla al ca-

stione del risparmio, non
possono prescindere da un
ottimo livello di preparazio-

. o Giovita, re- ne. F' per questo che, al di
sponsabile del- la di quanto
la divisione Tri- faccia gia
veneto di Ban- straordinaria-
ca . Mediola- - mente Banca
num esordisce "' “Mediolanum,
cosi nel corso attraverso la
di una conven- formazione
tion in cui ha centrale, nel
riunito tutto il nostro  grup-
suo  gruppo. PO, un gruppo
“Professionisti di ben 700
che si occupa- professionisti,
no di guidare i Owigro GIOVITA abbiamo gia
propri client, i da un anno e

risparmiatori, nel difficile e
complicato mondo della ge-

mezzo deciso di istituire
un‘accademia che possa
implementare la formazione
di ognuno dei nostri colla-
boratori. In particolare cer-
chiamo di fomire un sup-
porto quanto mai essenziale
sia a coloro che da pochi
mesi hanno cominciato a la-
vorare nel nostro settore,
sia a chi, gia in possesso di
un huon bagaglio professio-
nale, ha volonta di accresce-
re le proprie competenze e
capacita.

I risultati sono estrema-
mente soddisfacenti e ci
forniscono importanti con-
ferme sulla bonta del lavo-
ro sin qui svolto. Abbiamo
creato una scuola, un am-
biente di lavoro in cui chi
entra a far parte del nostro
fruppc puo attingere dal-
‘esperienza dei migliori
per metterla fin da subito a
disposizione della propria
clientela. Non basta: I'atti-
vitd della nostra accademia,
non solo ci ha consentito di
aumentare la professionali-
14 dei nostri consulenti glo-
bali, ma, dato ancor pittim-
portante, ci ha permesso di

_ridurre notevolmente le dif-

ficolta che gli stessi incon-
trano dal punto di vista
professionale _garantendo-
ne quindi il successo anche
dal punto di vista persona-
le. Un  motivo in pit per
scegliere Banca Mediola-
num”,

SERVIZIO CLIENTI
Murmers Verdo.

800-107107

www.bancamediclanum it

Notizie Mediolanum
a.cura di Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum. it
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