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Come garantirsi un adeguato tenore di vita nella terza eta

La tutela del risparmio
unica garanzia del futuro

semplificare e chiarire il suo ruolo e

a sua figura, puo essere opportuna-
mente considerato il medico del rispar-
mio. Non si tratta di un modo di dire. Il
promotore finanziario rappresenta, per la
famiglia, per il risparmiatore, un punto di
riferimento importante, essenziale, deter-
minante. E' colui che esamina la situazio-
ne economica, che analizza il quadro pa-
trimoniale del proprio cliente, ¢he ne iden-
tifica le necessita, che ne indirizza le scel-
te che devono coordinare bisogni e solu-
zioni agli stessi.
Accade inevitabilmente che nei momenti
pilt difficili si avverta la necessita di ave-
re al proprio flanco una guida capace, pro-
fessionalmente preparata: ¢ una necessi-
ta imprescindibile. *
Per rimanere al paragone sanitario gnar-
diamo cosa sta accadendo nelle aree col-
pite dal maremoto. I lavoro dei medici as-
sume un valore che supera il pur gravoso
impegno della loro missione. L'emergen-
za li porta a dover gestire quello che in
condizioni normali sarebbe anche solo dif-
ficile immaginare. Tuttavia la loro dedi-
zione non viene meno. Non si arrendono.
Neanche davanti a tante difficolta frena-

I Consulente Finanziario, se si vuole

Vivere di piu e vivere bene

Nel momento di
decidere gli
investimenti il
Consulente Globale
e un punto di
riferimento
essenziale per il
risparmiatore

no la loro voglia di aiutare chi é in situa-
zioni di estrema difficolta, sono consape-
voli dell'importanza di quello che stanno
facendo.

Vale lo stesso per i consulenti finanziari.
Inun momentoin cuiil mercato & disorien-
tato, ha subito scossoni e maremoti di
ogni genere, per iTisparmiatori diventain-
dispensabile poter avere un professionista
del risparmio che sappia guidarli con sicu-
rezza, un professionista che ha alle spalle
un'azienda in grado di preparalo, di for-

Aspeliativa di vita

mo fa fatica a compren-
dere il mondo in cui vive,
a confrontarsi con lo

stesso e ad adeguarsi. Il
"rischio" di longevita & si-
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Assicurati si vince. Si vince contro il ri-
schio buono con cui I'nomo deve convi-
vere: la longevita.

Nell'ultimo secolo, pur in mancanza di
scoperte scientifiche che hanno riguar-
dato direttamente la longevita, la vita
media & pressoché raddoppiata. Unrap-
porto dell'Onu conferma che in questo
nuovo secolo tale dato potrebbe raddop-
piare ancora. Cosi, la stessa persona
che, nata all'inizio del novecento, aveva
un'attesa di vita di circa quarant'anni,
nata in questo secolo potrebbe averla di
circa centosessanta. Sembra un para-
dosso, ma & proprio cosL. Tuttavia, 1'uo-

curamente un rischio
buono, ma contro il qua-
le bisogna assicurarsi.
Lo spaccato Italia evi-
denzia come, gia oggi, 1
bambini, i minorenni, sia-
. no poco di pitt di otto mi-
lioni, contro i quasi quin-
dici milioni di ultra ses-
santacinquenni. Di que-
sto bisognerebbe préndere atto. Come
bisogna tener conto che sempre piit per-
sone vivono pilt a lungo. Insomma, nel
2050 ci saranno molti pill anziani che
giovani. Cosi stando le cose, il rischio
buono, quello della longevita, & soppor-
tabile? Confrontandosi con tutti questi
numeri ci si accorge di non poter pii1 ri-
mandare nel tempo le scelte previden-
ziali, se vogliamo garantirci nella vec-
chiaia una esistenza adegnata e tran-
quilla. Assicurati si vince, assicurati
contro il rischio buono della longevita,
perché vivere a lungo non debba diven-
tare un problema.

marlo e soprattutto di non abbandonarle
nel mare in tempesta.

Ci sono, pero, delle priorita che non posso-
1o essere trascurate. Nel settore della cor-
retta gestione del risparmio, oggi, tale prio-
1ita ha un nome ben preciso: previdenza.
In campo medico la prevenzione & attuabi-
le attraverso le vaccinazioni, perd & im-
pensabile potervi ricorrere per scongiura-
re ogni minimo rischio. Per il rischio ap-
pendicite, ad esempio, basta la consape-
volezza che con un semplice intervento
chirurgico il problema si risolve.

Diverso ¢ il caso di altre malattie anche
pilt importanti, per le quali 1a vaccinazio-
ne & addirittura obbligatoria, contro le
quali bisogna tutelarsi in anticipo.

Anche nella gestione del proprio rispar-
mio bisognerebbe adottare lo stesso prin-
cipio: saper individuare quali sono le prio-
ritd da non trascurare, quali sono le ma-
lattie contro cui vaccinarsi.

La situazione del sistema previdenziale,

.in particolare in Italia, & allarmante. Tan-

te le riforme gia fatte, tante quelle che do-
vranno ancora esere fatte. Del resto si &
visto quanti siano stati i provvedimenti
presi in tal senso dai vari governi nel cor-
so degli ultimi anni.

Come dovrebbe comportarsi in questo
contesto un promotore finanziario? Un
consulente del risparmio?

Un promotore finanziario non pud obbliga-
re una famiglia a vaccinarsi contro quello
che rischia di diventare un problema so-
ciale: l'incapacita di mantenere nel tem-
po il proprio tenore di vita. Tuttavia il
compito di ciascuno di loro, di ogni medi-
co del risparmio, & proprio quello di farsi
carico del destino dei propri clienti. Si
tratta di un dovere professionale olire
che di un dovere morale. La vaccinazione
obbligatoria, in questo caso la previdenza
pubblica, non & piti sufficiente, non da pit
garanzie. Chiha la consapevolezza di tut-
to ¢io, non puo non intervenire. Un medi-
co del risparmio deve essere in grado di
guidare le scelte dei propri clienti, indiriz-
zandone le risorse verso quelle priorita
per le qualiil tempo di intervento & davve-
ro molto limitato nel tempo. Bisogna esse-
re consapevoli che commettere un errore
di valutazione nel campo previdenziale
non fornisce spazio a possibili soluzioni
alternative. Un errore oggi non pud esse-
re corretto domani. Una famiglia, ogni
suo singolo componente, va difeso oggi,
va vaccinato oggi, perché domani possa

essere il domani migliore.
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