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Come garantirsi un adeguato tenore di vita nella terza eta

i

La tutela del risparmio
unica garanzia del futuro

semplificare e chiarire il suo ruolo e

la sua figura, puo essere opportuna-
mente considerato il medico del rispar-
mio, Non si tratta di un modo di dire. Il pro-
motore finanziario rappresenta, per la fa-
miglia, per il risparmiatore, un punto di ri-
ferimento importante, essenziale, determi-
nante. E' colui che esamina la situazione

Il Consulente Finanziario, se si vuole

; economica, che analizza il quadro patrimo-

niale del proprio cliente, che ne identifica
le necessita, che ne indirizza le scelte che
devono coordinare bisogni e soluzioni agli
stessi.

Accade inevitabilmente che nei momenti
pit difficili si avverta la necessita di avere
al propyio fianco una guida capace, profes-
sionalmente preparata: ¢ una necee.sma im-
prescihdibile.

Per rimanere al paragone sanitario guar-
diamo cosa sta accadendo nelle aree colpi-
te dal maremoto. Il lavoro dei medici assu-
me un valore che supera il pur gravoso im-
pegno della loro missione. L'emergenza li
porta a dover gestire quello che in condi-
zioni normali sarebbe anche solo difficile
immaginare. Tuttavia la loro dedizione
non viene meno. Non si arrendono. Nean-
che davanli a tante difficolta frenano la lo-

Nel momento di
decidere gli
investimenti il
Consulente Globale
e un punto di
riferimento
essenziale per il
risparmiatore

ro voglia di aiutare chi & in situazioni di
estrema diffic‘olt.i, sono consapevoli
dell'importanza di quello che stanno facen-
do.

Vale lo stesso per i consulenti finanziari.
Inun momento in cui il mercato & disorien-
tato, ha subito scossoni e maremoti di
ogni genere, per i risparmiatori diventa in-
dispensabile poter avere un professioni-
sta del risparmio che sappia guidarli con
sicurezza, un professionista che ha alle
spalle un'azienda in grado di preparalo, di
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Vivere di piu e vivere bene

Tuttavia, l'vomo fa fati-

Aspetiativa di vita
1931

ca a comprendere il mon-
do in cui vive, a confron-

tarsi con lo stesso e ad
" adeguarsi. Il "rischio” di

Assicurati si vince. Si vince contro il ri-
schio buono con cui I'uomo deve convi-
vere: la longevita.

Nell'ultimo secolo, pur in mancanza di
scoperte scientifiche che hanno riguar-
dato direttamente la longevita, la vita
media e pressoché raddoppiata. Unrap-
porto dell'Onu conferma che in questo
nuovo secolo tale dato potrebbe rad-
doppiare ancora. Cosl, la stessa perso-
na che, nata all'inizio derl novecento,
aveva un'attesa di vita di circa qua-
rant'anni, nata in questo secolo potreb-
be averla di circa centosessanta. Sem-
bra un paradosso, ma & proprio cosl.
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longevita & sicuramente
un rischio buono, ma
contro il quale bisogna
assicurarsi. Lo spaccato
Italia evidenzia come,
gia oggi, 1 bambini, i mi-
norenni, siano poco di
piul di otto milioni, con-
tro i quasi quindici milio-
, ni di ultra sessantacin-
quennd. Di questo bisognerebbe prende-
re atto. Come bisogna tener conto che
sempre pill persone vivono piti a lungo.
Insomma, nel 2050 ¢i saranno molti pitt
anziani che giovani. Cosi stando le co-
se, il rischio buono, quello della longevi-
ta, & sopportabile? Confrontandosi con
tutti questi numeri ci si accorge di non
poter pit rimandare nel tempo le scelte
previdenziali, se vogliamo garantirci
nella vecchiaia una esistenza adeguata
e tranquilla. Assicurati si vince, assicu-
rati contro il rischio buono della longe-
vita, perché vivere a lungo non debba
diventare un problema.

formarlo e soprattutto di non abbandonar-
lo nel mare in tempesta.

Cisono, perd, delle priorita che non posso-
no essere trascurate. Nel seftore della cor-
retta gestione del risparmio, oggi, tale prio-
rita ha un nome ben preciso: previdenza.
In campo medico la prevenzione & attuabi-
le attraverso le vaccinazioni, perd & impen-
sabile potervi ricorrere per scongiurare
ogni minimo rischio. Per il rischio appen-
dicite, ad esempio, basta la consapevolez-
za che con un semplice intervento chirur-
gico il problema si risolve.

Diverso & il caso di altre malattie anche
pitl importanti, per le quali la vaccinazio-
ne & addirittura obbligatoria, contro le qua-
li bisogna tutelarsi in anticipo.

Anche nella gestione del proprio rispar-
mio bisognerebbe adottare lo stesso prin-
cipio: saper individuare quali sono le prio-
ritd da non trascurare, quali sono le malat-
tie contro cui vaccinarsi.

Lasituazione del sistema previdenziale, in
particolare in Italia, & allarmante. Tante le
riforme gia fatte, tante quelle che dovran-
no ancora esere fatte. Del resto si ¢ visto

" quanti siano stati i provvedimenti presi in

tal senso dai vari governi nel corso degli
ultimi anni, -

Come dovrebbe comportarsi in questo
contesto un promotore finanziario? Un
consulente del risparmio?

Unpromotore finanziario non puo obbliga-
re una famiglia a vaccinarsi contro quello
che rischia di diventare un problema socia-
le: l'incapacita di mantenere nel tempo il
proprio tenore di vita. Tuttavia il compito
di ciascuno di loro, di ogni medico del ri-
sparmio, ¢ proprio quello di farsi carico
del destino dei propri clienti. Si tratta di
undovere professionale oltre che diun do-
vere morale. La vaccinazione obbligato-
ria, in questo caso la previdenza pubblica,
non & pit sufficiente, non da pit garanzie.
Chi ha la consapevolezza di tutto cid, non
pud non intervenire. Un medico del rispar-
mio deve essere in grado di guidare le scel-
te dei propri clienti, indirizzandone le ri-
sorse verso quelle priorita per le quali il
tempo di intervento & davvero molto limi-
tato nel tempo. Bisogna essere consapevo-
li che commettere un errore di valutazio-
ne nel campo previdenziale non fornisce
spazio a possibili soluzioni alternative. Un
errore 0ggi non puo essere corretto doma-
ni. Una famiglia, ogni suo singolo compo-
nente, va difeso oggi, va vaccinato oggi,
perché domani possa essere il domani mi-

gliore.
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